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Makler-Umfrage: Bieterverfahren nehmen auch in
den Speckgurteln der B-Stadte zu

® 61 Prozent der Makler berichten, dass Bieterverfahren im Umland der 14
B-Stddte zum Einsatz kommen

® Bijeterverfahren sorgen in 24 Prozent der Fiille fiir einen erh6hten Ver-
kaufspreis um fiinf Prozent, in 34 Prozent der Verkéiufe sogar fiir einen
Preiszuwachs um zehn Prozent

e Im Umland der B-Stédte wird immer héufiger auf Bieterverfahren zurlick-
gegriffen, jeder zehnte Makler berichtet, dass die Anzahl der auktionsédhn-
lichen Verfahren um 30 Prozent ansteigt

Berlin, 19. NOVEMBER 2020 - B-Stidte sind keine C-Ware, das zeigt die
steigende Nachfrage nach Wohnimmobilien in den 14 B-Stadten Bochum,
Bonn, Bremen, Dortmund, Dresden, Duisburg, Essen, Hannover, Karlsruhe,
Leipzig, Mannheim, Minster, Nirnberg und Wiesbaden und deren
Speckgiirteln. Im Vergleich zu den A-Stadten locken hier haufig glinstigere
Immobilienpreise. Wer nun glaubt, dass es in einer B-Stadt einfacher ist, eine
Immobilie zu erwerben, liegt falsch. Denn auch in diesen Orten wird
zunehmend um Immobilien gefeilscht. Die Online-Umfrage!® des Full-Service
Immobiliendienstleisters McMakler (www.mcmakler.de) zeigt deutlich, dass
Bieterverfahren in den Speckgiirteln der B-Stadte zunehmen.

Mit 61 Prozent bestatigen demnach deutlich mehr als die Halfte der befragten
Makler, dass es im Umland der B-Stadte zu Bieterverfahren kommt. Kaum
verwunderlich, sind Stddte wie beispielsweise Bochum, Bonn, Dortmund,
Duisburg, Essen und Wiesbaden wegen ihrer N&he zu groReren
Ballungsgebieten oder Metropolen dul3erst attraktiv fir Kaufinteressenten.

Kommt es im Umland der B-Stidte zu einem Bieterverfahren? McMakler
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61%

Ja Nein

Abb. 1 —Quelle: McMakler (www.mcmakler.de) — Stand Oktober 2020

Interessant sind Bieterverfahren besonders fir Verkaufer. Wurde das
auktionsdhnliche Verfahren eigentlich eingefiihrt, um die Preisbildung bei


http://www.mcmakler.de/
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schwer einschatzbaren Immobilien zu vereinfachen, kommt es immer ofter
auch bei normalen Verkaufsobjekten zum Einsatz. Die Preissteigerungen, die
durch Bieterverfahren erzielt werden, konnen dabei deutlich ausfallen.
Immerhin 24 Prozent der Makler bestatigen, dass der urspriinglich angesetzte
Verkaufspreis um finf Prozent Gberboten wird. Satte 34 Prozent der Befragten
berichten von erhéhten Verkaufspreisen um zehn Prozent. Weitere 24 Prozent
der Makler teilen die Erfahrung, dass die Verkaufserlése bei Bieterverfahren
um 15 Prozent zulegen, wahrend 18 Prozent der befragten Makler
Preissteigerungen von mehr als 20 Prozent erleben.

Matthias Klauser, Chief Revenue Officer bei McMakler, sieht diese Entwicklung
flir Immobilienverkaufer positiv. ,,Kaufer sind durchaus willens, mehr Geld in
die Hand zu nehmen, um ihre Traumimmobilie zu erstehen. Gerade die aktuelle
Krisensituation durch Corona befeuert die Nachfrage nach Wohneigentum,
besonders in den Speckgiirteln. Das sind gute Nachrichten fiir Verkaufer in den
B-Stadten, da sie durch Bieterverfahren nennenswerte Betrdge beim
Immobilienverkauf erzielen kénnen.”

McMakler

Um wie viel Prozent erhoht ein Bieterverfahren durchschnittlich
den Verkaufspreis?
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Abb. 2 — Quelle: McMakler (www.mcmakler.de) — Stand Oktober 2020

Auffallig ist auch, dass in den Speckgiirteln immer haufiger auf Bieterverfahren
gesetzt wird. Etwa elf Prozent der Makler, die von Immobilienverkaufen durch
das auktionsdhnliche Verfahrens berichten, sagen, dass die Anzahl dieser
Verfahren um mehr als 30 Prozent zulegt. Immerhin 18 Prozent der Befragten
stellen eine Zunahme um 20 Prozent fest. Weitere 71 Prozent verzeichnen
einen Anstieg um zehn Prozent.

,Eines liegt auf der Hand, die Nachfrage nach Wohnimmobilien in den B-
Stadten und deren Umland steigt starker als das verfligbare Angebot.
Besonders Eigentiimer attraktiver Immobilien konnen daher von
Bieterverfahren profitieren. In jedem Fall sollten sie aber fir eine
professionelle Unterstiitzung durch Immobilienexperten oder Makler sorgen,
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um das Verfahren serids und transparent durchzufiihren. Das schafft auch
Vertrauen bei den Kaufinteressenten”, rat Klauser von McMakler.

Um wie viel Prozent ist die Anzahl der Bieterverfahren bei Verkidufen McMakler
im Speckgiirtel in den letzten 12 Monaten gestiegen?
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Abb. 3 — Quelle: McMakler (www.mcmakler.de) — Stand Oktober 2020

[ Die Online-Umfrage wurde von McMakler im Oktober 2020 unter 247 Maklern des
Unternehmens durchgefiihrt.

Alle Daten und Grafiken diirfen von Drittparteien mit einem Verweis auf die Quelle
,McMakler (www.mcmakler.de)” benutzt und veréffentlicht werden.

Uber McMakler
McMakler (www.mcmakler.de) ist ein in Deutschland, Osterreich und Frankreich

aktiver Full-Service Immobiliendienstleister. Das Unternehmen beschaftigt mehr als
300 eigene Immobilienmakler an iber 20 Standorten, die sich hervorragend mit den
regionalen Gegebenheiten auskennen. Sie werden unterstitzt durch knapp 300
Mitarbeiter in der Zentrale in Berlin, in der unter anderem die Analyse- und
Vermarktungstechnologie von McMakler entwickelt wird. McMakler ist mit Gber 40
Prozent gestitzter Markenbekanntheit das bekannteste
Immobilienmaklerunternehmen Deutschlands und der am schnellsten wachsende
Hybridmakler Deutschlands. Das Unternehmen zeichnet sich durch hohe
Professionalitdt, umfangreiche Technologie und einen schnellen, sicheren Verkauf aus.
Felix Jahn startete den Hybrid-Immobilienmakler als Griindungsinvestor und Executive
Chairman und ibernahm 2018 zusétzlich die CEO-Funktion.
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