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Bei DENIOS verstehen wir, dass der Umgang mit Gefahrstoffen eine sensible Aufgabe ist, die spezifisches Fachwissen, technische Expertise und eine maßge-
schneiderte Herangehensweise erfordert. Daher unterstützen wir sie durch unser Key Account Management bei der Optimierung Ihrer Gefahrstoffhandlings-
Prozesse und bringen Ihre Sicherheitsstandards auf ein neues Niveau - wir sind Ihr zuverlässiger Partner, der Ihnen dabei hilft, Ihre individuellen Anforderungen 
zu erfüllen. Durch intensive Zusammenarbeit und regelmäßigen Austausch schaffen wir eine starke Geschäftsbeziehung, die auf Vertrauen, Zuverlässigkeit 
und gemeinsamem Erfolg basiert.
Bei uns ist Effizienz der Schlüssel zum Erfolg. Mit unseren digitalen Katalogdaten auf Ihrer elektronischen Bestellplattform reduzieren Sie nicht nur Prozesskos-
ten sondern erhöhen zugleich die Sicherheit bei Ihren Beschaffungsprozessen. Wir integrieren den DENIOS-Katalog nahtlos in Ihr E-Procurement-System. Dies 
eröffnet Ihnen eine neue Dimension des Beschaffungsmanagements für sicherheitsrelevante Betriebsausstattung. Ihr Erfolg ist unser Erfolg, und wir bieten 
Ihnen den bestmöglichen Rundum-Service. An dieser Stelle darf ich mich als Head of Key Account Management vorstellen.

I H R  E R F O L G  I S T  U N S E R  Z I E L

I H R  D I R E K T E R  K O N T A K T  Z U  U N S : 

T E L . :  0 8 0 0  7 5 3  0 0 0  5
E - M A I L :  K E YA C C O U N T @ D E N I O S . D E

Felix Förster 
– Head of Key Account Management –
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  W W W . D E N I O S . D E

Sie finden uns auch online.

http://www.denios.de


D E N I O S  –  W I R  S C H Ü T Z E N 
M E N S C H  U N D  U M W E L T

V I S I ON
 Der Weltmarktführer für sichere 

Lösungen in der Gefahrstofflagerung.

M I SS I ON
Wir bieten Know-how und 

Produkte, um das Geschäft unserer 
Kunden sicherer zu machen.

T RANSPAR EN Z
Wir handeln und kommunizieren 
transparent und stehen zu dem, 

was wir sagen.

I N NOVAT I ON
Wir entwickeln innovative 
Produkte und Lösungen für 

unsere Kunden.

E X P ER T I S E
Wir wissen was wir tun und teilen unser 

Know-how, um unsere Kunden weltweit zu 
unterstützen.

Z UV ER L ÄSS I GK E I T
Wir können uns aufeinander 

verlassen und unsere Kunden 
vertrauen uns. 

S TAB I L I TÄT
Wir setzen uns ambitionierte 
Ziele und sind stolz auf unser 

stetiges Wachstum, das auf dem 
starken Fundament eines 

Familienunternehmens basiert. 
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Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

Wir sorgen mit unseren Produkten dafür, dass Brände keine großen Schäden 
anrichten können – wir zähmen das Element Feuer!

Unser Erdboden ist Grundlage für Wachstum – für unsere Nahrung. Wir 
bieten Produkte, die unsere Erde vor Gefahrstoffen schützt.

Sauberes und klares Wasser – das Wichtigste für alle Lebewesen. Wir 
haben Lösungen, damit unser Wasser rein bleibt.

Auch dieses Element soll sauber und rein bleiben: DENIOS sorgt mit innova-
tiven Lösungen für Umweltschutz dank reiner Luft.

D E N I O S  B R A N D S C H U T Z

D E N I O S  –  S C H U T Z  D E R  E R D E 

D E N I O S  –  S C H U T Z  D E S  W A S S E R S 

D E N I O S  –  S C H U T Z  D E R  L U F T 

Jede Minute landet ein ganzer Müllwagen voll Plastikmüll in unseren Meeren! Ein einziger Tropfen Öl verseucht 600 Liter Trinkwasser! All das macht 
deutlich: Es ist wichtiger denn je, sich um die Natur und um die 4 Elemente zu kümmern: Wasser, Erde und Luft schützen und Feuer bändigen. Genau das tun 
wir bei DENIOS – seit mehr als 35 Jahren! Wir sind Familienunternehmen, wir sind Weltmarktführer und: Wir übernehmen Verantwortung – mit Innovations-
kraft, nachhaltigem Handeln und globalem Denken.

 W W W . D E N I O S . D E / F E U E R

 W W W . D E N I O S . D E / E R D E

 W W W . D E N I O S . D E / W A S S E R

 W W W . D E N I O S . D E / L U F T

Element Feuer entdecken: 

Element Erde entdecken: 

Element Wasser entdecken: 

Element Luft entdecken: 

https://www.denios.de/nachhaltigkeit
https://www.denios.de/nachhaltigkeit
https://www.denios.de/nachhaltigkeit
https://www.denios.de/nachhaltigkeit
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B E R A T U N G

  Persönliche Beratung vor Ort,  
per Hotline oder online per E-Mail,  

Chat oder Social Media |  
Umfangreiche FAQ's, Tutorials und  
Anleitungen auf unserer Website |  
Interdisziplinäre Zusammenarbeit  

D E N I O S  – 
W I R  S C H Ü T Z E N  M E N S C H  U N D  U M W E LT

D I G I T A L  |  G A N Z H E I T L I C H  |  I N T E R N A T I O N A L  |  N A C H H A LT I G

S E R V I C E
 

Wartungsservice | Full-Service für  
Gefahrstofflager | Instandhaltung- und 

Wartungsverträge | Internationale  
Servicestandorte | Zertifizierte Monteure |  

DENIOS Academy |  
Kostenlose Tools & Wissensformate 

 

P R O D U K T

Breites Sortiment mit > 20.000 Produkten 
und > 70 bekannten Marken  

aus dem Bereich Umweltschutz und Sicher-
heit | Inhouse Innovation,  

Engineering und Produktion |  
Zertifiziertes Qualitätsmanagement 

www.denios.de/beratung www.denios.de/shop www.denios.de/service

D A S  D E N I O S  L E I S T U N G S S P E K T R U M
Unser Ziel ist es, unseren Kunden einen 360-Grad-Service unserer Lösungen anzubieten, von der ersten Idee bis zur Fertigstellung und sogar darüber hinaus: 
Wir sorgen mit unserer kompetenten Beratung dafür, dass jeder einzelne Kunde das passende Produkt und die bestmögliche Lösung von uns bekommt. Unser 
Leistungsspektrum umfasst anschließend die fachgerechte Anlieferung, Montage und Inbetriebnahme – zudem bieten wir einen vollumfassenden Service rund 
um die Themen Instandhaltung und Wartung.

	W Gesetzeskonform

	W Praxisnah

	W Lösungsorientiert

	W Innovativ

	W Vielfältig

	W Sicher

	W Zuverlässig

	W Praxiserprobt

	W Zertifiziert

Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management
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P R O D U K T V I E L F A L T  V O N  D E N I O S



Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

C O 2  N E U T R A L E  P R O D U K T E 
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Ihr persönlicher Key Account Manager von DENIOS berät Sie bedarfsgerecht und zielorientiert. So 

können Sie den aktuell bestmöglichen individuellen Mehrwert nutzen – aus der Vielfalt des DENIOS 

Leistungsportfolios sowie aus der jährlichen Optimierung des Status quo. Wir unterstützen Sie proaktiv 

und unterbreiten laufend Vorschläge zur Verbesserung Ihrer betrieblichen Sicherheit.

I N D I V I D U E L L E  L E I S T U N G S O P T I M I E R U N G
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Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management
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Lieferantenbündelung: 

	W Lieferanten- / Partnerkonsolidierung auf Grundlage eines leistungs-
starken, internationalen Lieferanten- und Partnernetzwerks

	W Verschiedene Produkt-/Leistungswelten mit nur einem Lieferanten 

	W Einheitliche Qualitätsstandards in der Beschaffung

	W Zugang zu einem kontinuierlich wachsenden Leistungsangebot 

	W Nachhaltige Beschaffung gemäß den Anforderungen des UN-Reports, 
Ihrer Corporate Social Responsibility sowie Kriterien der Klimaneu-
tralität

I N D I V I D U E L L E  L E I S T U N G S O P T I M I E R U N G

I N T E R N AT I O N A L E  E X P E R T I S E

P R O Z E S S -  U N D 
S C H N I T T S T E L L E N O P T I M I E R U N G

S O N D E R K O N D I T I O N E N

P O R T F O L I O O P T I M I E R U N G

K O S T E N L O S E  &  I N D I V I D U E L L E 
B E D A R F S A N A LY S E

O N L I N E  U N D  V O R  O R T

K O N S E Q U E N T E  U N D  F O R T L A U F E N D E  A N A LY S E 
( 1 - 2  M A L  J Ä H R L I C H  O D E R  N A C H  K U N D E N W U N S C H )

Prozess- und Schnittstellenoptimierung: 

	W E-Procurement: elektronische Bestellabwicklung

	W EDI – Electronic data interface (digitaler Dokumentenaustausch)

	W Prozesssicherheit durch automatisierte, digitale Prozesse

	W Überwachtes Order Management durch geschultes Personal

I H R E  V O R T E I L E  I M  Ü B E R B L I C K

Unsere Expertise und internationale Ausrichtung sind entscheidende Erfolgsfaktoren für Ihre individuelle Leistungsoptimierung. Dafür analysieren wir konti-
nuierlich Ihren aktuellen Bedarf und unterbreiten Ihnen ein maßgeschneidertes Leistungsportfolio. Sie profitieren von unserer Liefergarantie und dank eines 
hohen Einkaufsvolumens von besonderen Preiskonditionen. Eine regelmäßige Analyse und Optimierung Ihrer betrieblichen Abläufe und die langfristige Bera-
tung und Betreuung durch Ihren persönlichen Ansprechpartner gewährleisten, dass wir auf Veränderungen jederzeit flexibel reagieren können.



Wir freuen uns auf Ihren Kontak t : 0 8 0 0 75 3 0 0 0 5

www.denios.de/key-account-management

U N S E R E  I N T E R N A T I O N A L E  E X P E R T I S E  I S T 
E I N  W I C H T I G E R  E R F O L G S F A K T O R  F Ü R  . . .

. . .  I H R E  P O R T F O L I O O P T I M I E R U N G :
A B G E S T I M M T  A U F  D I E  J E W E I L I G E  L A N D E S G E S E T Z G E B U N G  S T E L L E N  W I R 

D A S  PA S S E N D E  P O R T F O L I O  F Ü R  S I E  Z U S A M M E N .

. . .  I H R E  P R O Z E S S -  U N D  
S C H N I T T S T E L L E N O P T I M I E R U N G :

D U R C H  D I E  N U T Z U N G  I N T E R N A T I O N A L E R  S T A N D A R D S  L A S S E N  S I C H  D I G I T A L E  P R O Z E S S E 
U N D  S C H N I T T S T E L L E N  A U F  A L L E  I N T E R N A T I O N A L E N  S T A N D O R T E  A U S R O L L E N .

. . .  I H R E  L I E F E R A N T E N B Ü N D E L U N G :
L I E F E R U N G E N  W E R D E N  Z E N T R A L  K O O R D I N I E R T  U N D  D E Z E N T R A L  Ü B E R  I N T E R N A T I O N A L 

V E R T E I L T E  S T A N D O R T E  F Ü R  P R O D U K T I O N ,  L A G E R U N G  U N D  S E R V I C E  A U S G E F Ü H R T  –
 F Ü R  E I N E  O P T I M A L E  V E R F Ü G B A R K E I T  U N D  K U R Z E  L I E F E R W E G E / - Z E I T E N .

. . .  I H R E  S O N D E R K O N D I T I O N E N :
S C H L I E S S E N  S I E  M I T  U N S  I N T E R N A T I O N A L  G Ü L T I G E  R A H M E N V E R T R Ä G E 

A B  U N D  P R O F I T I E R E N  S I E  V O N  G Ü N S T I G E N  S O N D E R K O N D I T I O N E N .
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P O T E N Z I A L A N A L Y S E  U N D 
E I N K A U F S O P T I M I E R U N G

S I C H E R H E I T  F Ü R  S T R A T E G I S C H E  E N T S C H E I D U N G E N
Damit Sie Sicherheit für Ihre strategischen Einkaufsentscheidungen gewinnen, ermitteln wir Ihren individuellen Bedarf für Sicherheitsausstattung. Wir decken 
Optimierungspotenziale auf – sei es, um Ihr Unternehmen auf den neuesten Stand der gesetzlich vorgeschriebenen Schutzmaßnahmen und technischen 
Möglichkeiten zu bringen, Bedarfe zu bündeln oder Preisvorteile innerhalb unseres vielschichtigen Leistungsangebotes zu nutzen. Eine konsequente und 
fortlaufende Einkaufsoptimierung führt in Ihrem Unternehmen nachhaltig zu einem hohen Sicherheitslevel bei gleichzeitig maximaler Ausnutzung von Einspar-
potenzialen. Sie ist somit ein essenzieller Faktor für die langfristige, erfolgreiche Zusammenarbeit. 

Ausschöpfung der Leistungsvielfalt und Harmonisierung der Produktauswahl 

Aus über 20.000 Artikeln und ergänzenden Services identifizieren wir die für Ihr Unternehmen relevanten Leistungen 
unter Berücksichtigung der positiven Effekte durch eine harmonisierte Auswahl von z. B. Preisvorteilen und

effizienterem Wartungsservice. 

Konzernweite Standards 

Landesspezifische gesetzliche Anforderungen und Infrastrukturen werden sowohl bei der Bedarfsermittlung als auch 
bei unseren Produktentwicklungen berücksichtigt. Auf diese Weise gewährleisten wir einen hohen Standardisie-
rungsgrad, was Ihren Aufwand bei der Schaffung konzernweiter Standards deutlich minimiert. 

Darlegung von Alternativ-Vergleichen 

Wir bieten in unserem Sortiment unterschiedliche Lösungsalternativen für denselben Anwendungsfall an. So können 
Sie Ihre individuellen Bewertungskriterien einfließen lassen, anhand derer wir die für Sie zu bevorzugende Lösungs-
variante identifizieren. 

Messbare Kostenreduzierung 

Zur Darlegung der Kostenreduzierung als Entscheidungshilfe führen wir für Sie gern eine Wettbewerbsanalyse durch 
und machen Ihnen so die Unterschiede anhand bewertbarer Messkriterien transparent. 

Schutz vor Fehlinvestitionen 

Je enger wir mit Ihnen zusammenarbeiten, desto besser können wir Sie bei der Erfüllung Ihrer Investitionsziele 
unterstützen. Nutzen Sie die vielfältigen Möglichkeiten, uns und unsere Leistungen besser kennenzulernen. Besich-
tigen Sie unsere Fertigung und unseren Showroom, sprechen Sie mit unseren Projekt- und Serviceverantwortlichen. 
Was auch immer Sie für Ihre Planung oder als Entscheidungshilfe brauchen – nutzen Sie unsere Erfahrung und unser 
Know-how.  

Regelmäßig wiederkehrende Bedarfe 

Im Rahmen einer langfristigen Zusammenarbeit lassen sich regelmäßig, wiederkehrende Bedarfe identifizieren und 
Einkaufskonditionen sowie Lieferprozesse darauf abstimmen. Wir unterstützen Sie außerdem dabei, die Beschaffung 
von Einmalartikeln und Mavericks zu minimieren.



www.denios.de/key-account-management

Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5
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Felix Förster, Head of Key Account Management DENIOS, gibt im folgenden Interview über Möglichkeiten und Vorteile des digitalen Einkaufs bei DENIOS.

D I G I T A L  P R O C U R E M E N T
M I T  D E N I O S

1 .  W E L C H E  V O R T E I L E  B I E T E T  E - P R O C U R E M E N T  I M  V E R G L E I C H  Z U  H E R K Ö M M L I C H E N 
B E S C H A F F U N G S M E T H O D E N ?

Auf den Punkt gebracht, bietet die Automatisierung der Procurement-Prozesse eine Reihe von Vorteilen. Zunächst einmal ermöglicht es eine schnellere Beschaf-
fung, da der gesamte Prozess elektronisch abgewickelt werden kann. Das spart Zeit und reduziert den bürokratischen Aufwand erheblich und senkt zugleich die 
Prozesskosten. Damit wird eine nachhaltige Beschaffung gefördert und Einhaltung der Compliance Richtlinien gewährleistet.
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2 .  W I E  S P I E L T  N A C H H A L T I G K E I T  I M 
K O N T E X T  D E S  E - P R O C U R E M E N T S  E I N E 
W E S E N T L I C H E  R O L L E ?

Unternehmen haben zunehmend erkannt, dass ihre Beschaffungsent-
scheidungen direkte Auswirkungen auf Umwelt, Gesellschaft und lang-
fristige Unternehmensziele haben. E-Procurement kann dabei eine 
entscheidende Rolle bei der Förderung von Nachhaltigkeit in der Beschaf-
fung spielen und fungiert hier als ein echter Game-Changer. 
Die Informationen über Lieferanten und Produkte sind transparent und 
schnell zugänglich. Als umweltschutzorientiertes Unternehmen ist 
DENIOS die Nachhaltigkeit ein besonderes Anliegen, daher wurde schon 
früh mit der Aufnahme CO2 neutraler Produkte begonnen und so wird 
das Produktsortiment stetig erweitert. Mit dem digitalen Katalog ist auch 
die gezielte Auswahl von CO2 Produkten für den Kunden ein Kinderspiel.
Darüber hinaus erleichtert E-Procurement die Implementierung von Richt-
linien und Standards, die auf Nachhaltigkeit abzielen und das Ganze 
über die nationalen Grenzen hinweg. Unternehmen können Lieferanten 
vertraglich verpflichten, bestimmte Umwelt- oder Sozialstandards einzu-
halten. Dies führt zu einem nachhaltigeren Lieferkettenmanagement und 
einer insgesamt positiveren Wirkung auf die Umwelt. 
Ebenfalls trägt die die Reduzierung von Papier- und Ressourcenverbrauch 
zur Nachhaltigkeit bei. Durch die Digitalisierung von Bestell- und Rech-
nungsprozessen können Unternehmen den Bedarf an physischen Doku-
menten drastisch reduzieren, was nicht nur Kosten spart, sondern auch 
die Umweltbelastung verringert.

3 .  W E L C H E  V O R T E I L E  B I E T E T  D I E 
I M P L E M E N T I E R U N G  D E S  D E N I O S 
K A T A L O G S  I N  D A S  E L E K T R O N I S C H E 
B E S C H A F F U N G S S Y S T E M ?

DENIOS bietet als Hersteller den großen Vorteil des Direktbezugs ohne 
Zwischenhändler. Hier werden die besten Sonderkonditionen an den 
Kunden weitergegeben. Individuelle Berücksichtigung der internen 
Beschaffungsprozesse ist für DENIOS selbstverständlich. Es besteht 
der Zugang zum gesamte Produktportfolio ohne Einschränkung. Hinzu 
kommt die fachkundige Expertenberatung direkt durch den persönlichen 
Ansprechpartner. Zu jederzeit werden aktuelle und gesetzeskonforme 
Produktdaten gewährleistet. Die Produktdaten überzeugen durch ihre 
hochwertige Qualität in multimedialen Formaten (Texte, Bilder/Grafiken, 
Videos und Dokumente), die vom Produktmanagement permanent opti-
miert werden.  
Auch das Fachwissen aus den bekannten DENIOS Ratgebern fließt mit 
ein. Die Daten werden in 15 Sprachen angelegt und an die lokale Gesetz-
gebung angepasst. Die Wartung und Ersatzteilgarantie ist ebenfalls ein 
weiterer Benefit. Außerdem erfolgt die Lieferung der Produkte direkt 
vom Produktionsstandort und benötigt keine zusätzlichen Lieferungen 
zum Zwischenhändler, was dem Thema Nachhaltigkeit zu Gute kommt. 
DENIOS ist zudem gut vernetzt mit den weltweit größten am Markt etab-
lierten E-Procurement-/P2P-Providern und kann individuelle Anforderun-
gen unkompliziert und schnell umsetzen.

4 .  W E L C H E N  A U F W A N D  E R F O R D E R T  D I E 
I M P L E M E N T I E R U N G  D E S  D E N I O S  K A T A L O G S 
I N  D A S  E - P R O C U R E M E N T  S Y S T E M ?

Mit DENIOS gelingt die schnittstellengesteuerte Datenintegration in 
die kundenseitige E-Procurement- bzw. Bestellumgebung einfach und 
schnell. Bis hin zur vollständigen P2P-Anbindung inklusive der revisions-
sicheren Dokumentation buchhalterischer Prozesse kann die ganze Auto-
mationsbandbreite genutzt werden. Wir verfügen über ein professionell 
und inhouse geführtes Produktinformationsmanagement-System, das die 
Daten zuverlässig und automatisiert im gewünschten Klassifizierungs-
standard und Austauschformat zur Verfügung stellt. Wir geben sogar die 
Prozesskosten-Ersparnis seitens DENIOS in Form eines Einsparbonus an 
unsere Kunden weiter, zusätzlich zu den Sonderkonditionen, die sich nach 
der jeweiligen Abnahmemenge richten.

5 .  W E N N  E I N  V O L L E R  A U T O M A T I S I E R U N G S -
G R A D  E R R E I C H T  I S T ,  W I R D  D I E  B E R A T U N G 
Ü B E R F L Ü S S I G ?

Unter keinen Umständen! Die persönliche Beratung ist trotz aller Automati-
sierungsbemühungen nicht ersetzbar. Der Schutz von Mensch und Umwelt 
hängt von den passenden Schutzmaßnahmen ab und diese wiederum von 
der individuellen Gefährdungsbeurteilung. International sind zudem Unter-
schiede bei der Gesetzgebung zu berücksichtigen. Nicht umsonst bildet die 
Beratungsleistung eine feste Säule im ganzheitlichen Leistungsportfolio 
von DENIOS. Diese kann über viele Wege erfolgen, ob per Chat, Telefon, 
Online-Meeting oder Vor-Ort-Beratung. Auch im Stammhaus Bad Oeynhau-
sen stehen wir den Kunden jederzeit für Besprechungen oder eine Produk-
tionsbesichtigung zur Verfügung. Wir wollen Falschbestellungen unbedingt 
ausschließen und unsere Kunden mit Fachwissen und Services bestmöglich 
versorgen. Da wir sehr breit aufgestellt sind, sind wir mit den Anforderun-
gen der verschiedensten Branchen und Industriebereiche bestens vertraut 
und können entsprechende Referenzen vorweisen.

6 .  I H R  F A Z I T  F Ü R  D E N  E I N S A T Z  V O N  
D I G I T A L  P R O C U R E M E N T ?

Ein automatisiertes P2P-System reduziert das Risiko unnötiger Kosten 
und Aufwände im Vergleich zu manuellen Beschaffungsprozessen, erhöht 
zugleich die Transparenz, Einhaltung der Compliance Richtlinien und Sour-
cing-Geschwindigkeit. Die Verbindung von E-Procurement und Nachhal-
tigkeit führt  zu einer positiven Veränderung in der Art und Weise, wie 
Unternehmen ihre Beschaffung gestalten und wie sie zur globalen Nachhal-
tigkeitsagenda beitragen. Eine Vielzahl der größten internationalen Unter-
nehmen aus den Branchen Chemie, Automotiv und Food nutzen bereits 
ihren Vorteil durch eine komplette P2P-Automation mit DENIOS voll und 
ganz aus. Mit 18 Jahren Erfahrung im E-Business und mehr als 20.000 
Produkten ist die DENIOS SE einfach der optimale Partner für sicherheits-
relevante Betriebsausstattung und Arbeitssicherheit im Zeitalter des Digi-
talen Procurements.
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E - P R O C U R E M E N T  M I T  D E N I O S

In der heutigen schnelllebigen Geschäftswelt ist Effizienz der Schlüssel zum Erfolg. Und genau hier kommen elektronische Beschaffungssysteme ins Spiel. 
Diese reduzieren nicht nur Prozesskosten sondern erhöhen zugleich die Sicherheit bei Einkäufen. Wir integrieren den DENIOS-Katalog nahtlos in Ihr 
E-Procurement-System. Dies eröffnet Ihnen eine neue Dimension des Beschaffungsmanagements, indem Sie Zugriff auf unsere hochwertigen Lösungen für 
Gefahrstofflagerung, Umweltschutz und Arbeitssicherheit erhalten. Als DENIOS Kunde kaufen Sie sensible und sichere Produkte direkt vom zertifizierten Her-
steller. Landesspezifische und gesetzeskonforme Sortimente bauen wir individuell für unsere Kundensysteme auf.

Sie profitieren Sie von vollständiger Transparenz und Kontrolle über Ihre Beschaffungen. Durch die Integration des DENIOS-Katalogs haben Sie Zugriff auf 
detaillierte Produktinformationen, technische Datenblätter, hochwertige Bilder und Ihre persönlichen Einkaufskonditionen. Ebenso ergänzen Auszüge aus unse-
rer Gefahrstoff-Fibel unsere Produktinformationen um wichtiges Expertenwissen zur Gesetzgebung und regelkonformen Anwendung dabei werden passende 
Zubehörartikel direkt verlinkt. Wir können unseren Datenbestand in 15 Sprachen zur Verfügung stellen und berücksichtigen die landesspezifische Gesetzge-
bung gleich mit. Selbstverständlich sind unsere E-Procurement-Daten eClass- oder UNSPSC-klassifiziert– in verschiedenen Versionen und entsprechend Ihren 
Vorgaben. Die Installation der Katalogdaten funktioniert einfach, kurzfristig, zuverlässig und sicher in ein bestehendes E-Procurement System. International 
etablierte Standards sind bei der technischen Umsetzung für uns selbstverständlich.

D I E  N A H T L O S E  I N T E G R AT I O N  I N  I H R E  E I N K A U F S U M G E B U N G

Auszug der unterstützten Katalogaustauschformate: 

	W BMEcat (xml)
	W CIF
	W CSV, TXT
	W Excel

Technische Features:

	W Standards wie BMEcat, eCl@ss, UNSPSC
	W Zusätzliche Informationen zum gesetzeskonformen Einsatz unserer 

Produkte als PDF zum Download
	W OCI-Schnittstelle / einfache Integration des DENIOS Onlineshops  

in Ihr Warenwirtschaftssystem (ERP)
	W Passendes Zubehör und Artikelvarianten direkt verlinkt 

Eine Auswahl unserer E-Procurement-Partner:
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  W W W . D E N I O S . D E / E - P R O C U R E M E N T

E-Procurement mit DENIOS.

>18 
J A H R E  E R F A H R U N G

I M  E - B U S I N E S S 

>340
K AT A L O G E  I N 

V E R S C H I E D E N E N  F O R M AT E N 

>20.000
A R T I K E L  M I T  A U S G E -

Z E I C H N E T E R  P R O D U K T Q U A L I T ÄT

U N S E R E  F O R M E L  F Ü R  I H R E N  E R F O L G : 

1
2
3

Preisnachlass durch Konditionsvereinbarung
+

Einkaufsbonus durch elektronische Bestellabwicklung

Einkaufsvorteil 
+

Senkung Prozesskosten

Ersparnis
+

Beratungssicherheit
Transparenzgewinn

Internationalisierung

=  E I N K A U F S V O R T E I L

=  E R S PA R N I S

=  M A X I M A L E R  N U T Z E N !

http://www.denios.de/e-procurement
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E X K L U S I V E  D E N I O S  V O R T E I L E

R A H M E N V E R T R A G S PA R T N E R S C H A F T  &  
G R O S S K U N D E N - S E R V I C E
Bei DENIOS möchten wir nicht nur ein Lieferant sein! Wir sind ein verlässlicher Partner, der Ihren Erfolg aktiv mitgestaltet. Wir freuen uns darauf, Ihnen mit 
unseren exklusiven Vorteilen eine erstklassige Geschäftsbeziehung zu bieten und Sie in allen Aspekten Ihrer Gefahrstofflagerung und Arbeitssicherheit best-
möglich zu unterstützen.

Besondere Konditionen und feste Rabatte 

Als Rahmenvertragspartner erhalten Sie spezielle Konditionen und feste Rabatte auf unser gesamtes Produktsortiment. So können Sie 
Ihre Budgetplanung optimieren und von attraktiven Preisvorteilen profitieren.

Zugang zu Experten-Wissen

Durch unsere DENIOS Academy bieten wir Ihnen individuelle Vorträge und Schulungen zu relevanten Themen rund um Gefahrstofflage-
rung und Arbeitssicherheit. Unser Experten-Team steht Ihnen persönlich zur Verfügung, um Sie stets auf dem neuesten Stand zu halten. 
Außerdem genießen Sie kostenlosen Zugang zu ausgewählten und aktuellen „KAM Selection Webinaren“.

Persönlicher Ansprechpartner 

Für alle Anliegen bezüglich Ihrer Geschäftsbeziehung mit uns haben Sie Ihren persönlichen Ansprechpartner. Wir kümmern uns um Ihre 
Anliegen und sind jederzeit für Sie da.

Einbindung in Ihre Prozesse

Wir verstehen, dass jede Unternehmensgruppe individuelle Prozesse und konzernweite Vorgaben haben. Als Partner gehen wir gezielt 
auf Ihre Anforderungen ein und entwickeln maßgeschneiderte Lösungen für Ihr Unternehmen.

Digitalisierte Beschaffungsprozesse 

Dank unserer fortschrittlichen "Procure to pay" Prozesse erleichtern wir Ihnen die Beschaffung unserer sicherheitsrelevanten Betriebs-
ausstattung und Dienstleistungen. Zeit- und ressourcenschonend optimieren wir den so Ihren Einkaufsprozess die Einbindung unseres 
digitalen Katalogs geschieht nahtlos in Ihr System.

Umsetzung internationaler Sicherheitsstandards 

Mit unserem Corporate Safety Programm sorgen wir dafür, dass Ihre internationalen Sicherheitsstandards vollständig umgesetzt werden 
und Ihre Mitarbeiter optimal geschützt sind.

Begleitung bei Hausmessen 

Digital oder vor Ort - wir begleiten und unterstützen Sie bei Ihren Hausmessen und präsentieren Ihnen unser spezifisches Know-how, 
Produkte und Lösungen.

Langfristige Zahlungsbedingungen

Als Rahmenvertragspartner genießen Sie lange Zahlungsziele, um Ihre Liquidität zu schonen und Ihre Finanzplanung zu optimieren.

Portfolioanalyse und Einsparpotenziale 

Wir analysieren regelmäßig Ihr Produktportfolio und ermitteln gemeinsam mit Ihnen Einsparpotenziale, um Ihre Effizienz weiter zu steigern.

Lieferantenbündelung 

Durch DENIOS erhalten Sie Zugriff auf ein umfassendes Netzwerk von Lieferanten. So können Sie von einer breiten Auswahl hochwertiger 
Produkte profitieren.
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S U C C E S S  S T O R Y  D E U T S C H E  B A H N

D E N I O S  S I C H E R T  S I C H  L I E F E R V E R T R A G  M I T  
D E R  D E U T S C H E N  B A H N
Wenn ein Unternehmen weltweit mehr als 340.000 Menschen beschäftigt und jeden Tag in Deutschland mehr als sieben Millionen Zug-Passagiere von A nach 
B transportiert, dann kann man zweifelsohne von einem Großkunden sprechen. 

Der DENIOS SE aus Bad Oeynhausen ist es gelungen, ihre Geschäftsbezie-
hungen zur Deutsche Bahn neu aufleben zu lassen – das Unternehmen aus 
dem nördlichen NRW ist seit Februar Hauptlieferant für sicherheitsrelevante 
Betriebsausstattung. Durch diesen Rahmenvertrag hat die Deutsche Bahn für 
die kommenden Jahre einen kompetenten und zuverlässigen Partner an ihrer 
Seite, wenn es um die Belieferung von Produkten rund um den Arbeitsschutz 
geht. In einer europäischen Ausschreibung konnte sich der Weltmarktführer 
für Gefahrstofflagerung gegen seine Mitbewerber durchsetzen und bekam 
den Zuschlag für die Zusammenarbeit, die auf acht Jahre ausgelegt ist.

Neben der Produkt-Belieferung kümmert sich DENIOS zusätzlich um die Wei-
tergabe von Know-how rund um die Themen Gefahrstofflagerung, Arbeitssi-
cherheit und betrieblicher Umweltschutz. Die hauseigene DENIOS Academy 

bietet bereits seit vielen Jahren entsprechende Schulungen und Weiterbil-
dungen an – diese werden nun auch von der Deutschen Bahn ins interne 
Schulungsprogramm „DB Training“ integriert. 

Die DENIOS SE freut sich über die erneute Zusammenarbeit, nachdem man 
vor einigen Jahren schon einmal miteinander kooperiert hatte. „Dass wir ab 
jetzt wieder einen der größten Arbeitgeber Deutschlands mit unseren Produk-
ten rund um die Arbeitssicherheit beliefern, freut uns sehr“, betont DENIOS 
Key Account Manager Sven Bröderhausen. „Auf diesem Gebiet sind wir seit 
Jahrzehnten Spezialist und die Deutsche Bahn kann auf unser Know-how und 
unsere Erfahrung jederzeit vertrauen“.
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S U C C E S S  S T O R Y  -  D M K  G R O U P

B R A N D S C H U T Z B E A U F T R A G T E N  S C H U L U N G
Das Deutsche Milchkontor zeichnet sich nicht nur als Deutschlands größte und bedeutendste Molkereigenossenschaft für den Lebensmitteleinzelhandel aus, 
sondern ist zeitgleich auch eines der führenden Unternehmen in der europäischen Milchwirtschaft. An den mehr als 20 Standorten mit über 7.800 Mitarbeitern 
im Unternehmen sowie 5.600 aktiven Milcherzeugern werden jedes Jahr ca. 6,6 Milliarden Kilogramm Milch verarbeitet. Das Unternehmen steht für Qualität, 
Vielfalt und Innovation, das Angebot umfasst eine große Bandbreite von Produkten – darunter so erfolgreiche Marken wie MILRAM, Osterland, Humana und 
Alete am Markt.

T A G U N G  B E I  D E N I O S  F Ü R  D I E 
B R A N D S C H U T Z B E A U F T R A G T E N  V O N  D M K

Zum wiederholten Male nutzen die DMK Mitarbeitenden für ihre interne 
Fortbildung den Veranstaltungsort DENIOS. Dieses Jahr waren die DMK 
Brandschutzbeauftragten an der Reihe. Jakob Hoffmann, zuständiger Key-
Account Manager für DMK, hat 27 Brandschutzbeauftragte aus unterschied-
lichen Standorten Deutschlands dazu eingeladen. Für die Inhouse-Schulung 
wurde in Zusammenarbeit mit DMK ein zweitägiges Programm auf die Bei-
ne gestellt. Am ersten Veranstaltungstag standen DMK-interne Themen im 
Mittelpunkt, der zweite Tag beinhaltete ein umfassendes Sicherheitspro-
gramm im Bereich der sicheren Lagerung und Ladung von Lithium-Akkus. Ab-
schließend wurde den Brandschutzbeauftragten die innovative Entwicklung 
„DENIOS connect“ vorgestellt. Dank ihrer optimalen Unterstützung ist die 
gesetzliche Kontrollpflicht keine Last mehr, denn mithilfe praktischer Daten-
übertragung und intelligenten Condition-Monitoring-Lösungen wird die Ge-
fahrstofflagerung ins digitale Zeitalter gebracht. Die aktiven Sensoren von 
DENIOS connect überwachen permanent den Zustand des Gefahrstofflagers 
sowie der Auffangwannen.

H E R R  G U T O W S K I
DMK Expert Environmental, Health, Safety & Security

Im Rahmen der 10-jährigen Zusammenarbeit zwischen 

der Firma DENIOS und DMK, ist DENIOS ein wichtiger 

Partner geworden für die Zusammenarbeit im Bereich 

der sicherheitsrelevanten Betriebsausstattung.

„

„
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S U C C E S S  S T O R Y  -  D O W

D O W  S I C H E R H E I T S W O C H E N  –  M I T  S I C H E R H E I T  V O N  D E N I O S
Am Produktionsstandort Stade in Niedersachsen finden jährlich Sicherheitswochen statt. Bei diesem Event gab DENIOS als international qualifizierter und 
strategischer Lieferant den Dow Fachkräften ausführlich Auskunft über Themen der Arbeitssicherheit sowie des betrieblichen Umweltschutzes und stellte das 
breite Produktspektrum vor.

E I N Z I G A R T I G E S  L E I S T U N G S S P E K T R U M  F Ü R  U N D 
U M W E LT S C H U T Z

Als Ausstatter für Arbeitssicherheit und Umweltschutz präsentierten 
DENIOS Mitarbeiter die Bandbreite des Leistungsangebotes und der Her-
stellerkompetenz: von Bindemitteln über Auffangwannen bis zu Gefahrstoff-
lagern aus eigener Herstellung. Das Sortiment ist breit aufgestellt und bietet 
zudem viele unterschiedliche Produktvarianten für den jeweiligen Einsatz-
zweck und Anspruch. Alle Produkte sind für die Dow Mitarbeiter aufgrund 
einer Rahmenvereinbarung über die SAP Ariba Plattform beziehbar. Aufgrund 
der unterschiedlichsten Kundenanforderungen und der Produktvielfalt ist die 
Beratungsleistung von DENIOS ein weiterer wichtiger Erfolgsfaktor. Im Fokus 
standen daher auch die individuelle Beratung und die Vermittlung von Fach-
wissen zur Gefahrenprävention über die europaweiten Praxisseminare der 
DENIOS Akademie, Online-Ratgeber und Broschüren, wie z. B. die DENIOS 
Gefahrstofffibel.

Die DENIOS Akademie ist ein wichtiges und von produzierenden Unterneh-
men gern genutztes Instrument, um sicherheitstechnische Unterweisungen 
im Umgang mit Gefahrstoffen durchzuführen. In einem Experimentalvortrag 
werden auf unterhaltsame Weise die von gefährlichen Substanzen ausge-
henden Risiken aufgezeigt. Bei einem Leckage-Training können Mitarbeiter 
aktiv die Anwendung von Bindemitteln im Notfall üben.

D E N I O S  S E T Z T  I N T E R N AT I O N A L  A U F  K U N D E N N Ä H E  
U N D  - D I A L O G

Im Rahmen der Abschlussveranstaltung stellte DENIOS sich zusätzlich 50 
Safety Managern aus Europa, Asien und Afrika vor. Durch die internationale 
Aufstellung der DENIOS SE mit mittlerweile 6 Produktionsstätten und mit 
Vertriebsniederlassungen in 23 Ländern ist die DENIOS Gruppe in Europa, 
Amerika und Asien vertreten. So kann DENIOS als konzernweiter Lieferant 
agieren und mit Ansprechpartnern vor Ort den Dow Auslandgesellschaften 
kompetent zur Seite stehen. Mit ergänzenden digitalen Services schafft es 
DENIOS weltweit die Kundenschnittstelle ganzheitlich mit Beratungs-, Be-
schaffungs-, Service- und Informationsleistungen zu bedienen.

**Der Branchenriese Dow profitiert von der strategischen Partnerschaft 
mit DENIOS durch Internationalität und Kundennähe, vielfältige, ganzheitli-
che Lösungen und Services, Herstellerkompetenz und Schulungsangebote. 
**DENIOS leistet somit einen wichtigen Beitrag für eine vertrauensvolle 
Zusammenarbeit und die Arbeitssicherheit bei Dow – davon haben sich die 
Teilnehmer der Dow Sicherheitswochen überzeugen lassen.
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S U C C E S S  S T O R Y  –  P R A X I S T A G E  B E I 
S A L Z G I T T E R  F L A C H S T A H L  G M B H

Das Key Account Management von DENIOS hat seinen wertvollen Kunden Salzgitter Flachstahl GmbH eine maßgeschneiderte Betreuung bei seiner internen 
Hausmesse geboten. Mit vollster Unterstützung hat Jakob Hoffmann, zuständiger Key Account Manager und das Marketing ein Konzept ausgearbeitet, bei 
dem die Mitarbeiter von Salzgitter tatkräftig mitmachen konnten. 

D E N I O S  B E G L E I T E T E  S A L Z G I T T E R  F L A C H S T A H L  G M B H  B E I 
I H R E N  Z W E I T E N  P R A X I S T A G E N !

Die Gesellschaften des Salzgitter-Konzerns stehen seit mehr als 150 Jahren 
für innovative und nachhaltige Erzeugung von Stahl- und Technologieproduk-
ten. Weltweit gehören über 150 Tochter- und Beteiligungsgesellschaften 
zum Salzgitter-Konzern. Mit den internationalen Standorten sind sie auf der 
ganzen Welt vertreten und pflegen die geografische Kundennähe. 

Die Salzgitter Flachstahl GmbH ist die größte Stahltochter der Gruppe. So 
erzeugten 5.480 Mitarbeiter etwa 4,3 Millionen Tonnen Rohstahl und erarbei-
teten damit einen Umsatz von 3,2 Milliarden Euro für die Salzgitter Flachstahl 
GmbH. Die wichtigsten Kunden von Salzgitter sind Fahrzeughersteller und 
deren Zulieferer, Röhrenhersteller, Kaltwalzer, Handel und die Bauindustrie. 

Pünktlich zum Welttag für Sicherheit und Gesundheit am Arbeitsplatz am 28. 
April, hat die Abteilung Arbeitssicherheit der Salzgitter Flachstahl GmbH zum 
zweiten Mal die „Praxistage Arbeits- und Gesundheitsschutz“ veranstaltet. 
An dieser 13tätigen internen Fachmesse wurden alle Mitarbeitenden der 
Salzgitter Flachstahl GmbH eingeladen, an einem spannenden, abwechs-
lungsreichen sowie interaktiven Programm teilzunehmen unter dem Motto 
„Achtsamkeit“. Diese Chance an dem Programm teilzunehmen, haben sich 
über 3000 Mitarbeitende inkl. Auszubildende und Mitarbeitende aus Arbeit-
nehmerüberlassung, nicht entgehen lassen. Die Mitarbeiter informierten sich 
zu verschiedenen Schwerpunktthemen, wie Lärm, Gefahrstoffe und Telefon-

reanimation. Eine besondere Outdoor-Station erwartet die Teilnehmer auf 
den angrenzenden Sportplatz. Dort wurde als Achtsamkeitsübung „Intuitives 
Bogenschießen“ angeboten. Zum Abschluss wurde den Gruppen ein Filmbei-
trag zum Thema Achtsam Essen mit dem Titel  „Gesund genießen“ präsentiert. 

„Die Unterstützung vom DENIOS Key Account Management entlang 

der Salzgitter Praxistage mit der Gefahrstoffschrank Challenge war 

ein voller Erfolg. Als Lieferant im Bereich der sicherheitsrelevanten 

Betriebsausstattung ist unsere Partnerschaft DENIOS seit Jahren ein 

Mehrwert für die Salzgitter Flachstahl GmbH“.  

Frau Sebold - Tanski Leitung Arbeitssicherheit  Salzgitter Flachstahl GmbH

Für das Key Account Management stand der Erfolg des Kundenprojekts an 
oberster Stelle. So hat Jakob Hoffmann alle Hebel in Bewegung gesetzt, dass 
dieses spannende Unterfangen gelingen konnte. Dazu hat er das Marketing 
von DENIOS eingeweiht. Gemeinsam sind beide Teams ganz eng in den 
Austausch mit dem Kunden Salzgitter Flachstahl getreten. Mit dem erfah-
renen Marketing-Team wurden die einzelnen Schritte ausgearbeitet und in 
die Tat umgesetzt. Es wurde extra ein Video für die Veranstaltung gedreht. 




Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

Der Inhalt war eine Gefahrstoff-Schrank-Challenge, die eingebaute Fehler in 
der Lagerung von Gefahrstoffen beinhaltete. Natürlich sollte dieses Wissen 
nicht nur einseitig vermittelt werden. Daher hat das Marketing so genannte 
„Fehlerzettel“ erstellt, die die falsche Lagerung von Gefahrstoffen abbilde-
ten. Die Mitarbeiter hatten das Video vorab gesehen und waren nun ange-
halten, die Fehlerquellen erkenntlich zu machen. Am Ende dieser spannenden 
Aufgabe hat DENIOS Referent Tobias Authmann als Gefahrstoffexperte, die 
Auflösung der Fehler im Video präsentiert.

Neben dem Video und diversen Roll-ups hat das Marketing zahlreiche Poster 
bereitgestellt und eigens für die Praxistage explizit neue erstellt. Das Unter-
nehmen Salzgitter Flachstahl arbeitet auch mit Gasen, daher war es wichtig 
die Mitarbeiter für das tägliche Arbeiten mit diesem Gefahrstoff zu sensi-
bilisieren. So entstand ein Explosionsschutz-Poster sowie ein Poster zum 
Wasserstoff und dem Explosionsschutz-Dreieck. Im Fokus stand immer die 
Achtsamkeit im Betrieb. 
Damit die Salzgitter Mitarbeiter die Produkte live vor Ort sehen und anfas-
sen konnten, haben wir die Verantwortung für die Logistik, Standgestaltung 
und -einrichtung, die Beschaffung von Materialien, die für den reibungslosen 
Ablauf der Salzgitter Praxistage von Bedeutung waren, übernommen. Dazu 

zählten die Gefahrstoffschränke, Auffangwannen, verschiedene Ergonomie-
heber, Fasskarren und natürlich auch Marketingmaterialien, wie Gefahrstoff-
Fibel, Kataloge, Broschüren, Infozettel und Give-aways. 

Es war ein spannendes Projekt für DENIOS. Auch das Feedback seitens der 
Salzgitter Flachstahl GmbH ist positiv ausgefallen.
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Mit über 37 Jahren Erfahrung, einer hochmodernen Produktion und fachkundigen Experten erwartet 

Sie bei DENIOS eine einzigartige Produkt- und Ausstattungsvielfalt. Bei uns erhalten Sie passgenaue 

Lösungen, ob als Standardausführung oder individuell gefertigt. Ihr Vorteil: Wir von DENIOS sind mit 

unserem Know-how als Entwickler und Hersteller auch Ihr Servicepartner – verlässlich, kompetent und 

immer an Ihrer Seite.

A L L E S  A U S  E I N E R  H A N D
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Q U A L I T ÄT S M A N A G E M E N T

Vor Auslieferung prüfen wir ausgiebig die Qualität und Funktion jedes einzel-
nen Produktes (100% geprüfte Produktqualität). Um auf allen Ebenen stra-
tegische, operative und administrative Prozessoptimierungen vornehmen zu 
können, lassen die geschäftsführenden Direktoren der DENIOS SE regelmä-
ßig auf Basis der ISO 9001-Zertifizierung dezidierte und integrierte Risikoana
lysen durchführen. Die Kundenzufriedenheit ist ein wesentlicher Bestandteil 
der strategischen Ausrichtung von DENIOS, somit ist der Kundenzufrieden-
heitsgrad ein wichtiger Indikator für eine langfristige Kundenbindung. Dieser 
wird, neben vielen anderen Kennzahlen, monatlich durch das Qualitäts-
management ermittelt und bewertet, um Anhaltspunkte für Verbesserungen  
zu erhalten.

K O N F O R M I T ÄT S E R K L Ä R U N G

Alle DENIOS Produkte erfüllen die vom Gesetzgeber geforderten Normen 
und Regelungen. Wir garantieren die Einhaltung und Konformität zu beste-
henden EG-Richtlinien. Dies stellen wir sowohl durch umfangreiche interne 
Fertigungskontrollen als auch durch extern durchgeführte Prüfungen sicher. 
DENIOS bestätigt dies durch die Anbringung des CE-Kennzeichens auf  
dem Produkt.

S I C H E R H E I T  D U R C H  Q U A L I T Ä T

U N S E R E  M A S S N A H M E N  F Ü R  N A C H H A L T I G K E I T 
U N D  K U N D E N Z U F R I E D E N H E I T

Eine Auswahl unserer Qualitäts- und Konformitätssiegel sowie Prüf- und Zulassungsstellen:

C O M P L I A N C E  I M  L I E F E R A N T E N M A N A G E M E N T

Als Großunternehmen unterhalten wir Geschäftsbeziehungen mit langfris-
tigen Verträgen zu zahlreichen Lieferanten und Dienstleistern. Gemäß ISO 
9001 wurde von DENIOS ein System zur Lieferantenbewertung initiiert und 
konsequent angewendet. Zudem bestätigten im Berichtszeitraum zahlrei-
che A-Lieferanten, mit denen eine Einkaufsrahmenvereinbarung geschlos-
sen wurde, nach ökologischen und sozialen Kriterien verantwortungsvoll zu 
handeln – zum Beispiel in Bezug auf die Verhinderung von Menschenrechts-
verletzungen und Kinderarbeit.

Die Auswahl und die Qualifizierung neuer Lieferanten erfolgt nach definierten 
Prozessen in enger Abstimmung zwischen Produktmanagement und Einkauf, 
Forschung und Entwicklung, Qualitätsmanagement sowie Logistik. In allen 
Rahmenverträgen mit unseren externen Lieferanten gibt es entsprechende 
Vorgaben zu Energie- und Umweltthemen, an denen sich die Vertragspartner 
orientieren müssen. Im Falle des Zuwiderhandelns wird die Zusammenarbeit 
mit dem jeweiligen Vertragspartner konsequent beendet. Unsere Lieferan-
ten- bzw. Rahmenverträge werden regelmäßig auf notwendige Ergänzungen 
geprüft und entsprechend angepasst. Sämtliche Lieferanten werden in Liefe-
rantenaudits regelmäßig bewertet, und es erfolgt ein permanentes Verifizie-
ren der Rahmenverträge. 

Als weltweiter Marktführer im betrieblichen Umwelt- und Arbeitsschutz, aber auch als Familienunternehmen, sind wir uns unserer Verantwortung für Natur, 
Umwelt und Gesellschaft bewusst: Vorausschauendes, auf zukünftige Generationen ausgerichtetes Handeln ist bei uns seit jeher gelebte Praxis. Wir wollen 
den an uns gerichteten Arbeits-, Umwelt- und Naturschutzanliegen gerecht werden und mit der Qualität unserer Produkte und Dienstleistungen dazu beitra-
gen, dass dies auch unseren Kunden auf hohem Niveau gelingt.
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  W W W . D E N I O S . D E / S T A P E L R E G A L E

Lagern und Abfüllen in neuer Dimension.

http://www.denios.de/stapelregale
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U N S E R E  M I S S I O N : 
N A C H H A L T I G  U N D  G L O B A L  H A N D E L N

DENIOS ist ein international ausgerichtetes Unternehmen in einer global vernetzten Welt. Wir sind uns der Auswirkungen unserer Handlungen auf unsere 
Umwelt bewusst. Die Einhaltung von hohen Qualitätsstandards und ethischen Werten hilft uns dabei, die an uns gerichteten Erwartungen unserer Stakehol-
der zu erfüllen. 

D I E  D E N I O S  N A C H H A L T I G K E I T S S T R A T E G I E

Nachhaltigkeit bedeutet für DENIOS, langfristig und verantwortungsvoll zu handeln – gegenüber unseren Kunden, Mitarbeitern, Lieferanten und unserer 
Umwelt. Wir bieten deshalb unseren Kunden möglichst langlebige Produkte in hoher Qualität und setzen dafür auf besonders ressourcenschonende Herstel-
lungsverfahren. Unser Leitmotiv „Wir schützen Mensch und Umwelt“ bringt diese Haltung auf den Punkt – und zwar auf allen Ebenen. Gleichzeitig ist 
Nachhaltigkeit ein wichtiger Aspekt, um unser Geschäftsmodell zukunftsorientiert weiterzuentwickeln und Abläufe entlang der Wertschöpfungskette zu opti-
mieren. Unseren nach GRI Standards von GUTcert validierten Nachhaltigkeitsbericht finden Sie auf der DENIOS Webseite.

DENIOS ist seit 2019 Teil des Nachhaltigkeitsnetzwerkes der Verein-

ten Nationen (UNGC). Die weltweit größte Initiative für nachhaltige und 
verantwortungsvolle Unternehmensführung wird von den Vereinten Nationen 
getragen. Die teilnehmenden Unternehmen verpflichten sich, ihre Geschäfts-
tätigkeit und Strategien an zehn Prinzipien aus den Bereichen Menschenrech-
te, Arbeitsnormen, Umweltschutz und Korruptionsbekämpfung auszurichten. 

DENIOS ist zertifizierter Zulieferer.  Das CSR-Rating von EcoVadis trägt zu 
mehr Transparenz zwischen Geschäftspartnern bei und würdigt den besonde-
ren Einsatz für mehr Nachhaltigkeit sowie soziale Verantwortung in der Lie-
ferkette. Bewertet werden unter anderem Kriterien wie Umwelt, Arbeitsprak-
tiken und nachhaltige Beschaffung. Im Rahmen dieses Bewertungsverfahrens 
ist DENIOS bereits zum fünften Mal in Folge mit der EcoVadis - Zertifizierung 
in Silber ausgezeichnet worden und erfüllt damit die hohen Anforderungen 
als Lieferant beispielsweise großer Chemie- und Pharmakonzerne.  

DENIOS ist ein klimaneutrales Unternehmen. In Kooperation mit ei-
nem externen Dienstleister kommt die DENIOS SE ihrer Verantwortung für 
nachhaltiges Handeln nach und bilanziert regelmäßig die durch den Unter-
nehmensbetrieb anfallenden CO₂-Emissionen. Zur Kompensation der Reste-
missionen werden Klimazertifikate gekauft und damit die Reduzierung der 
weltweiten CO₂- Bilanz unterstützt. Unser Strom ist zu 100 % Ökostrom. Da-
bei erzeugen wir mehr als 25%, Tendenz steigend.

 W W W . D E N I O S . D E / N A C H H A L T I G K E I T

https://www.denios.de/nachhaltigkeit
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Nachhaltigkeit ist ein globales Anliegen.

W I R  S C H Ü T Z E N  M E N S C H  U N D 
U M W E LT  M I T  U N S E R E N  L Ö S U N G E N .

W I R  W I E G E N  S O Z I A L E ,  Ö K O L O G I S C H E  U N D  Ö K O N O M I S C H E 
B E L A N G E  I M M E R  W I E D E R  N E U  G E G E N E I N A N D E R  A B  U N D 

B R I N G E N  S I E  I N  E I N  V E R N Ü N F T I G E S  V E R H Ä LT N I S .

W I R  S T E H E N  G E M E I N S A M  M I T  U N S E R E N  L I E F E R A N T E N 
U N D  P A R T N E R N  F Ü R  E I N E  V E R A N T W O R T U N G S V O L L E 

W E R T S C H Ö P F U N G S K E T T E .

http://www.denios.de/nachhaltigkeit
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Als Hersteller und Distributor verfügt DENIOS über eine Innovationskraft, die auf dem Gebiet der Gefahrstofflagerung und sicheren Betriebsausstattung ihres-
gleichen sucht. Bereits seit der Gründung 1986 ist DENIOS Vorreiter in der Entwicklung von zertifizierten Produkten zur gesetzeskonformen und sicheren Lage-
rung von Gefahrstoffen. Diese Führungsrolle manifestiert sich nicht zuletzt in einer Vielzahl von Patentanmeldungen. Auch im spezialisierten Distributionsge-
schäft baut DENIOS seinen Vorsprung in Angebot, Prozessen und Infrastruktur konsequent weiter aus. 

„Händler, die keine Herstellerkompetenz besitzen, sind bei der Entwicklung neuer Produktlösungen auf ihre Lieferanten und Produzenten angewiesen. Wir 
hingegen beherrschen die gesamte Wertschöpfungskette und verfügen als Hersteller über eine eigene Entwicklungsorganisation. Somit verantworten wir in 
großen Teilen das Geschäft selbst und sind schneller und zuverlässiger im Finden und Umsetzen neuer Lösungen für unsere Kunden.“
Horst Rose, CSO bei DENIOS

Z W E I  G E S C H Ä F T S B E R E I C H E  –  E I N E  I N N O V A T I O N S K U L T U R

DENIOS ist ein Unternehmen mit starker Innovationsausrichtung. Transformationsprozesse, die dazu dienen, Kunden in all ihren heutigen und zukünftigen 
Belangen rund um das Thema sichere Gefahrstofflagerung zufriedenzustellen, stehen somit täglich auf unserer Agenda. Organisatorisch ist DENIOS in zwei 
Geschäftsbereiche untergliedert, die unterschiedliche Schwerpunkte auf Herstellung und Distribution legen. Bei der Lösungsfindung für unsere Kunden setzen 
wir auf die Synergien aus beiden Bereichen. 

P R E I S G E K R Ö N T E  I N N O V A T I O N S K R A F T

DENIOS wurde bereits zum vierten Mal mit dem TOP-100-Innovationspreis 
ausgezeichnet und gehört somit zu den Innovationsführern des deutschen 
Mittelstands.

M I T G L I E D  I M  S P I T Z E N C L U S T E R  I T ’ S  O W L 

DENIOS ist seit 2012 aktives Mitglied Im Technologie-Netzwerk it‘s OWL, 
in dem rund 200 Unternehmen, Forschungseinrichtungen und Organisationen 
Lösungen für die digitale Transformation im Mittelstand entwickeln.

Der Geschäftsbereich „Catalogue Products“ umfasst im E-Commerce 

über 20.000 Katalogartikel. Damit bietet DENIOS das größte Sortiment im 
Bereich sicherheitsrelevanter Betriebsausstattung und Arbeitssicherheit. 
Unsere Kunden können beispielsweise auf die europaweit größte Vielfalt an 
Auffangwannen für alle gefährlichen Flüssigkeiten zurückgreifen – über 500 
Varianten. Ergänzt wird unser umfassendes Programm mit Lagersystemen 
für Gefahrstoffe, Transport- und Reinigungsbehältern, Bindevliesen für das 
Bereinigen und Eindämmen von Leckagen u. v. m.

„Engineered Solutions“ beschäftigt sich mit der Entwicklung von 

Raumsystemen für die Gefahrstofflagerung, Thermotechnik sowie 

Anlagen für Containment und Reinigungstechnik. Einzigartig sind dabei 
die Vielfalt der Lösungen und deren Ausstattungen sowie die Kommunika-
tionsfähigkeit der DENIOS Raumsysteme mittels innovativer Sensorik und 
Steuerungstechnik. Die universelle Industrie 4.0-Konnektivität reicht dabei 
von der Erfassung der Betriebs- und Zustandsdaten inklusive automatischem 
Störfall-Alarm und systemseitigen Gegenmaßnahmen bis hin zu intelligenten 
Verknüpfungen mit cloudbasierten e-Services.

Z U V E R L Ä S S I G E  I D E E N S C H M I E D E 
F Ü R  S I C H E R E  L Ö S U N G E N
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Preisgekrönte Innovationskraft.

http://www.denios.de/top100
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2 4 / 7  S I C H E R E  D I G I T A L E  V E R N E T Z U N G 
M I T  D E N I O S  C O N N E C T

D R .  J A N  R E G T M E I E R
Director Innovation bei der DENIOS SE

H E R R  D R .  J A N  R E G T M E I E R  W I E  K Ö N N T E  
D I E  B E S T E  L Ö S U N G  F Ü R  U N S E R E 
G R O S S K U N D E N  S E I N ?

Mit den erfolgreichen Lithium-Ionen-Schränken aus der Serie SmartStore 
und SafeStore-Pro, können wir unseren Kunden bereits ein brandgeschütz-
tes Lagern und Laden ermöglichen. Das war uns jedoch nicht genug! Wir 
wollten die Sicherheit rund um die Uhr für unsere Großkunden erhöhen 
und gleichzeitig den Installations- sowie Bedienungsaufwand auf ein Mini-
mum reduzieren. Der bewährte Gefahrstoffschrank diente als Basis für 
das neue und innovative Produkt. Aufgrund der jahrelangen Erfahrung und 
Herstellerkompetenz beim Sicherheitsschrank, haben wir das Produkt opti-
miert und auf das nächste Sicherheitslevel gehoben. Mit DENIOS connect 
ist nun eine zuverlässige 24/7 Überwachung des Lithium-Ionen-Schrankes 
SmartStore connect, sowohl beim Lagern als auch beim Laden möglich. 

W A S  M A C H T  D E N  L I T H I U M - I O N E N - S C H R A N K 
S O  B E S O N D E R S ?

Mit dem „DENIOS connect ready“ haben wir unseren Kunden ein einfaches 
Rundum-Sorglos-Paket geschnürt. Damit ist der Schrank ab Werk mit einer 
eSIM ausgestattet, die bereits in der Cloud von DENIOS angelegt ist. Für den 
Kunden entfällt somit die Montage und der gesamte Prozess der Installa-
tion. Es bleibt ihm lediglich der Anschluss zum Strom und die Aktivierung des 
Lithium-Ionen-Schrankes in der Cloud mit der beigelegten Authentifizierungs-
nummer. Anschließend sollte mindestens eine und/ oder mehrere Kontakt-
personen hinterlegt werden, die im Notfall über Alarme und Benachrichti-
gungen per SMS und/ oder E-Mail informiert werden. So einfach ist jetzt die 
Einrichtung des Sicherheitsschrankes SmartStore connect.

W A S  S I N D  D I E  T E C H N I S C H E N  N E U E R U N G E N 
B E I  D I E S E M  L I T H I U M - I O N E N - S C H R A N K ?

Die Konfiguration und Bedienung des DENIOS Schrankes SmartStore 
connect ist durch ein exakt zugeschnittenes User Interface, deutlich einfa-
cher geworden. Zusätzliche Sicherheit wird durch die Möglichkeit geschaf-
fen, mehr Alarme bzw. Warnungen für unterschiedliche Szenarien festzule-
gen. Durch die Spezifizierung erkennt der Kunde direkt, um welches Problem 
es sich handelt und kann sogleich reagieren. Außerdem sind Informationen 
zum Service-Status über Betriebsstundenzähler sowie informative Alarme zu 
Service-Terminen aus der Cloud abrufbar, was zu einer lückenlosen Doku-
mentation der Statushistorie führt. Für anstehende Audits können jederzeit 
PDF-Berichte generiert werden. Der sogenannte Heartbeat-Zyklus ermöglicht 
die kontinuierliche Überprüfung des Verbindungsstatus. Ein Verbindungs-
abbruch wird dadurch zeitnah bemerket und darauffolgende Maßnahmen 
können sofort ergriffen werden. Für unsere Grosskunden ist es ein zusätzli-
cher Sicherheitsaspekt.

Unbeaufsichtigtes Laden vor allem solches außerhalb der Arbeitszeit, erhöht das Brandrisiko bei Lithium-Ionen-Akkus. Brände von Lithium-Ionen-Batterien 
gelten als sehr schwer zu bekämpfen. Löschversuche mit herkömmlichen Mitteln sind meist erfolglos, da Lithium-Ionen Zellen den zum Brand benötigten 
Sauerstoff selbst erzeugen. Besonders gefährlich wird es immer dann, wenn eine Lithium-Ionen-Batterie ihre gespeicherte Energie unkontrolliert abgibt, der 
sogenannte „Thermal Runaway“ (thermisches Durchgehen). Ein explosionsartiges Abbrennen des Akkus ist die Folge. Der Feuerwehr bleibt oft nur, benach-
barte Bereiche zu schützen und die „Propagation“ (Ausbreitung) durch Kühlen mittels Wasser zu vermeiden. Daher ist jede Minute, die an Zeit gewonnen wird, 
von großer Bedeutung für die Sicherheit der Mitarbeiter und des Unternehmens.



  W W W . D E N I O S . D E / C O N N E C T

Sicher vernetzt mit Condition Monitoring.

www.denios.de/key-account-management
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B R A N D S C H U T Z  F Ü R  L I T H I U M - A K K U S

Der Vorteil der Energiespeicher auf Lithiumbasis: Sie sind ebenso leistungsstark wie kompakt. Deshalb werden sie mittlerweile in immer mehr Anwendun-
gen eingesetzt, zum Beispiel für mobile, elektronisch betriebene Geräte oder Fahrzeuge. Die Herausforderung bei dieser Technologie besteht in der latenten 
Brand- und Berstgefahr. Vom Gesetzgeber gibt es noch keine einheitliche Regelung zur Schadensverhütung, dennoch müssen Sicherheitsmaßnahmen getroffen 
werden, um Schäden zu vermeiden, zu begrenzen und um den Versicherungsschutz zu gewährleisten. Gerade hier kann DENIOS mit der langjährigen Erfahrung 
in der Gefahrstoffsicherheit und sicherheitsrelevanten Betriebsausstattung wertvolle Dienste leisten.

S I C H E R H E I T S S C H R Ä N K E  F Ü R  L I T H I U M - A K K U S

	W S A F E S T O R E  Z U M  L A G E R N

	W S M A R T S T O R E  Z U M  L A G E R N  U N D  L A D E N

L Ö S C H M I T T E L  U N D  T R A N S P O R T B E H Ä LT E R

	W L Ö S C H M I T T E L  P Y R O B U B B L E S ®

	W T R A N S P O R T B E H Ä L T E R  M I T  U N - Z U L A S S U N G

U N S E R  P R O D U K T P R O G R A M M

Für Ihre Sicherheit bieten wir ein umfassendes Spezialsortiment im Bereich Brandschutz für Akku-Technik, egal ob Sie Lithium-Energiespeicher sicher lagern, 
laden, testen oder transportieren möchten.

T E S T R Ä U M E  F Ü R  L I T H I U M - A K K U S

	W K U N D E N I N D I V I D U E L L E  L Ö S U N G E N 

	W G R O S S E  A U S S T A T T U N G S V I E L F A L T 

	W V E R F A H R E N S A B H Ä N G I G E  F U N K T I O N A L I T Ä T E N

D E N I O S  E X P E R T I S E  F Ü R  I H R E  A N W E N D U N G S S I C H E R H E I T

 W W W . D E N I O S . D E / L I T H I U M - I O N E N - S C H R A E N K E

 W W W . D E N I O S . D E / B E H A E L T E R - F U E R - L I T H I U M - I O N E N

 W W W . D E N I O S . D E / L A G E R - F U E R - L I T H I U M - A K K U S

https://www.denios.de/lithium-ionen-schraenke
https://www.denios.de/behaelter-fuer-lithium-ionen
https://wwww.denios.de/lager-fuer-lithium-akkus


www.denios.de/key-account-management

Wir freuen uns auf Ihren Kontak t : 0 8 0 0 75 3 0 0 0 5

  W W W . D E N I O S . D E / L I T H I U M - I O N E N - S C H R A E N K E

Wir schließen das Risiko für Sie ein.

http://www.denios.de/lithium-ionen-schraenke
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P O W E R  S A F E  –  E N E R G I E S P E I C H E R 
M I T  S I C H E R H E I T S N A C H W E I S

F Ü R  E I N  S C H N E L L E S  G E N E H M I G U N G S V E R F A H R E N
POWER SAFE Batteriespeicher schützen Mensch, Umwelt und Sachwerte vor Brandgefahren und sichern die Energieversorgung. Mit ausgezeichneter Qualität, 
langer Lebensdauer und Erweiterbarkeit erfüllt der Li-Ion-Batteriespeicher POWER SAFE höchste Ansprüche in Gewerbe und Industrie. Den Sicherheitsnach-
weis für die Genehmigungsbehörden liefert er gleich mit: Der POWER SAFE bietet einen Sicherheitsraum in Form einer Doppelrahmenkonstruktion, die mit 
REI90 oder REI120 Brandschutz klassifiziert ist. Sie hält somit einem Brand von innen oder von außen für mindestens 90 Minuten stand.
Aufgrund des Brandschutzes kann der POWER SAFE ohne Sicherheitsabstände von Gebäuden aufgestellt werden. Ein wichtiger Pluspunkt für die Betreiber: so 
kann der POWER SAFE gut in beengten räumlichen Verhältnissen zum Einsatz kommen – gerade in Ballungsgebieten ein wichtiger Faktor bei der Frage, ob für 
einen Batteriespeicher genügend Platz vorhanden ist. Eine sichere und komfortable Lösung, vor allem aber: Eine wichtige, da der schnelle Ausbau der Energie-
speichersysteme einen hohen Stellenwert einnimmt.

Ihr Sicherheitskonzept ist mit dem klassifizierten Brandschutz von DENIOS bereits gut aufgestellt. Eine sinnvolle Ergänzung ist die Fernüberwachung 
mit Alarmierung in Echtzeit. Dieses Add-On bietet Ihnen die Möglichkeit einer 24/7-Überwachung, sodass Sie auch nachts und an Wochenenden alar-
miert werden, wenn etwas mit dem Betrieb Ihres Batteriespeichers nicht stimmt.

A L A R M I E R U N G  I N  E C H T Z E I T  ( A D D - O N )

 W W W . D E N I O S . D E / C O N N E C T

Zukunftssicherer Energiespeicher

Beste Qualität made in Germany, Service und Erweiterbarkeit sorgen für eine lange Lebensdauer und erfüllen somit die höchsten 
Ansprüche in Gewerbe und Industrie.

Klassifizierter Brandschutz

Das brandgeschützte Raumsystem verfügt über eine Europäische Technische Zulassung (ETA) und die zugehörige CE-Kennzeichnung. 
Die Brandschutzlösung hält einen Brand von innen und außen für mindestens 90 Minuten stand.

Beschleunigtes Genehmigungsverfahren

Erbringt den häufig von den Behörden geforderten Sicherheitsnachweis, bei versicherungskritischen Projekten mit Batteriesystemen.

Aufstellung ohne Sicherheitsabstände

In urbanen Lebensräumen mit begrenztem Bauraum und erhöhten Brandschutzauflagen zur Aufstellung in unmittelbarer Gebäudenähe.

Alarmierung in Echtzeit (Add-on)

Der klassifizierte Brandschutz in Verbindung mit der permanenten Überwachung geben dem Betreiber ausreichend Zeit für 
Notfallmaßnahmen.

Notwendiger Umweltschutz

Insbesondere bei erhöhten Umweltauflagen, wie in einem Wasserschutzgebiet, schützt der Power Safe die Natur im Falle 
eines Schadens. Das Raumsystem besitzt eine wasserrechtliche Bauartzulassung des DIBT.

Schutz der Investition

Der starke Sicherheitsraum des Power Safe´s schützt das Batteriesystem von außen zum einen vor Schäden (Vandalismus, Anfahr-
schaden, Brand) und zum anderen vor Umwelteinflüssen (Sonneneinstrahlung, Temperatur, Luftfeuchte, Luftverschmutzung).

$



Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

  W W W . D E N I O S . D E / P O W E R - S A F E

Wir schließen das Risiko für Sie ein.

Wir freuen uns auf Ihren Kontak t : 0 8 0 0 75 3 0 0 0 5

www.denios.de/key-account-management

http://www.denios.de/power-safe
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O P T I M A L E R  S C H U T Z  I H R E R  I N V E S T I T I O N :
W A R T U N G  V O M  H E R S T E L L E R

A L L E S  A U S  E I N E R  H A N D ,  I N K L U S I V E  P R O A K T I V E M 
W A R T U N G S M A N A G E M E N T
Mit einem DENIOS Produkt ist man grundsätzlich auf der sicheren Seite. Bereits bei der Entwicklung und Produktion werden aktuelle Gesetze, Normen und 
notwendige Zertifizierungen berücksichtigt. Es ist einfach, sich und seinen Mitarbeitern diese Sicherheit möglichst langfristig zu erhalten und das Risiko eines 
Unfalls mit Personen- oder Sachschaden präventiv auszuschließen: durch regelmäßige Wartung.

I H R E  V O R T E I L E :

	W Gesetzeskonformität

	W Aufrechterhaltung Ihres Versicherungsschutzes inkl. der Unternehmer-
haftungsbegrenzung im Schadensfall

	W Vermeidung kostenintensiver Reparaturen durch regelmäßige 
Wartungen

	W Minimiertes Ausfallrisiko und erhöhte Langlebigkeit Ihrer Produkte

	W Erinnerung an Wartungstermine durch DENIOS

	W Sicherheit für Ihre Mitarbeiter und Ihr Unternehmen

D E R  D E N I O S  W A R T U N G S S E R V I C E  U M F A S S T :

	W Einzelprüfung oder Wartungsvertrag

	W Betreuung durch geschulte und zertifizierte Servicetechniker

	W Behebung von Mängeln und Beschädigungen direkt vor Ort, sofern 
möglich; größere Reparaturen werden separat angeboten und 
durchgeführt

	W Erstellung von Serviceberichten und Prüfprotokollen

	W Anbringung der Prüfplakette(n)

	W Fahrtkosten und Kleinmaterial sind immer im Wartungspreis enthalten

Wir verstehen uns als Ihr „Rundum-Sorglos-Partner“ und nehmen diese Aufgabe ernst: Gern erinnern wir Sie an fällige Wartungen und führen diese verlässlich 
durch. So können Sie sich voll und ganz auf Ihr Business konzentrieren.



Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

  W W W . D E N I O S . D E / S E R V I C E - W A R T U N G

Alles aus einer Hand: Wartung vom Hersteller.

http://www.denios.de/service-wartung
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W I E  K O M M T  D A S  W I S S E N  U N D  D A S  B E W U S S T S E I N  I N  D E N  K Ö P F E N  D E R  B E L E G S C H A F T  A N ? 
W I E  B L E I B T  E S  P R Ä S E N T  U N D  A K T U E L L ?  W I E  L A S S E N  S I C H  V E R H A L T E N S Ä N D E R U N G E N  A U C H 
U N T E R  E I N B E Z U G  T E C H N I S C H E R  M A S S N A H M E N  F Ü R  M E H R  S I C H E R H E I T  I M  U M G A N G  M I T 
G E F A H R S T O F F E N  B E W I R K E N ? 

Mit all diesen Fragen beschäftigen sich HSE (Health/Safety/Environment)-Beauftrage jeden Tag und überall auf der Welt. Mit der DENIOS Academy liefern wir 
nicht nur Antworten darauf, sondern verknüpfen die Theorie mit der Praxis sowie die Anwendung mit der Lösung und zeigen eindrucksvoll mögliche Risiken 
sowie deren Folgen auf, wenn entgegen der Vorgaben und Empfehlungen gehandelt wird. 

A R B E I T S S I C H E R H E I T
B E G I N N T  I M  K O P F



Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management

H E R R  A U T H M A N N ,  S I E  S I N D  R E F E R E N T  
D E R  D E N I O S  A C A D E M Y .  A N  W E N  
R I C H T E N  S I C H  I H R E  V O R T R Ä G E ?

Die Vorträge der DENIOS Academy richten sich zunächst einmal an 
alle produzierenden Industriezweige. Insbesondere die Großkunden der 
DENIOS SE haben erkannt, wie wertvoll unsere Schulungen sind und dass 
sie eine wichtige Ergänzung zu unserem Produkt- und Serviceprogramm 
darstellen. Ohne eine nachhaltige Verhaltensanpassung der Mitarbeiten-
den ist die Einführung einer technischen Schutzmaßnahme nicht oder nur 
bedingt von Erfolg gekrönt. Eine sehr wichtige Entwicklung aus meiner 
Sicht stellt die Zunahme an Azubi-Veranstaltungen dar. Bevor sich fehler-
haftes Verhalten angewöhnt wird, lernen die jungen Menschen von 
Anfang an, welche Risiken von Gefahrstoffen und Fehlverhalten ausge-
hen und wie wichtig der verantwortungsvolle Umgang damit ist. Neben 
Werks- und Produktionsmitarbeitenden sowie HSE-Beauftragten nutzen 
auch immer häufiger Führungskräfte und Mitarbeitende des technischen 
Einkaufs die Veranstaltungen. Es ist ein großer Vorteil, wenn das Sicher-
heitsbewusstsein in allen Hierarchieebenen vorhanden ist und auch bei 
Investitionen vorausschauend auf die Arbeitssicherheit geachtet wird. 

W A S  S C H Ä T Z E N  D I E  K U N D E N  
A N  I H R E N  V O R T R Ä G E N ?

Ein häufiges Feedback ist, dass es mir sehr gut gelingt, Gehör zu verschaf-
fen. Das mag viele Gründe haben. Als Externer begegnet man mir in der 
Regel recht aufgeschlossen, und durch meine Ausbildung zum Diplom-
Biologen und fundierte Fortbildungen speziell für diesen Wissens-/
Anwendungsbereich (Brandschutzbeauftragter, Sicherheitsbeauftragter) 
sowie durch meine langjährige Erfahrung als Referent, mit weit mehr 
als 1500 Vorträgen, werde ich als Kompetenzträger wahrgenommen. 
Dennoch begegne ich den Teilnehmenden immer auf Augenhöhe und bin 
für alle Fragen offen. Den hohen Praxisbezug und die interaktive Gestal-
tung der Vorträge bewerten die Teilnehmenden meist als sehr anschau-
lich, kurzweilig und einprägsam. Durch die vielfältigen Leistungen von 
DENIOS kann ich auch immer mal wieder Neuigkeiten und praktische 
Tools (Gefahrstoff-Apps, -Poster, -Fibel etc.) vorstellen sowie neues 
Equipment nach aktuellem Stand der Technik präsentieren. Aufgrund 
des eigenen Fertigungshintergrundes ist es uns als DENIOS Referenten 
möglich, konkret auf die Nutzung des Equipments einzugehen. Dies ist 
sogar auftragsbezogen als Einweisung für das Bedienpersonal bzw. als 
Unterweisung möglich. Besonders beliebt sind unsere Leckage-Notfall-
trainings, bei denen die Teilnehmer den Notfall praktisch trainieren und 
dabei lernen, wie sie unsere DENSORB Bindemittel am effektivsten 
einsetzen können. 

Bei aktuellen Trendthemen wie dem sicheren Umgang mit Lithium-Akkus 
hat DENIOS als Hersteller mit einzigartiger Lösungsvielfalt ganz klar die 
Nase vorn. Das merkt man auch bei den Veranstaltungen – die sind schon 
Wochen vorher restlos ausgebucht. Das neueste Trendthema ist die 
smarte Gefahrstofflagerung mit Condition Monitoring, das Betreibern die 
24/7-Überwachung von Auffangwannen und Gefahrstofflagerung ermög-
licht. Im Rahmen der DENIOS Academy finden insgesamt mehr als 450 
Veranstaltungen pro Jahr in verschiedenen Ländern statt. Für die meisten 

unserer Schulungen erfolgt ein Nachweis über individuelle Teilnahmezer-
tifikate mit VDSI-Punkten, die auch für Audits und den Erhalt von Qualifi-
kationen bzw. Zertifizierungen relevant sein können.

W E L C H E  V E R A N S T A L T U N G S F O R M A T E  
G I B T  E S ?

Vor der Pandemie waren Inhouse-Schulungen sehr beliebt bei unseren 
Großkunden. Mittlerweile finden ca. 30 % der Veranstaltungen online 
statt. Das hat aber auch den Vorteil, dass nun durchschnittlich über 60 
Personen teilnehmen statt der vorher im Durchschnitt knapp 40 Perso-
nen vor Ort. Zuletzt haben wir mehrere Online-Schulungen mit je rund 
600 Teilnehmenden erfolgreich per Konferenzschaltung durchgeführt.  
Das Feedback fiel überwiegend positiv aus. Da wir Aufzeichnungen der 
Experimente mit Thermobildern und Zeitlupen wiedergeben, kamen die 
Versuche teilweise sogar besser an als beim Live-Event. Wobei manche 
auch die „Geruchs- und Knallatmosphäre“ vermisst haben. Daher sind 
auch Hybridveranstaltungen gefragt, bei denen ein Teil in Präsenz statt-
findet und andere Standorte oder Mitarbeitende im Homeoffice zeitgleich 
dazugeschaltet werden können. Selbst bei großen Veranstaltungen hat 
es bisher immer gut geklappt, auf alle Fragen einzugehen – auch auf die 
online gestellten. Wer es lieber übersichtlicher mag, bucht auch gerne 
mehrere Vorträge in Folge.

Was vielleicht noch nicht so bekannt ist – ein Teil unserer modernen 
Räumlichkeiten in Bad Oeynhausen steht auch für externe Tagungen 
zur Verfügung. Zusätzlich zu Tagungsräumen, Catering & Co. bieten wir 
einmalige Eindrücke im „Haus des Gefahrstoffexperten DENIOS“: Im 
Gefahrstoff-Parcours testen die Teilnehmenden spielerisch ihr Wissen 
auf der Suche nach versteckten Fehlern, beispielsweise: „Ist das Rück-
haltevolumen passend?“, „Sind die Gebinde korrekt gekennzeichnet?“ 
oder „Wurden die korrekten Warnhinweise verwendet?“.  Im Showroom 
stehen viele unsere Produkte zum „Begreifen“ bereit. Bei einer Betriebs-
besichtigung können die Seminarteilnehmenden die Entstehung eines 
Gefahrstofflagers oder einer Auffangwanne begleiten und mit Projektlei-
tern und Experten vor Ort in Kontakt kommen. 

Da es so viele verschiedene Schulungsformate gibt, beraten  

wir unsere Kunden individuell. Sprechen Sie Ihren persönlichen 

Ansprechpartner gern darauf an oder melden Sie sich bei uns 

unter 0 8 0 0  7 5 3  0 0 0  5 .

Weitere Informationen und Referenzen finden Sie unter 
  W W W . D E N I O S . D E / A C A D E M Y

 D I P L .  B I O L O G E  T O B I A S  A U T H M A N N
Sachverständiger für Gefahrstofflagerung | Brandschutz-/ 
Sicherheitsbeauftragter  |  Referent der DENIOS Academy

http://www.denios.de/academy


Key Account Management by DENIOS.

44 | 45

I H R E  V E R A N S T A L T U N G  B E I  D E N I O S

Sie möchten Ihre Mitarbeitenden mithilfe einer praxisbezogenen Schulungstagung stärker für die Gefahrstoffsicherheit sensibilisieren und die Veranstaltung 
abwechslungsreich und unterhaltsam gestalten? Mit spannenden Experten-Vorträgen, Hands-on-Trainings und Vorstellungen neuer Sicherheitsprodukte? Dann 
sind Sie herzlich eingeladen, unsere komfortablen Tagungsmöglichkeiten im ostwestfälischen Bad Oeynhausen zu nutzen. Selbstverständlich wird im Zuge der 
Veranstaltung auch für das leibliche Wohl der Teilnehmenden gesorgt.

  W W W . D E N I O S . D E / A C A D E M Y

I M  H A U S  D E S  E X P E R T E N  F Ü R  G E F A H R S T O F F S I C H E R H E I T

B E T R I E B S B E S I C H T I G U N G

Schauen Sie bei DENIOS hinter die Kulissen und sammeln Sie spannende 
Eindrücke bei einer geführten Betriebsbesichtigung. In der ca. 16.200 m² 
umfassenden Produktion werden über 2.000 Raumsysteme pro Jahr gebaut 
und bundesweit sowie in die Nachbarländer ausgeliefert. In der hauseigenen 
Kunststoff-Rotation und im Tiefziehverfahren entstehen unsere Klassiker: die 
Auffangwannen aus Kunststoff.

S H O W R O O M  U N D  G E F A H R S T O F F - PA R C O U R S

Hier dürfen Sie aktiv werden: Produktmuster zum Anfassen und Ausprobie-
ren werden in unserem Showroom zur Verfügung gestellt. Im Technikum, dem 
Showareal für unsere Lager- und Prozesstechnik, können Gefahrstofflager und 
Containment-Anlagen besichtigt und nach Absprache gestestet werden. Auch 
eine Live-Vorführung der DENIOS connect Anwendung ist möglich. Im Gefahr-
stoff-Parcours wird das Wissen zur Arbeits- und Gefahrstoffsicherheit auf 
spielerische Weise getestet. Hier werden die Teilnehmenden mit verschiede-
nen Situationen konfrontiert, die es zu lösen gilt. Auch das beliebte Leckage- 
Training oder der Experimental-Vortrag können bei uns durchgeführt werden.

T A G U N G S R Ä U M E  U N D  B L U E  C A M P U S

In unseren modern ausgestatteten Tagungsräumen können unterschied-
liche Themen professionell präsentiert und besprochen werden. Mit dem 
Blue Campus auf dem Firmengelände möchten wir Hochschulen, Start-ups, 
Kunden und anderen Partnern einen Treffpunkt bieten, um an ihren Ideen zu 
arbeiten. Auf ca. 250 qm sind modern ausgestattete Kollaborationsbereiche, 
Flächen zur praktischen Erprobung von Produkten sowie moderne Elektro- 
Arbeitsplätze entstanden. Wir möchten den Blue Campus langfristig als 
einen Ort für Innovationen etablieren und unterschiedliche Bereiche zusam-
menbringen, denn die besten Ideen entstehen immer gemeinsam.

https://www.denios.de/academy


Wir freuen uns auf Ihren Kontakt: 0800 753 000 5

www.denios.de/key-account-management
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I M M E R  I N F O R M I E R T  B L E I B E N

D E N I O S  G E F A H R S T O F F - F I B E L

Ihr Leitfaden für die sichere Gefahrstofflagerung: Das kompetente Nachschla-
gewerk gibt wertvolle Tipps zum Umgang mit und Handling von Gefahrstoffen 
sowie einen Überblick über aktuelle Verordnungen und Gesetze: 
 
Umwelthaftungs- und Umweltschadensrecht, Imissions-
schutzrecht, Arbeitsschutzrecht, Wasserrecht,  
Chemikalienrecht sowie Öffentliches Baurecht.

D O W N L O A D C E N T E R

Im Downloadbereich unserer Webseite finden Sie Kataloge, Broschüren, 
Prospektmaterial, Whitepaper, Checklisten und vieles mehr zum Lesen und 
Herunterladen. Für Sie natürlich kostenlos! 

Geteiltes Wissen ist wertvoll und wirkt nachhaltig – für den Einzelnen und für das gemeinsame Ziel: Wie lassen sich Gefahrstoffe sicher bewegen und lagern, 
um Mensch und Umwelt zu schützen? Das vielfältige DENIOS Wissensangebot reicht vom informativen Newsletter über praktische Ratgeber bis zum fundier-
ten Nachschlagewerk über die Lagerung von Gefahrstoffen. 

W I S S E N  U N D  N E W S  P R O F E S S I O N E L L  A U F B E R E I T E T 

A P P S

Die TRGS 510 ist eins der wichtigsten Regelwerke für die sichere Gefahrstoff-
lagerung. Damit Sie die Regeln auch sicher anwenden können, stellen wir 
Ihnen praktische Apps zur Verfügung.

  W W W . D E N I O S . D E / D I G I T A L E - S E R V I C E S

  W W W . D E N I O S . D E / D O W N L O A D S

  W W W . D E N I O S . D E / F I B E L

http://www.denios.de/digitale-services
http://www.denios.de/digitale-services
http://www.denios.de/downloads
http://www.denios.de/fibel
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D E N I O S  R AT G E B E R

In unseren praxisorientierten Ratgebern finden Sie Antworten auf Ihre 
Fragen, verständlich und kompetent erläutert. Hier erhalten Sie Experten-
Tipps zu Gefahrstoffhandling, Arbeitssicherheit, Explosionsschutz und vielen 
weiteren Bereichen des betrieblichen Alltags.

D E N I O S  N E W S L E T T E R

Melden Sie sich bei unserem Newsletter an und bleiben Sie immer up to 
date: Erfahren Sie alles über neue Angebote, Produkte und Services. Profi-
tieren Sie von Tipps, Ratgebern und dem Know-how der DENIOS Academy.

S O C I A L  M E D I A

Folgen Sie DENIOS und seien Sie ganz nah dran. Über unsere Social-Media-
Kanäle erfahren Sie wichtige News immer als Erstes. Sie finden uns unter 
anderem bei:

  W W W . D E N I O S . D E / M A G A Z I N

  W W W . D E N I O S . D E / N E W S L E T T E R

http://www.denios.de/magazin
http://www.denios.de/magazin
http://www.denios.de/newsletter
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