
Kaum ein anderer Bereich berät so intensiv wie der Sporthandel – und kaum einer verliert
diese Nähe zur Kundschaft nach dem Kauf so schnell. Digitale Kundenbindung schließt diese
Lücke. Sie behält die Interessen im Blick und spricht Kund:innen gezielt an. Dass das
funktioniert bestätigt auch der Loyalty Report 2026.
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Du willst noch mehr
erfahren? Hol dir den
gesamten DACH Loyalty
Report 2026 kostenlos
als PDF-Download!
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