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B2BLabs è una realtà dedicata ai responsabili IT,
rivenditori di informatica, VAR, integratori e potenziali
clienti finali. Forniamo un aiuto concreto a tutti gli
operatori del settore e aziende che fanno dell’IT un punto
di forza del proprio business.

Ogni giorno vengono pubblicate News, Video, Interviste e
Podcast autorevoli e mirati allo sviluppo del Business
più importante degli ultimi decenni.

ESPERTI DI SCENARI BUSINESS /



02LA NOSTRA STORIA /

Lanciato a giugno 2019, il canale nasce dall’opportunità che il
mondo dell’IT sta vivendo in questi anni.
Il tema del Machine Learning, la corsa all’automazione, l’avvento
del cloud e la quarta rivoluzione industriale andranno a
cambiare profondamente il modo in cui le aziende organizzano
e fanno business.

I Big data, il 5G e l’intelligenza artificiale sono temi che tutti
trattano, ma che ancora devono trovare la propria strada nel
mercato di massa ed ecco dove B2BLabs può essere più utile.



03CASE HISTORY / Cliente: Sophos

Project: DEM: contenuti che educano e convertono

Sophos ha lanciato una campagna di webinar per fare formazione tra i clienti e i rivenditori di informatica, sui
temi più attuali della sicurezza informatica. B2BLabs ha ricevuto l’incarico di promuoverli presso il target
idoneo e i risultati sono stati eccellenti.

1.5k
Lead qualificati

4
Campagne

52k
Professionisti identificati

4
Teaser social



04IL METODO 3LABS / 3Labs porta risultati concreti e misurabili ai propri partner, grazie al METODO con cui costruisce un Piano di 
Comunicazione realmente tagliato sulle finalità e sulle esigenze del cliente.

1 2 3
Analizziamo la tua
esigenza sotto tutti gli
aspetti che possono
determinarne il
successo, così come le
potenziali criticità.

ANALISI
Elaboriamo la Strategia
offrendoti la possibilità
di comprendere fino in
fondo il “piano
d’attacco” che
abbiamo pensato per il
tuo obiettivo.

STRATEGIA
Monitoriamo i risultati
raggiunti durante tutta
la fase di
implementazione e ti
forniamo un feedback
strutturato.

MISURAZIONE



05BUYER PERSONA /

Il linguaggio è sempre tarato sul target da raggiungere, mettendo in campo i mezzi più appropriati di volta in volta:
siano video, articoli di approfondimento, news o podcast, si comunica nelmodo più diretto possibile.

Le nostre liste di utenti profilati, sia in ambito B2B sia in ambito consumer, forniscono poi una base importante sulla
quale comunicare in modo mirato e preciso, prendendo di volta in volta la fetta di pubblico più adatta.

Lettore medio:
• età: 20-55;
• sesso: >75% uomini;
• piattaforma di comunicazione: editoriale puro



06IL GRUPPO /

Tom’s Hardware è il punto di 
riferimento in Italia per chi ha 
fame di notizie e recensioni 
dall’Universo Tech.

Sezione dedicata ai 
videogiochi, ricca di 
contenuti, approfondimenti, 
recensioni e analisi.

Tutto ciò che ruota attorno al 
mondo dei dispositivi mobili 
e all'evoluzione dei device.

Il perfetto punto d’incontro 
tra motori e tecnologia con 
un approccio giovane e 
fresco.

News, interviste e podcast 
per entrare in contatto con 
responsabili IT, VAR, 
Integratori e clienti finali.

Hobby, cinema, serie Tv, 
giochi da tavolo e di ruolo, 
action figure, e altri 
divertimenti Pop e Geek.

Punto di riferimento e 
occasione d’incontro tra 
domanda e offerta per gli 
acquisti tecnologici.

Guide, classifiche, offerte per 
trovare i prodotti più adatti 
alle esigenze del lettore 
consumatore.

Recensioni, notizie, esclusive 
dall’industria 
dell’intrattenimento 
elettronico.

Punto di riferimento e 
occasione d’incontro tra 
domanda e offerta per la 
casa ed il giardino.

Il nuovo sito del gruppo 
dedicato alla vera 
trasformazione digitale del 
business.


