@ illimity

Con un target di
imprese tra2 e 15
milioni di fatturato,
la proposta del gruppo
illimity vuole dare

credito agli innovatori.

Come spiega il
direttore Panella in
questa intervista

om’é nata b-ilty e

quali sono i suoi tratti

distintivi?

b-ilty € la banca digitale
di illimity che si rivolge alle
imprese italiane con fatturato
compreso tra 15 e 2 milioni
di euro per supportarle nei
loro progetti di crescita. Nata
dall’ascolto delle esigenze degli
imprenditori, b-ilty risponde al
loro bisogno di avere soluzioni
rapide e personalizzate grazie
a un’offerta bancaria completa
e disponibile attraverso una
piattaforma 100% digitale, che
unisce il meglio delle nuove
tecnologie con competenze
specialistiche, Infatti, ogni
azienda ha un Relationship
Manager, un esperto della
relazione dedicato che
fornisce supporto tecnico e
professionale, oltre a un servizio
smart care sempre attivo. L'aver
digitalizzato tutti i processi
¢i consente di essere rapidi,

Carlo Panella,
direttore di b-ilty

b-ilty, la banca
digitale per aiutare
le pmi a crescere

ovvero di consentire di aprire
un conto e ottenere risposta
alle richieste di finanziamento
in tempi brevi, e, naturalmente
di far gestire operazioni in
autonomia. Inoltre, abbiamo
voluto creare un ecosistema

in continua evoluzione che
propone, oltre a prodotti di
illimity pensati per lo sviluppo
delle aziende, anche servizi di
partner selezionati, finanziari e
non.

Digitalizzazione e sostenibilita
sono due potenti driver
dell’economia dei nostri giorni.
Come si muove b-ilty in questi
ambiti?
Dal lancio di b-ilty ad oggi
abbiamo lavorato molto per
continuare ad ampliare la nostra
piattaforma bancaria, al fine
di fornire prodotti e servizi
in linea con le esigenze del
mercato e, al tempo stesso, di
soddisfare necessita specifiche
delle imprese. Dall’ascolto
dei bisogni degli imprenditori,
elemento cardine per b-ilty
sin dalla sua nascita, abbiamo
sviluppato due pacchetti di
offerta: b-green e b-innovative,
focalizzati rispettivamente
sullo sviluppo sostenibile e
digitale. Da una nostra survey
realizzata a fine 2022, che
ha visto il coinvolgimenta di
2000 realta imprenditoriali, &
emerso, infatti, come 'accesso

al credito per la realizzazione
di progetti in questi due
ambiti sia considerato
importante dal 90% delle
imprese e prioritario

nel 30-40% dei casi. Il

pacchetto b-green e
stato pensato per
accompagnare

la transizione

delle imprese

verso medelli

di business
sostenibili

LA FORZA DEL GRUPPO

Nato con l'obiettivo di rispondere a specifiche esigenze delle
PMI attraverso un business model innovativo e specializzato,
illimity € il Gruppo bancario ad alto tasso tecnologico fonda-
to e guidato da Corrado Passera. La storia del Gruppo & ini-
ziata nel gennaio 2018 con il lancio della SPAC (Special Pur-
pose Acquisition Company) SPAXS S.p.A. - che ha chiuso una
raccolta record sul mercato dei capitali di 600 milioni di euro
- ed ha successivamente acquisito Banca Interprovinciale S.p.A.
. Dalla fusione tra le due societa € nata «llimity Bank S.p.Aus,
quotata dal 5 marzo 2019 su Borsa Italiana S.p.A., prima su
MTA e, da settembre 2020, sul segmento STAR. Negli ultimi 4
anni il Gruppo € cresciuto fino ad arrivare a contare oltre 870
dipendenti e attivi pari a circa 6,1 miliardi di euro al 31 mar-
zo 2023. illimity fornisce credito a PMI ad alto potenziale,
acquista crediti distressed corporate e li gestisce attraverso la
propria piattaforma ARECneprix. Fa parte del Gruppo anche
illimity SGR che istituisce e gestisce Fondi di Investimento
Alternativi. Il Gruppo offre, inoltre, servizi di banca digitale
per privati attraverso illimitybank.com, ¢ per le imprese con
fatturato dai 15 ai 2 milioni di euro con b-ilty. Da sempre atten-
to all'evoluzione tecnologica per offrire servizi ¢ prodotti inno-
vativi, la banca ha, da un lato, siglato di recente una partner-
ship con il Gruppo Engineering per accelerare la valorizzazio-
ne dei propri asset informatici e, dall'altro, puntato sullo svi-
luppo di iniziative tecnologiche: b-ilty — la banca digitale per
le imprese — Quimmo — la piattaforma proptech nata per sem-
plificare il mercato immobiliare - ¢ Hype - la fintech nella
quale illimity ha una partecipazione al 50%.
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proponendo finanziamenti
agevolati per interventi come
"installazione di pannelli
fotovoltaici, ["acquisto di
veicoli a basse emissioni con
relative colonnine di ricarica e
di macchinari per il trattamento
intelligente dei rifiuti, o,
ancora, per affrontare le
spese per l'efficientamento
energetico degli impianti.
Accanto agli strumenti
finanziari, le imprese possono
anche utilizzare servizi offerti
da b-ilty in partnership con
altre aziende come Open-es,
la piattaforma digitale aperta
per lo sviluppo sostenibile
delle filiere produttive, che

permette di determinare il
proprio posizionamento ESG
e di migliorarlo grazie alla
disponibilita di benchmark,
strumenti collaborativi, linee
guida per lo sviluppo e servizi.
E, le molte altre partnership
in essere sono tutte orientate
a migliorare 'esperienza dei
clienti e fornire una risposta
completa alle loro esigenze.

E sulla digitalizzazione?
Abbiamo studiato b-innovative,
un insieme di prodotti e servizi
per agevolare le imprese che
intendono aumentare la propria
competitivita investendo in
progetti di digitalizzazione.
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dl primo trimestre del 2023 & stato
caratterizzato da grande dinamismo ¢
da solidi progressi strategici e operati-
vis, ha commentato Corrado Passera,
fondatore e ceo del gruppo illimity,
«abbiamo siglato un‘importante part-
nership industriale di lungo periodo
con il Gruppo Engineering, che ¢i per-
mettera di valorizzare ancora di pit i
nostri assel informatici, generando un
importante contributo economico nel
2023 e rafforzando la redditivita di lun-
go periodo della Banca attraverso signi-
ficative royaltiess. E ha aggiunto: «
Abbiamo registrato risultati economici
¢ di business in linea con le nostre pre-
visioni nonostante un mercato partico-
larmente poco attivo nel comparto dei
crediti distressed. 1 nostri indicatori di
liquidita e patrimonializzazione riman-
gono tra i pit alti del sistema, e abbia-
mo registrato una forte crescita della raccol-
ta da clientela retail sulla nostra piattaforma
digitale illimitybank.com superiore ai 200
milioni di euro. Del tutto non significative
le unrealized losses sul nostro portafoglio
HTC.

Tutte ¢ tre le nostre iniziative tecnologiche
= b-ilty, Quimmo e Hype — hanno compiuto
importanti progressi nel loro sviluppo stra-
tegico. In particolare, in questo trimestre
abbiamo siglato una partnership strategica
nel settore immobiliare tra Quimmo e COI-
MA, che accelerera il nostro percorso di svi-
luppo nel mercato non giudiziale. Conside-
rando i ricavi attesi dall’accordo sulla nostra
piattaforma IT e la robusta pipeline di ori-
gination su cui stiamo lavorando, ¢i aspet-
tiamo una forte progressione della redditi-
vita nella seconda parte dell’anno, che sti-
miamo di chiudere con un profitto superio-
re ai 100 milioni di euros, ha concluso.

La parmership di lungo periodo con il Grup-
po Engineering (primario operatore globa-
le nel campo della trasformazione digitale)

permettera alla Banca di accelerare la piena

valorizzazione dei propri asset informatici,
riconosciuti d'avanguardia nel mondo ban-
cario, con un importante contributo agli uti-
li gidv a partire dal 2023, L'accordo consen-
tira infatti a illimity di registrare un corri-
spettivo di 55,5 milioni di euro lordi da con-
tabilizzarsi entro la fine del corrente eserci-
zio, unitamente a 4,5 milioni di euro che
potrebbero aggiungersi nel periodo 2024-
2032 a fronte degli aggiornamenti successi-
vi della piattaforma messi a disposizione da
illimity. La partnership consentira inoltre di
migliorare la redditivita di lungo periodo
grazie al pagamento a illimity di significati-
vi volumi di royalties sui risultati che saran-
no realizzati attraverso la commercializza-
zione della piattaforma da parte di Engine-
ering. Nell'ambito della collaborazione indu-
striale & previsto un contratto di assistenza
per servizi professionali erogati da Engine-
ering a favore di illimity, che rafforzera cosi
il suo ruolo di partner tecnologico di riferi-
mento della Banca, i cui costi sono gia inclu-

si nel piano di investimenti I'T previsto
da illimity per i prossimi anni.

Nel trimestre la banca ha evidenziato
una robusta posizione di liquidita,
pari a quasi 900 milioni di euro con un
LCR al 310%, ampiamente sopra i mini-
mi regolamentari. 1l funding totale
ammonta a 5,0 miliardi di curo in cre-
scita del 25% a/a, con un'ampia diversi-
ficazione delle fonti di finanziamento
tra raccolta retail, corporate ¢ istituzio-
nale. In particolare, la componente retail
€ pari a 2,6 miliardi di euro in aumento
del 30% a/a e del 3% rispetto a fine
2022, trainata dal forte contributo della
piattaforma illimitybank.com. Si eviden-
zia inoltre che I'84% della raccolta retail
¢ costituita da depositi a termine.

La solida patrimonializzazione ¢ evi-
denziata da un CET 1 ratio phased-in
al 15,6% (15,5% fully loaded), che pre-
senta un buffer rispetto al requisito SREP di
circa 650bps. Pur includendo le perdite non
realizzate del portafoglio Held To Collect
(minori di 15 milioni di euro) il CET1 ratio
rimane su livelli elevati.

I trend operativi sono stati in linea con le
previsioni di budget della Banca, con ricavi
pari a 72,1 milioni euro (78,5 milioni nel
primo trimestre 2022), caratterizzati da una
forte progressione sia del margine di inte-
resse (+34% a/a), che ha beneficiato soprat-
tutto della crescita dello stock di erediti ver-
so clientela e dell'aumento dei tassi, sia del-
le commissioni nette (+18% a/a) grazie al
contributo di tutte divisioni di business. Tali
dinamiche hanno permesso di compensare
parzialmente i minori ricavi derivanti dalla
risoluzione consensuale (con effetto da
dicembre 2022) del precedente contratto di
licenza avente per oggetto i sistemi infor-
matici di illimity e da proventi da posizione
chiuse che hanno risentito dello searso dina-
mismo registrato nel mercato dei crediti
deteriorati nel primo trimestre dell'anno.

Tra gli obiettivi di intervento
delle aziende ci possono essere,
ad esempio, aprirsi a nuovi
mercati grazie all’'e-commerce,
potenziare la sicurezza
informatica con la cybersecurity
o miglierare ’efficienza
tramite ’utilizzo di software
gestionali e di soluzioni per la
trasformazione tecnologica dei
processi produttivi.

Cos'e il «credit engine» e che
ruolo ha nella struttura di
b-ilty che combina tecnologia e
competenze umane?

Il credit engine € uno strumento
di valutazione del merito
creditizio che utilizziamo per

accelerare i tempi di risposta
alle domande di credito
presentate dalle imprese. Si
tratta, in concreto, di una
piattaforma basata su un
algoritmo proprietario che
combina intelligenza artificiale
e machine learning al fine di
deliberare la concessione di

unh prestito in pochi minuti.
Questo & possibile grazie
all’utilizzo di modelli avanzati
di valutazione del credito
sviluppati internamente, che
permettono di ottenere una
fotografia precisa della singola
azienda, e processi totalmente
digitali. Per U'imprenditore la
procedura é semplice perché gli

basta accedere alla pagina web
di b-ilty, inserire pochi dati - la
maggior parte delle informazioni
vengono raccolte in automatico
dalla piattaforma - ed ottenere
un feedback in pochi minuti.
Ogni richiesta € diversa perché
ogni singola azienda ha le sue
peculiarita e per questo motivo
'azienda puo sempre ricevere

il supporto di un consulente,

sia durante il processo di
valutazione, nel caso dovesse
risultare necessario, sia all'esito
della richiesta di credito. b-ilty,
in quanto ecosistema digitale

in continua crescita, guarda

al futuro per rendere la sua
offerta sempre pit evoluta, ma,

@

al tempo stesso, valorizza il
«lato umano~ del suo rapporto
con le imprese. Per questo
motivo, laddove si reputi utile
una consulenza specifica,

il Relationship Manager &

la figura di riferimento per
affiancare l'impresa nelle
richieste di finanziamento e

per proporre, ad esempio,
strumenti alternativi pid
funzionali o soluzioni costruite
sulle reali esigenze del cliente.
Il fine ultimo rimane, infatti,
supportare le imprese a crescere
e svilupparsi in modo sostenibile
adattandosi alle nuove sfide

dei mercati e dell'economia
digitale.




