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Servire le imprese - SPECIALE

b-ilty. Finanziamenti e servizi
per la svolta digital delle imprese

Dopo i finanziamenti per la transizione green, b-ilty ha lanciato una nuova linea di credito per
consentire alle PMI di investire nella digital transformation e nella sicurezza informatica. Con una
serie di servizi integrati per compiere questi progetti

Finanziamenti per la digitalizzazione e la si-
curezza informatica delle piccole imprese. Si
tratta di alcuni degli elementi del pacchetto
creato da brilty, la banca digitale del Gruppo
illimity, che offre servizi bancari e finanziari
alle aziende con un fatturato al di sotto dei
15 milioni di euro. Uriofferta nata dallascol-
to di 2mila piccole imprese italiane. «Con b-
innovative vogliamo supportare le imprese
virtuose che puntano a crescere e a essere
piti competitive grazie a progetti in ambito
digital: dalle-commerce — racconta Fabio
Bianchini, Head of brilty - alla cyber security,
passando anche per lefficientamento dei
processi prodotti, grazie alla trasformazio-
ne tecnologica e strumenti per una miglio-
re organizzazione aziendale».

@ Fabio Bianchini, Head of b-ilty

Il finanziamento e i servizi dei partner

Nel dettaglio, l'offerta prevede finanzia-
menti garantiti, a condizioni agevolate
e garantiti dal Fondo di Garanzia fino
all’80%. Ma da accesso anche a una serie
di servizi ancillari, pensati per la crescita
delle imprese, per rendere la gestione
della quotidianita dellazienda piti rapida
e snella, grazie a una serie di partnership.
«brilty € una piattaforma open e 100%
digitale — chiarisce Bianchini —, che con-
sente di integrare in un unico ecosistema
Foperativita bancaria e gli strumenti utili
a supportare la crescita dei nostri clienti:
supportare la digitalizzazione (grazie alla
partnership con Microsoft, NdR) e ottimiz-
zare la gestione aziendale (in partnership
con Zucchetti, NdR), fino alla tutela dagli
attacchi cyber». Tra i partner, infatti,anche
Italiana Assicurazioni, per la protezione
delle aziende dalle minacce informatiche.

Il Relationship Manager per lassistenza
Secondo la ricerca condotta da brilty, inol-
tre, oltre la meta degli imprenditori inter-
vistati ha una forte propensione verso un
modello di banca totalmente digitale o
ibrido. brilty si pone come un ecosistema
digitale, ma «non bisogna trascurare il
fattore umano, che continua a ricoprire
un ruolo centrale — sottolinea Bianchini.
Grazie al Relationship Manager, professio-
nista esperto sempre a disposizione per

ascoltare i bisogni di aziende e impren-
ditori, riusciamo a creare un modello di
servizio che si basa sull'intersezione e la
complementarieta tra tecnologia e hu-
man touichs.

Il Credit Engine per la valutazione rapida
I motore tecnologico & invece rappresen-
tato dalla piattaforma ideata per abilitare
processi di fast lending. Lobiettivo & ri-
spondere in maniera rapida alle richieste
di credito delle imprese. E perfarlo sfrutta
modelli avanzati di valutazione del credito,
che tengono conto di varie caratteristiche
delle aziende. Uonboarding & online e le
imprese, inseriti alcuni dati, ricevono in
pochi minuti una valutazione preliminare
sulla richiesta. Nel caso, anche richiedere il
supporto di un Relationship Manager.

Continuare ad ascoltare le imprese

Tra gli obiettivi futuri, la volonta di rispon-
dere alle necessita evidenziate dagli oltre
2mila imprenditori intervistati. «<Ampliere-
mo, in chiave digitale, i nostri prodotti e ser-
vizi bancari e non, facendo leva sulla spinta
tecnologica che ¢ contraddistingue, ma
senza rinunciare al rapporto umano — con-
clude Bianchini. Continueremo ad ampliare
[ecosistema brilty per offrire sempre pit
soluzioni e risposte ai loro bisogni».
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