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Lo rivela una ricerca di dlimity: imprese poco consapevoli dei vantaggi periflussi di cassa

Il factoring, questo sconosciuto

Unapmisu 3 non hainformazioni sulla cessione dei crediti
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actoring? Di cosa si trat-
ta? Una pmi su tre (oqua-
s1) non sa cosa sia, igno-
rando o sotbovalutando i
vantaggl di questo strumento, o
associandolo solo a imprese in
condizioni di crisi. Stiamo par-
lando della cessione di crediti
(esistenti o futuri): anticipando
il valore del credito rispetto alla
scadenza dell'incasso effettivo &
possibile, per le imprese, ottene-
re liquidita, quante maivitalein
periodi come questi, in cui cali di
fatturato, ritardi nei pagamenti
enegliincassi, esposizione verso
la p.a. mettono a secco le casse
aziendali. Ma la diffusione e la
conoscenza del factoring & anco-
ra molto bassa. Lo ha evidenzia-
to illimity, gruppoe baneario na-
to per supportare le pmi con po-
tenziale con diverse soluzioni di
credito, che ha condotto una ri-
cerca, intervistando 350 impre-
se con un fatturato di almeno 2
milioni dieuro. Daquestaindagi-
ne emerge che il 29% del campio-
ne non conosce il factoring, in
particolare se spostiamo I'atten-
zione sulle aziende di minore di-
mensione (32% delle pmi con fat-
turato tra 2 a 10 milioni di fattu-
rato). Non solo: '89%, a prescin-
dere dalla conoscenza dello stru-
mento, ha dichiarato di non uti-
lizzare o non avere mai utilizza-
to il factoring. Tra le cause spic-
cala“mancanza di bisogno”, indi-
catada una pmisudue(52%). In
particolare, sono le imprese con
fatturato oltre i 20 milioni di eu-
ro(80%) adichiarare di non aver
bisogno di ricorrere al factoring;
mentre solo una su due delle im-
prese di minore dimensione indi-
cano tale motivazione (48%),
mettendo al secondo posto tra le
ragioni la non conoscenza dello
strumento (39%).

«La ricerca ha evidenziato un
dato sorprendente, ovverola per-
cezione da parte delle pmi, so-
prattutto le pit piccole, di non
averne bisogno», spiega a [ta-
liaOggi Sette Franco Marcari-
ni, Head of factoring di illimity,

«a nostro avviso, sl trattadiuna

percezione che deriva da una
scarsa conoscenza del vantaggi
cheil factoring puo offrire soprat-
tutto in una fase complessa co-
mequella attuale, in cui convivo-
no il rallentamento economico e
la stretta del credito bancario.
Ma la percezione errata deriva
anche da una diffidenza verso
questo strumento, il cui utilizzo
fino a dieci anni fa era general-
mente associato ad aziende in
difficolta. E un retaggio cultura-
le gia superato da tempo dalle
grandi aziende che per prime
hanno iniziato a comprendere 1
vantaggi che il factoring pué of-
frire e asostenerne, quindi, la dif-
fusione». Il factoring, infatti,
spiega Marcarini, «oltre a per-
mettere, nel caso di pro seluto, il

deconsolidamentodei debiti a bi-
lancio e la cessione del rischio de-

bitorio alla banca, semplifica la
gestione dei crediti e permette di
avere immediata liquidita». Nel
contratto di factoring pro soluto,
infatti, il rischio d'insclvenza del
debitore & trasferito alla societa
di factoring. Con il contratto di
factoring, I'azienda cliente cede
auna societa specializzata, il co-
siddetto factor, 1 propri crediti
(di natura fiscale o commercia-
le). La cessione, appunto, puo av-
venire in due forme: pro soluto,
in cui il rischio d’insolvenza del
debitore & trasferito alla societa
di factoring, o pro solvendo (cio,
salvo buen fine), in cui il sogget-
to che cede il credito rimane coin-
volto in caso di mancato incasso
da parte del factor. <K in atto da
tempo un'eveluzione che sta por-
tando sempre pili imprese a uti-
lizzare il factoring. I tre quarti
del factoring & oggi pro soluto, so-
luzione che permette all’azienda
cedente di lavorare con la capaci-
ta creditizia del debitore ceduto,
senza quindiintaccare la propria
capacita creditizia», aggiunge
I'Head of factoring di illimity, «a
questo trend si affianca quello
delle banche sempre piii propen-
se a proporre 1l factoring come al-
ternativa al tradizionale “salvo
buon fine” e “anticipo fatture”, so-
Iuzioni che non consentono a tut-
te le parti di tutelarsi adeguata-
mente.

La combinazione di questi due
trend sosterra Pulteriorediffusio-
ne del factoring, gia passato dai
120 miliardi di turnover del 2008
ai 287 miliardi del 2022», E infat-
ti, stano aidati Assifaet, associa-
zione che riunisce e societa di fac-
toring, il mercato al termine del
secondo trimestre ha registrato
un turnover, ossia il volume tota-
le dei crediti ceduti, di 141,34 mi-
liardi di euro, in crescita
dell’l,11%rispetto all'anno prece-
dente. Il turnover da operazioni
diSupply chain finance (ciog, I'in-
sieme di modelli, sohizioni e servi-
zi che nell’ambito delle filiere fi-
nanziano il capitale circolante
delle imprese coinvolte) & stato
pari a 13,74 miliardi di euro, in
crescita del 3,40% circa rispetto
all’anno precedente. Ma I'indagi-
ne illimity rivela come non ci sia
ancora una piena comprensione
tra le pmi della capacita di tale
strumento di esseredecisivoin fa-
si particolarmente complesse. In
questo contesto I'educazione fi-
nanziariarelativa al factoring as-
sume un ruolo centrale, Infatti, a
seguito di un’accurata spiegazio-
ne dei bisogni a cui questo stru-
mento risponde, un’impresa su
quattro (25%) del campione tota-
le di pmi ha dichiarato di essere
disposta ad utilizzare il factoring
in futuro.

«Un recente studie di Confin-
dustria indica che i primi effetti
dell'inflazione e dell’anmento del
costo del debito si sono gia tradot-
tiin un calo della redditivita», di-
chiara Marcarini, «sistima, infat-
ti, che la quota di pmi in perdita
sia passata dal 12,29 del 2021 al
27,9%del 2022. T peggioramento
della congiuntura ha generato
impatti anche sui mancati paga-
menti che per le pmi: quasi una
su tre delle fatture emesse potreb-
beroessere oggettodi mancatoin-
casso, rispetto a una fattura su
quattro del 2021. E proprio in
questi numeri, che riguardano le
circa 160 mila piccole e medie im-
prese italiane con pii di 9 addet-
ti, che si trova il bacino di poten-
ziali fruitori del factoring. Mi
aspetto che queste imprese, che
storicamente si sono dimostrate
resilienti anche in seenari com-

plessi come quello attuale, cerchi-
nosoluzioni alternativeutilia su-
perare anche questa fase e a get-
tare le basi per una nuova ripar-
tenza. Nonostante una grande
crescita negli ultimi anni, ¢'é an-
cora molte spazio per un ulterio-
re sviluppo: la ricerca che abbia-
mo realizzato evidenzia che si de-
ve ancora lavorare per diffondere
una maggiore conoscenza delle
potenzialita di questo strumento
trale pmi», spiega ancora Marca-
rini, «il factoring & infatti prezio-
so nella gestione della liquidita,
fattore crueiale in una fase com-
plessa come quella attuale». Non
solo. Il factoring assolve a molte-
plici funzioni, tra cui la gestione
delle fatture, in caso si affidi aun
operatorel'esclusiva fase diincas-
=0, e la copertura del rischio con-
nesso allafatturachesiottiene ri-
chiedendo all'operatore anche il
versamento del corrispettivo. E
ancora, sempre a detta degli
esperti di illimity: tra le funzioni
del factoring rientra anche l'otte-
nimento di liquidita che assolve
alla funzione di finanziamento e,
in caso di factoring pro soluto, il
trasferimento all'operatoredel ri-
schio connesso al mancato incas-
sodella fattura. Infine, un ulterio-
re vantaggio per I'azienda put es-
sere deconsolidare I'importo del-
lafattura dal bilanciocon il facto-
ring pro soluto definitivo. Ancora
pitidecisivo @il ruolo nel percorso
di risoluzione di situazioni di eri-
si aziendale, ovvere quando I'im-
presasicaratterizza perbassaca-
pacitacreditizia. Poiché nel facto-
ring Panalisi diquesto parametro
sl effettua soprattutto sul debito-
re, il factoring pud essere decisivo
nell'ottenere la liquidita indi-
spensabile per completare il pro-
cesso di rilancio. Si tratta di una
soluzione che prevedeil coinvolgi-
mento delle aziende creditrici,
spesso grandi gruppi sempre pit
consapevoli della necessita di so-
stenere la propria filiera, come
evidenziato dalla crescente diffu-
sione, dello strumento di supply
chain finance, che consente ai pic-
coli fornitori di grandi gruppi di
accedere alla loro capacita credi-

tizia.
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La diffusione del factoring
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Fonte: Ricerca illimity Dati in %
Le cause del mancato ricorso
TOTALE
Non conosciamo lo strumento 35,1%
Non ne abbiamo mai avuto bisogno 52,1%
Elevati costi e commissioni 6,5%
Complessita burocratiche 1,7%
Non ho mai ricevuto proposte da parte 59%
delle banche\intermediari finanziari con cui lavoro
Non volevamo rinunciare al contatto diretto con la clientela 5,5%
Limitazioni o restrizioni sui crediti cedibili 2,3%
Altro, specificare 5,3%
Fonte: Ricerca illimity




