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[llimity, partner tecnologico
diventa Engineering —p.32

[llimity cambia partner tech:
da Ion passa a Engineering

Banche ¢ tecnologia

L’accordo prevede la vendita
di codici sorgente e I’'esclusiva
per la commercializzazione

Come contropartita, illimity
incassa 55,5 milioni sul 2023
Pignataro sale al 9,39%

LucaDavi

Illimity cambia partner sul fronte tec-
nologico(Engineeringal postodellalon
di Andrea Pignataro) ma soprattutto
valorizzala propria piattaformadigita-
le,conl'obiettivodivenderneil modello
aterzieaccrescernelosviluppo futuro.
Conunamossaasorpresa,lafintech
bank fondata da Corrado Passera ri-
mescola le carte sul digitale, versante
sucuisindallafondazione hainvestito
risorse per creare una piattaformapro-
prietaria, completamente modularee
in cloud, che combina architetture e
standard di ultima generazione.
Apitidiquattroannidalvarodel pro-
gettobancario, l'istitutoguidatodal su-
perbanchiereconunpassatodaexmi-
nistro del governo Monti ha infatti si-
glato un accordo con Engineering che
prevedelavenditadiuna copiadeicodi-
ci sorgente della piattaforma IT e
P'esclusivaper Engineeringacommer-
cializzare il tutto per il periodo 2023-
2032, periodochepotraessere ulterior-
menteesteso.Come contropartita, illi-
mityincassass,s milionidieuro,som-
ma che sara contabilizzata nel 2023 e
versatanel periodo2023-2026. Aquesta
somma, potrannoaggiungersialtri4,5

milionicomplessivitrail 2024 eil 2032
afrontedegliaggiornamentisuccessivi
dellapiattaforma messiadisposizione
daillimity che Engineeringpotraacqui-
sire. L'accordoinoltre prevedeil paga-
mentodaEngineeringaillimity di «si-
gnificativi»volumi di royalties sui risul-
tati che saranno realizzati attraverso
loffertaaterzidella piattaformadiilli-
mity o di singole applicazioni entro il
2032.[lmercato haapprezzatolanoti-
zia, facendosalireil titolo dell'1,42%.
«Nel costruireillimity,abbiamovo-
lutosviluppare internamenteunapiat-
taformatecnologicadiultimagenera-
zione, pergarantirciun forte vantaggio
competitivoegestionale-spiegailceo
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Corrado Passera al Sole 240re -, Da
sempre pensavamochelanostrapiat-
taformapotessein prospettivarappre-
sentareancheunasset davalorizzare.
Masiamounabancaenonun'azienda
di sistemi informatici e solo con una
partnership industriale conunopera-
tore strutturato, possiamo proporrela
nostra piattaforma aterzi».
Perillimity grazie aquestoextrain-
€asso «ci aspettiamo un significativo
contributoainostririsultati futuri»in
virtidiuna decisione «che permette di
valorizzareillavoro fattorispondendo
aunadomanda crescente di mercato:
ci aspettiamo, infatti, che sempre pill
istitutibancariadotteranno, insostitu-
zione dei tradizionalisistemi mainfra-
me,quellisenzalegacy, snelli, modula-
ri e in cloud che consentono anche di
integrare soluzioni fintech rapida-
mente e con investimenti contenuti».
Ladecisionediestrarrevalore dall'lt
risalealgiugno2o21, quandolasceltadel
partneravvenutaavallediunagaracad-
de sulla Ion di Pignataro, che entrd nel
capitalediillimity conil7,25%efirmoun
accordo di licenza. Accordo che, ieri, &
stato sciolto consensualmente da en-
trambele partiper consentireaillimity di
valorizzarealmeglioisuoisistemiinfor-
mativi, anchefirmandoaccordidiroyal-
tyinprospettivaaltrimentinonpermes-
sidal precedente contrattodilicenza.
Larescissione del contrattonon ha
impeditoaPignataro -che peraltroeal
lavorosul financing perl’acquisizione di
Prelios - di crescere nel capitale della
Fintech bank, salendo al 9,39%. «Ap-
prezziamo che il gruppo Ion abbia co-
municato di aver incrementato la sua
quotanel nostrocapitalee chesisiarag-
giunto un accordo consensuale. Rite-
niamo le scelte fatte nel migliore inte-'
ressedella bancaedei propriazionisti».
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