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philoro EDELMETALLE Filiale Frankfurt: 5-jahriges Firmenjubilaum

Anliisslich des 5-jJhrigem Fir-
menjubiliums der Frankfurter
Filiale von philoro EDELME-
TALLE sprechen wir mit Filial-
leiterin Karina Le Grand.

Ihr seid Edelmetallhiindler,
was unierscheidet Euch von
einer Bank? Da kann ich doch
auch Gold und Silber kaufen
und auch verkaulen

Als Edelmetallhiindler sind wir
bankenunabhiinglg. Das {5t uns
wichtig. Wir haben keine Bank-
lizenz. Viele unabhiingige Tests
zeigen, dazs Edelmetalle hiulig
etwas glinstiger beim Kauf sind,
wenn man sie beim Edelme-
tallh@ndler erwirbt. Eine Bank
verkauft Edelmetalle haufig als
Zusatzprodukt. Ein Edelmetall-
hindler ist auf An- und Verkauf,
die Beratung, die Lagerung und

die Markitkenntnis rund um
Edelmetalle spezialisiert. Das
macht sich fiir Kunden durch
mehr Auswahl, bessere Handel-
barkeit und einen umfassende-
ren Service hemerkbar.

Man liest ,bester Edelmetall-
hindler” wie kiinnt ihr dies
belegen?

Es werden von einschligigen
Branchenportalen sowie be-
kannten Finanzmagazin wie
zum Beispiel Handelsblatt, Fo-
cus Money, Wirtschaftswoche
oder auch Btirse online un-
abhiingige Tests durchgefiihrt.

Dabei ist philoro immer wieder
unter die ersten drei gekom-
men. Wir haben auch schon
den einen oder anvderen Test ge-
wonnen. So sind wir als bester
Edelmetallhiindler des Jahres
ausgezeichnet worden.

Was unierscheidet Euch von
den anderen m?

Wir sind aus Osterreich, uns gibt
es noch nicht so lange und wir
haben eine eigene Goldschelde-
anstalt. Das so genannte GOLD-
WERK hilft uns dabei den Edel-
metallkreislaul zu schliefen.
Als Gewinner des deutschen
Service-Preis 2026 wird bed uns
Kunden-Service grofigeschrie-
ben; die Kundenbezehung und
-begleitung steht im Mittel-
punia.

Wo lasst ihr denn das Gold ein-
schmelzen®
Einen Teil des Goldes aus unse-
rem Filialankauf zum Beispiel
auch aus Frankfurt, verarbei-
ten wir in unserem eigenen
GOLDWERK in Osterrelch. Da
unser Werk noch recht jung ist,
arbelten wir auch mit starken
exicrmen Partnern zZusamimnen.
Das betrifft auch besonders die
Weiterverarbeitung von Silber,
Platin und Palladinm.

Was bictet ihr den Kunden an,
die ihr Gold nicht zu Hause la-
germ wollen?

In unserer Filiale in Frankfurt
stehen Schliefficher in unter-
schiedlichen Grofien zur Ver-
figung. So kénnen Kunden (hre
Edelmetalle sicher und diskret
vor Ort verwahren, Dariiber hi-
naus bieten wir verschiedene
Depotldsungen an. Unser bes-
tes Depot ermoglicht die Einla-
gerung von Fremdware, sofern
diese zuvor einer umfassenden
Echtheits- und Qualititsprii-
fung durch unsere Experten
unterzogen wurde. Besonderer
Vorteil: Kunden kiinnen Edel-
metalle innerhalb ithres Depots
kaufen oder verkaufen, ohne
perstinlich vor Ort zu erschel-
nen. So lassen sich Aktionen
schnell und bequem abwickeln.
Fiir Kunden, die Wert aufl Lage-
rung aufierhalb der EU legen,
bleten wir zudem die Méglich-
keit der Verwahrung im Zollfrei-

in der Schweiz. Dort kann
besonders Silber mehrwert-
steuerfrei erworben und einge-

lagert werden.

Gibtes bei Euch auch Geschen-
ke aus den Edelmetallen?

Ja. Binweitverhreitetes Vorurteil
ist, dass Gold nur fiir vermigen-
de Menschen ist. Es gibt bei uns
Geschenkideen fiir fast jedes
Budget und jeden Geschmack.
Berelts mit kleinen Betrigen
lassen sich hochwertige und
bleibende Geschenke aus Edel-
metallen verwirklichen. Beliebt

sind belspielsweise Goldbarren
ab 0,5 oder 1 Gramm, Silber-
miinzen oder atiraktive Ge-
schenkkarten mit integriertem
Edelmetallwert. Ein BEdelme-
tallgeschenk behiilt iiber viele
Jahre seinen Wert und schalft
bleibende Erinnerungen. Fiir
Sammler und Liebhabher bhe-
sonderer Prigungen fithren wir
dariiber limitierte Milnzserien.
Viele Ausgaben verbinden den
Materialwert mit einer oft be-
gehrien Sammlerkomponente.

Was habt [hr fiir eine Empleh-
lung fiir Anlagen?

Jeder, der ein Anl rtfolio
hat, dem empfehlen wir, dabei
etwa 10 Prozent in Edelmetal-
len zu halten, Ob dann jemand
sein Geld in Immobilien, Aktien,
Kryptos oder anderen Sachen
angelegt hat, ist cine perstnli-
che Entscheidung. Auch einen
Sparplan mit Kleinen und regel-
miifiigen Raten pro Monat, z7um
Beispie]l bel der Geburt eines
Kindes, kann eine sehrsinnvolle
Anlageform sein.

Bel elnem KG Silher ist eine
Differenz von rund 500 Buroim
Einkauf/Verkauf, wo kommt
das her?

Der wichtigste Grund ist die
Mehrwertstewer. Silber gilt im
Gegensatzzu Gold als Industrie-
metall. Beim Kauf eines Silher-
barrens Fillt in Deutschland die

gesetzliche Mehrwertsteuervon
19 Prozent an. Sie ist bereits im
Verkaufspreis enthalten. Wenn
eln Kunde einen neu geprigten
Silberbarren kauft, zahlt er nicht
nur den reinen Materialwert,
Er zahlt auch Mehrwertsteuer
sowie Kosten fiir Herstellung,
Transport, Lagerung und Han-
del

Viele Kunden entscheiden sich
daher fir sogenannte differen:-
besteuerte Silberprodukte in
Form von Miinzen oder Bar-
ren. Hier wird die Steuer nicht
auf den gesamten Warenwert,
sondern nur auf die Handels-
spanne erhoben. Dadurch fillt
der Preisaufschlag deutlich ge-
ringer aus als bei klassischen

Silberbarren.

Werjeizt Edelmetalle zu Hause
hat, was ist die Empfehlung?

Physische Edelmetalle sind
grundsditzlich langfristige In-
vestitionen. Der Preis fiir Gold
Ist in den letzten Monaten ten-

denziell eher zurlickgegangen.
Er liegt aktuell ein gutes Stiick
unter dem ehemaligen Allzeit-
hoch von 5500 US-Dollar pro
Feinunze (Anmerkung: 31,1
Gramm). Wer Metalle hat, soll-
te sle im Moment behalten, si-
cher verwahren und am besten
an die nichste Generation ver-
erben. Sie sind auch dafiir ge-
dacht, wenn man mal schnell

Geld flir eine dringende Sache

Karina Le Grand

braucht. Zum Beispiel Hausre-
paraturen oder ein neues Auto.
Fiir die Anl&sse kann man Gold
verkaufen. Ansonsten liegen
lassen, sich dran erfreuen und
rukaufen. Griifiere Einheiten
kann man auch in Kelnere tau-
schen, wodurch man flexibler
bei einer Weitergabe ist. Unsere
Preiserwartung als philoro lst,
dass der Goldwert bald wieder
stelgt.
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