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RADICI FORTI PER UNA CRESCITA DI VALORE

La formazione accresce la consapevolezza, il valore

e la padronanza del proprio percorso professionale.

Nel settore estetico, estremamente dinamico, e fondamentale curare e
sviluppare la propria expertise attraverso corsi di formazione,
per essere sempre aggiornati ed al passo con i tempi.
Per questo motivo EDUCATION rappresenta -da sempre-
la migliore soluzione di sviluppo e di apprendimento, per chi desidera
iImparare ed aumentare qualita e performances, personali e del proprio team.

Certified
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RESTA SEMPRE CONNESSA ALLA NOSTRA ACADEMY!

Education promuove percorsi formativi
personalizzabili e modulabili per [a/il professionista
(imprenditore, estetista, spa manager, receptionist, store manager)

E fruibile in modalita live, streaming e on demand.

Sessioni tailor made nel centro del cliente, dedicate a:
Trattamenti, Rituali, Promoter day,
Incontri di follow up e la realizzazione di protocolli di lavoro personalizzati.

[comfor’r Zone)
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LA FORMAZIONE E UN VALORE AGGIUNTO

|l Centro Estetico, la Spa, la Farmacia al passo con i tempi investe
sulle risorse umane pianificando, programmando e promuovendo,
attraverso i-percorsi formativi, la crescita della propria attivita.

TRE MOTIVI PER SCEGLIERE EDUCATION
1. Docenti qualificati di alto profilo

2. Specifiche competenze (ritual, skin e business) al passo coi tempi

3. Detraibilita fiscale
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SU MISURA VESTE MEGLIO! l

percorso formativo tailor made

Con laiuto del Consulente Commerciale, Si puo costruire,
Il percorso formativo personalizzato, specifico per le tue esigenze,
con vantaggi esclusivi.

Programma su misura, per la crescita individuale e dello staff
a condizioni vantaggiose

ort zone) - -
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5 AREE

120 SESSIONI, OLTRE 3.000 INGRESSI ANNUI, +27,3%"

SKIN CARE

Per apprendere la cultura, la visione e la filosofia del brand, la
metodologia e le applicazione dei prodotti nei trattamenti viso e
corpo, le specifiche caratteristiche e gli ingredienti dei prodotti.

RITUAL

Per apprendere manualita esclusive, antichi rituali creati da
[comfort zone], ispirati alle culture europee ed asiatiche, innovative
tecniche di massaggio a favore dellesclusivita e del benessere
mente corpo.

BUSINESS

Per lefficienza ed il profitto, per favorire il miglioramento di
competenze dello staff e la leadership dei managers, per costruire un
gruppo coeso e vincente in un mercato sempre piu competitivo.

*CRESCITA E SVILUPPO FATTURATO MEDIO CLIENTE 2025 CON 5 CLASSI LIVE




CORSI 1° SEMESTRE 2026

N AL}L\AMMA BUSINESS
1. PUBLIC SPEAKING
SKIN CARE RITUAL 2. VENDIDIDIPIU
1. FACE&BODY 1. SALT MASSAGE < MASTER DI VENDITA
| 2 ANAMNESIBODY 2. TRANTYEXPERIENCE 4 | EAncRsHIP EMOTIVA
§ 3. ANAMNESIFACE20 3. TIBETAN MASSAGE c STORE MANAGER
8 4. FACE YOGA GYM 4. MEDITERRANEO 6. VINCI CON LAVOCE
§ 5 SKINREGIMEN30 5. OSMOTCBLISSMASSAGE 7 (OMPETENZE DIGITALL
| 6. MASTER BODY 6. MAGNESIO RITUAL 8. INTESTINO D/MERAVIGLIE
7. CELLULITE SHAPING 7. BODY RITUALS o I MANUALE DI VENDITA
| 8 SUBLIME SKIN 10. ABITUDINI & LONGEVITA
£ 9. MASTERCLASS 11. FISCO FACILE
S = B 10-TRIGGER MASSAGE 12. COMUNICADIPIU
r Loghel A . & 11.COLLAGEN TREATMENT 13. COMUNICABENE
ihmaninos. e R — 14, STORY TELLING
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DATE 1° SEMESTRE 2026

IN AULA A PARMA

SKIN CARE .

= FACE&BODY: 18-21 gennaio, 15-18 febbraio, 15-18 marzo, 19-22 aprile,
17-20 maggio

=  ANAMNESI BODY: 2 marzo

=  ANAMNESI FACE 2.0: 9 febbraio, 23 marzo

= FACE YOGA GYM: 2 marzo

= SKIN REGIMEN 3.0: 16 febbraio

= MASTER BODY: 23-25 febbraio

= CELLULITE SHAPING: 9 febbraio

= SUBLIME SKIN: 26/27 gennaio

= MASTERCLASS: 19 gennaio

= TRIGGER MASSAGE: 20 Aprile
= (COLLAGEN TREATMENT: 16 febbraio, 23 febbraio, 2 marzo, 23 marzo
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DATE 1° SEMESTRE 2026

IN AULA A PARMA

(N

RITUAL

= SALT MASSAGE: 9/10 marzo

=  TRANQUILLITY EXPERIENCE: 11/12 maggio

= TIBETAN: 20/21 aprile

= MEDITERRANEAN: 16 marzo

= OSMOTICBLISS MASSAGE: 9 marzo

= MAGNESIO RITUAL: 13 aprile, 27 aprile, 11 maggio, 25 maggio
= BODY RITUALS: 16/17 marzo
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DATE 1° SEMESTRE 2026

IN AULA A PARMA

BUSINESS (N

=  PUBLIC SPEAKING: 18-19 maggio
= VENDIDIPIU’: 23 febbraio

= MASTER DI VENDITA: 25 maggio = COMUNICADIPIU’9 febbraio
= LEADERSHIPEMOTIVA: 23/24 marzo ~ ® (COMUNICABENE 30 marzo
= STORE MANAGER: 18/19 maggio = STORYTELLING 8 giugno

= VINCI CON LAVOCE: 11/12 maggio

=  COMPETENZE DIGITALI: 9 febbraio

= |LMANUALE DI VENDITA: 20 aprile

= ABITUDINI E LONGEVITA: 13 Aprile

= INTESTINO DELLE MERAVIGLIE: 16 febbraio
[comfort zone] = FISCO FACILE: 26 gennaio -23 marzo

conscious skin science
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DATE 1° SEMESTRE 2026

STREAMING

@

= ENJOY DETOX WEEK: 26 GENNAIO
= ENJOY BODY WEEK: 25 MARZO
= ENJOY WATER SOURCE: 11 MAGGIO

[comfor’r Zone)
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Catalogo

Visualizzare un elenco completo dei corsi disponibili

| propri corsi

CORSI ON DEMAND 2026

= NATUROPATIA = HOT STONE

« GUASHAMASSAGE " COMFORTTOUCH
= FISIOSPORT MASSAGE ™ *ALT MASSAGE
= CELLULITE SHAPING

= OSMOTIC BLISS MASS.

= LUMINANT

= SKINTEST 2.0

= FACE&BODY 3.0

= THERMOLIPOLIS|

= AUTOCLAVE S/B

= PRESSOTECH ‘ 47 CORSION DEMAND ‘

| PIATTAFORMA E-LEARNING
~ SKIN CARE
RITUAL BUSINESS
= THERMO SHOCK CREARE VALORE
. BACKANECK = MEDITERRANEAN MASSAGE v
= MASTER BODY " INDIAN MASSAGE = LARESILIENZA DELLA BELLEZZA
. CNREGMEN 30 * ORIENTALMASSAGE oA MANAGER
= ARABIAN MASSAGE
" SUBLIME 5KIN = PUBLIC SPEAKING
= REMEDY = RITUALE DEL SONNO = VENDI PRODOTTO
« HYDRAMEMORY " TRANQUILLITY RITUAL SMARTPHONE:
= ACTIVEPURENESS = TRANQUILLITYRITUALSCRUB o0 GRAFIE CARISMATICHE

CONTENUTI DIGITALI:
COME FARLI AL MEGLIO

CAPCUT & REELS: CREA CONTENUTI
EFFICACI PER | SOCIAL

BENESSERE DIGITALE
RIGENERATIVO: meno scroll, piu
presenza

GOOGLE MY BUSINESS ~ Certified

CAMPAGNA DIGITALE

Corporation
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FACE SPACE

) I

' FORMAZIONE
FACE SPAce
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PRIMO SEMESTRE %

FACE SPAce RE_POWER:
26 GENNAIO

FACE YOGA GYM x FACE SPAce:
16 FEBBRAIO

.
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FACE & BODY ¥

CAPIENZA: 40 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Seminario intensivo e completo per entrare nel mood
[comfort zone], dedicato al cliente nuovo, e/o alle nuove
collaboratrici.

Suggerito per tutti i clienti che necessitino di approfondire
e/o ripassare la conoscenza delle linee/prodotti/trattamenti.

Per professionisti junior e senior.

DATE PRIMO SEMESTRE:
LIVE: 18-21 gennaio
DAY 1: 10:30/18:00 15-18 febbraio
DAY 2/3: 9:00/18:00 15-18 marzo
DAY 4:9:00/17:00 19-22 aprile
17-20 maggio

Certified

SPESSO ACQUISTATO CON:
ANAMNESI FACE, ANAMNESI BODY, TRANQUILLITY EXPERIENCE
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SKIN REGIMEN 5.0

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

La nuova «Longevity» 3.0. Tutti i segreti della linea viso che
permette di prevenire e contrastare il «lifestyle aging».

Tutti 1 segreti formulativi, i prodotti e la 3-step beauty routine,
il nuovo trattamento al collagene e le esclusive manualita.

Per professionisti junior e senior.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
DAY 1:9:30 / 18:00 16 febbraio
SPESSO ACQUISTATO CON: N
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ANAMNESI FACE, ANAMNESI BODY, TRANQUILLITY EXPERIENCE
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ANAMNESI FACE 2.0

CAPIENZA: 15 PAX - FORMATORE: SKIN EXPERT

Corsi pratico per approcciare con metodo lanamnesi ed il
check up cutaneo del viso.

Limportanza dellanalisi strumentale, il corretto utilizzo
della tecnologia «skin test» e dei 4 alleati, role play e best
practices.

Per professionisti che inserendo l'anamnesi strumentale
vogliono creare un metodo vincente di lavoro.

DATE PRIMO SEMESTRE:
9 FEBBRAIO
23 MARZO

LIVE:
Day1: 09:30/13.30
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FACE & BODY, MASTER FACE, ANAMNESI BODY
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ANAMNESI BODY

CAPIENZA: 15 PAX - FORMATORE: BODY EXPERT

Corso pratico per approcciare con metodo lanamnesi ed il
check up del corpo. Limportanza dellanalisi strumentale, il
corretto utilizzo dell innovativo impedenziometro Body
Test. Leggere | dati e suggerire percorsi tailor made di
trattamenti e prodotti corpo, e consigli life style.

Per professionisti che vogliono diventare «specialiste» del
corpo.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:

Day 1: 09:30/13:30 2 MARZO
SPESSO ACQUISTATO CON:
FACE & BODY, MASTER BODY —



CELLULITE SHAPING

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Massaggio profondo e rimodellante per il corpo con prodotti
della linea Body Strategist.

Con manualita profonde e intense va ad attivare la lipolisi ed il
drenaggio dei liquidi, donando un effetto di rimodellamento
immediato e profondo.

Per chi vuole a menu un trattamento «manuale» con i risultati
di una attrezzatura.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 9 FEBBRAIO
SPESSO ACQUISTATO CON: ~

MASTER BODY, ANAMNESI BODY
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FACE YOGA GYM ¥

CAPIENZA: 24 PAX - FORMATORE: PAMELABOSELLI

Durante il corso, davanti ad uno specchio, si condividono tecniche
di respirazione e rilassamento, create per aumentare la tonicita
dei muscoli facciali e il sostegno dellarchitettura del viso.
Attivazione del sistema linfatico, esercizi isometrici e tecniche di
digitopressione, per insegnare ai propri clienti la migliore beauty
routine quotidiana.

Tecniche per insegnare ai tuoi clienti il perfetto approccio alla
beauty routine viso.

Per professionisti che vogliono specializzarsi sul viso

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 2 MARZ0
E SPESSO ACQUISTATO CON:
& ANAMNESI FACE, SUBLIME SKIN =~



MASTER BODY 3
CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Il metodo corpo in 5 passaggi: Calmare. Drenare. Sciogliere.
Riattivare. Tonificare. Prodotti, trattamenti e consigli di
vendita per garantire, risultati unici e straordinari nellofferta
dedicata alla cellulite ed alla tonificazione. Vengono insegnate
2 manualita: 3in1 e Active Toning Treatment.

Per tutte le estetiste che vogliono differenziarsi nella
proposta «Body» con le linee: Body Strategist, Tranquillity,
Aromasoul.

Versione Express body del Corso Face & Boa).

LIVE:
DATE PRIMO SEMESTRE:

Day 1: 09:30/18:00 723/24/25 FEBBRAIO
Day 1: 09:00/18:00 I

Day 1: 09:00/17:30

SPESSO ACQUISTATO CON:
FACE & BODY, CELLULITE SHAPING, ANAMNES| BODY ~.
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MASTERCLASS 3

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: D. VAZZOLER/P.BOSELLI

# “g Corso teorico e pratico per imparare ad organizzare, gestire e

Y
v

g8 Durante il corso scoprirai:
v = || vademecum operativo per organizzare masterclass efficaci e
PR professionali
S = Come costruire promozioni vincenti e creare un modello di
business attorno allevento
= | segreti per massimizzare ogni masterclass, in termini di
impatto, partecipazione e ritorno economico

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:

Day1: 09:30/18:00 19 GENNAIO

SPESSO ACQUISTATO CON:
FACE YOGA GYM, SKIN REGIMEN, SUBLIME SKIN ~




OSMOTIC BLISS MASSAGE

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Profondo massaggio drenante creato esclusivamente per
[comfort zone] che contribuisce a ridurre i ristagni di liquidi,
offrendo leggerezza e vitalita.

Al contempo, si agisce sulla muscolatura, offrendo un effetto
di leggerezza e tono immediati. Lazione sinergica del
massaggio associato all’ utilizzo del nuovo Osmotic Cream
Mud, rende ancora piu intensa l'azione drenante e tonificante
per risultati visibili fin dal primo trattamento.

Per chi vuole inserire a Menu un esclusivo trattamento
massaggio corpo dai risultati straordinari.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 9 MARZO

o
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SPESSO ACQUISTATO CON:
CELLULITE SHAPING, ANAMNESI BODY =~

Corporation
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SALT MASSAGE

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Straordinario rituale per il corpo, dal risultato immediato, con
«pietre» di Sale Himalayano riscaldate, dona un effetto
purificante, offrendo equilibrio psicofisico. Successivamente, il
bagno di olio al sale rosa dell’Himalaya, lenisce i dolori,
stimola il metabolismo e migliora la circolazione del sangue. Il
sale come «farmaco» naturale!

Per chi vuole offrire un rituale/trattamento corpo drenante
con un‘esperienza unica.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 9/10 MARZO
Day 2: 09:00/17:00
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SPESSO ACQUISTATO CON:
TRANQUILLITY EXPERIENCE, RITUALE DEL SONNO —



TIBETAN MASSAGE [

PRICELIST

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Lantico rituale per antonomasia, manualita benefiche con
preziosi oli essenziali e Lutilizzo delle campane tibetane
(originali) che con le vibrazioni, riequilibrano il corpo e la
mente inducendo uno straordinario stato di relax
psicofisico. Per distinguersi.

Per professionisti che vogliono inserire a menu un
rituale per distinguersi.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 20/21 APRILE
Day 2: 09:00/17:00
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SPESSO ACQUISTATO CON:
RITUALE DEL SONNO, MEDITERRANEAN, SALT MASSAGE ~.

Corporation



MEDITERRANEAN

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Rituale dai movimenti ad azione drenante, utilizza le
tecniche di linfodrenaggio classico, adattate alle esigenze
professionali attuali.

Perfetto nei programmi corpo che lavorano sulle stasi
infatiche.

| partecipante e in grado di utilizzarlo, con semplicita e
assoluta sicurezza, gia dal giorno successivo al corso.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 16 MARZO
SPESSO ACQUISTATO CON:

RITUALE DEL SONNO, SALT MASSAGE, TIBETAN SOUND MASSAGE



SUBLIME SKIN

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Per conoscere la linea anti-age Sublime Skin e la nuova
inea di prevenzione e correzione anti-macchie Luminant
per offrire completa padronanza di concept, filosofia e
manualita. Compresi nel corso trattamenti e manualita:
Massaggio Active Lift e Comfort Touch face, trattamento
Pro lift, trattamento Super Peel, Ultra Glow Peel e 3-Bright.

Per professionisti junior e senior.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 26/27 GENNAIO
KOBIDO Day 2: 09:00/17:00
Lifting Massage SPESSO ACQUISTATO CON: N
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ANAMNESI FACE, SKIN REGIMEN, FACE YOGA GYM



TRANQUILLITY EXPERIENCE

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Full immersion emozionale nel mondo di Tranquillity™.
Percorso sensoriale e conoscitivo nella firma olfattiva e nel
cuore iconico di [ comfort zone |

Nel corso vengono insegnati 2 rituali:

Tranquillity Ritual e Tranquillity Ritual Scrub.

 Per professionisti che vogliono inserire nel Menu, rituali
unici per esperienze indimenticabili.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 11/12 MAGGIO
Day 2: 09:00/17:00

SPESSO ACQUISTATO CON:

fort zone]
0us skin science RITUALE DEL SONNO, MED'TERRANEAN,T'BETAN MASSAGE




COLLAGEN TREATMENT

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Il nuovo trattamento corpo Body Strategist ideato per
garantire il benessere della pelle su tutto il corpo. Grazie alla
nuova Maschera alla Clorella® e alla Crema Ricca di
Collagene™, rivitalizza i tessuti cutanei, migliora l'elasticita,
rassoda e tonifica la struttura della pelle lasciando il corpo
visibilmente piu luminoso, levigato e sano.

Per chi vuole inserire a Menu un trattamento strategico per

la vendita e per la costruzione dei programmi corpo.

DATE PRIMO SEMESTRE:
16 FEBBRAIO

23 FEBBRAIO

2 MARZ0

23 MARZO

LIVE:
Day 1: 09:30/18:00
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SPESSO ACQUISTATO CON:
MASTER BODY, OSMOTIC BLISS MASSAGE



MAGNESIO RITUAL

PRICELIST

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Il nuovo rituale Tranquillity™ e un vero rituale per mente e
corpo. Un rituale che rilassa profondamente, avvolgendoti in una
completa sensazione di benessere, donando calma e serenita
immediate.

Rituale coinvolgente e funzionale grazie alla nostra esperienza
professionale nei rituali e all'uso di magnesio abbinato a
manualita con guanti di seta e fragranza Tranquillity.

Per chi vuole inserire a Menu un rituale strategico per la
vendita e per la costruzione dei programmi corpo.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 13 APRILE
27 APRILE
11 MAGGIO
25 MAGG|O Certified
SPESSO ACQUISTATO CON:
TRANQUILLITY EXPERIENCE, SALT MASSAGE, TIBETAN MASSAGE Sorpaton



TRIGGER MASSAGE

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: BEAUTY TRAINER

Corso dedicato alla scoperta e al trattamento dei Trigger
Points. Durante il corso imparerai a riconoscere, localizzare e
trattare i principali Trigger Points dei distretti corporei piu
comuni, attraverso un approccio pratico e immediatamente
applicabile.

Nel corso si evidenziera il trattamento dei Trigger Points
anche con la nuova tecnologia Thermo Sculpt.

A chi desidera ampliare le proprie competenze nel
miglioramento del benessere corporeo globale.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 20 APRILE
SPESSO ACOUISTATO CON:
[comfort zone] -

conscious skin science

MASTER BODY, OSMOTIC BLISS MASSAGE



BODY RITUALS 3

CAPIENZA: 32 PAX - FORMATORE: ANTONELLA LATILLA

Impara larte del lavoro con il corpo direttamente dalla
creatrice e Master Trainer Antonella Latilla.

Un rito di anima e di mani, un sentiero tracciato dal tempo e
dallemozione: in questo corso rivivono i massaggi che hanno
intrecciato la mia storia, carezze antiche che parlano di
scoperte, di sperimentazione e di rinascite. Un incontro
sacro con la memoria del corpo, per chi sente il richiamo di
qualcosa che va oltre il tocco.

Corso per professioniste specializzate nei rituali e

massaggi.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:

Day1: 09:30/18:00 16/17 MARZO

Day 2: 09:00/17:30

SPESSO ACQUISTATO CON: g

MASTER BODY, OSMOTIC BLISS MASSAGE
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conscious skin science

CORSI
BUSINESS

2026

Certified




VENDIDIPIU 3

CAPIENZA: 70 PAX - FORMATORE: DAVIDE MANZONI

Il linguaggio interiore e la consapevolezza, le
competenze ed i valori, le aspettative ed il semaforo.

Dal 1999, il primo corso di vendita dedicato a tutti i
professionisti d’ltalia.

Dedicato a titolari, manager, dipendenti e tutti coloro
che vogliono approcciare alla vendita con metodo

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 23 FEBBRAIO

Certified

SPESSO ACQUISTATO CON: @
MASTER DI VENDITA, IL MANUALE DI VENDITA —




MASTER DI VENDITA [

CAPIENZA: 70 PAX - FORMATORE: DAVIDE MANZONI

Il linguaggio interiore e la consapevolezza, le competenze
ed i valori, lo stato e i condizionamenti potenzianti.

Le / strategie del successo.

Loriginale metodo di vendita insegnato da 18 anni ad oltre
2500 estetiste e venditori d'ltalia.

Consigliato a tutti quelli che vogliono considerare la
vendita una passione quotidiana.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 25 MAGGIO
Certified
SPESSO ACQUISTATO CON:

@

5P, ILMANUALE DELLA VENDITA, VENDIMEGLIO




PUBLIC SPEAKING $

PRICELIST

CAPIENZA: 50 PAX - FORMATORE: P.MOTTOLA & D.MANZONI

Parlare in pubblico con efficacia. Gestire l'audience e
creare un ponte con gli ascoltatori (staff, dipendenti,
amici). Gestire «lo Stato» e le «convinzioni» per comunicare
con sicurezza ed efficacia.

Le tecniche usate dai comunicatori piu efficaci per risultare
facilmente comprensibili.

Consigliato per chi vuole autorevolezza nel gestire la
propria comunicazione.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:

Day1: 09:30/18:00 18/19 MAGGIO

Day2: 09:00/17:00

SPESSO ACQUISTATO CON:

@

VENDIBENE, VINCI CON LA VOCE




VINCI CON LA VOCE '

CAPIENZA: 50 PAX - FORMATORE: PATRIZIAMOTTOLA

Per migliorare il tuo modo di comunicare con gli altri, di
esprimere te stesso, di valorizzare la tua personalita.

Per padroneggiare la voce e garantire la tua affermazione
personale e professionale. Per imparare a trasmettere
sicurezza, professionalita, carisma ed eleganza attraverso la
voce. || corso si arricchisce di numerose esercitazioni pratiche.

Consigliato per chi vuole autorevolezza nel gestire la propria
comunicazione.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 11/12 MAGGIO
Day2: 09:00/17:00
SPESSO ACQUISTATO CON:

@

VENDIBENE, PUBLIC SPEAKING



LEADERSHIP EMOTIVA

CAPIENZA: 70 PAX - FORMATORE: NICOLETTA TODESCO

Strategie e strumenti specifici che ci accompagnano in un
percorso di consapevolezza, centratura e sicurezza.

Per gestire positivamente gli eventi del quotidiano ed
elevare il livello emotivo e di sicurezza.

Un push up per autostima, equilibrio emozionale e
creativita espressiva, al femminile.

Per titolari che vogliono brillare e distinguersi.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 23/24 MARZO
Day2: 09:00/17:00

(¢}
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SPESSO ACQUISTATO CON:

PUBLIC SPEAKING, VINCI CON LA VOCE
‘ ooooooooooo




COMUNICADIPIU 3

CAPIENZA: 90 PAX - FORMATORE: PAOLO BORZACCHIELLO

Iniziare, sviluppare e concludere un discorso in modo
efficace. Essere convincente sfruttando il potere delle
«parole alte». Sviluppare lutilizzo della comunicazione
verbale, paraverbale, non verbale. Conoscere [' interazione.

Adatto a tutti!
LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 9 FEBBRAIO
SPESSO ACQUISTATO CON:

COMUNICABENE, MASTER DI VENDITA, LEADERSHIPEMOTIVA ~ —




COMUNICABENE ¥

PRICELIST

CAPIENZA: 90 PAX - FORMATORE: PAOLO BORZACCHIELLO

Limportanza delle parole e il loro uso persuasivo.

Rispondere in modo diretto e chiaro a reclami e/o a
richieste inopportune.

Come costruire frasi carismatiche per i propri post.

Adatto a tutti!
LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 30 MARZO
SPESSO ACQUISTATO CON:

COMUNICADIPIU, MASTER DI VENDITA, LEADERSHIP EMOTIVA

Corporation



STORYTELLING ¥

PRICELIST

CAPIENZA: 90 PAX - FORMATORE: PAOLO BORZACCHIELLO

Il potere delle storie.

Percheé iniziare ogni discorso con una storia, come costruire
uno storytelling con un ingaggio straordinario, storie
universali, messaqggi efficaci (Il Viaggio dell'Eroe), suspense e
aneddoti personali e narrazioni coinvolgenti. Come
comunicarla verbalmente e per iscritto.

Engage. Explain. Exchange.

Consigliato a tutti i professionisti che vogliono comunicare in

modo carismatico coinvolgendo linterlocutore.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 8 GIUGNO

SPESSO ACQUISTATO CON: COMUNICA, PUBLIC SPEAKING, VINCI CON LA VOCE ‘

PRICELIST




STORE MANAGER 3

(Comfgps CAPIENZA: 30 PAX - FORMATORI: F.ZORZETTO&MADRIANO

Corso per costruire la tua “customer experience”
emozionante e coinvolgente utilizzando il Visual
Merchandising come leva commerciale e di marketing nel
mondo dellestetica. Si forniscono mezzi per migliorare la
capacita di coinvolgere il team nell’ “Experience” e
aumentare L'impatto comunicativo del centro.

Per titolari/ responsabili di negozio che vogliono vendere
con la comunicazione visiva.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:

Day1: 09:30/18:00 18/19 MAGGIO

Day2: 09:00/17:00

SPESSO ACQUISTATO CON:

PUBLIC SPEAKING, LEADERSHIP EMOTIVA

Corporation
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IL MANUALE DI VENDITA

CAPIENZA: 50 PAX - FORMATORE: MARCO ANDREONI

Vendere cosa? Se stessi, una bella storia, un progetto.

Le convinzioni che caricano, le azioni che coinvolgono,

le tecniche che servono.

Corso base per acquisire l'abc della vendita. Come fare e
cosa fare con metodo. Esempi pratici ed esercizi per iniziare
a vendere in modo semplice ed efficace.

Per titolari e staff che vogliono aumentare i propri
risultati nella vendita di prodotti e servizi.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 20 APRILE
SPESSO ACQUISTATO CON:

VENDIBENE, MASTER DI VENDITA v



FISCO FACILE [

PRICELIST

CAPIENZA: 40 PAX - FORMATORE: G.FRANCO GRANDE

. 1 Quale forma giuridica adottare? Quale strategia e
T, pianificazione fiscale? Quali investimenti e possibili

DA ADOTTARE PER |L VOSTRO BUSINESS

i . - finanziamenti? Sappiamo molto bene che in Italia la
g 2N tassazione puo essere molto aggressiva e senza una corretta
pianificazione fiscale rischiamo di vedere andare in fumo tutti
i nostri guadagni. Ci quidera nel mondo del Fisco con
semplicita il Dottor Grande, Commercialista e Revisore Legale
dei Conti, per trovare strumenti, soluzioni e opportunita. Per
tutti i titolari che vogliono guidare il proprio business in
modo «sostenibile».

DATE PRIMO SEMESTRE:
LIVE: 26 GENNAIO
Day1: 09:30/18:00 23 MARZO

Certified

- SPESSO ACQUISTATO CON:
STORE MANAGER, LEADERSHIP EMOTIVA —




INTESTINO DELLE MERAVIGLIE.2.

CAPIENZA: 40 PAX - FORMATORE: CLAUDIA BORZACCHIELLO

«Lintestino é il secondo cervellon.

Comprendere limportanza del benessere intestinale per
prevenire e migliorare le problematiche estetiche e di salute.
Anatomia e fisiologia dellapparato gastroenterico, impatto
dell'intestino e del microbiota intestinale.

Alimentarsi in modo sano, sequire un corretto stile di vita per
garantirsi benessere. Specifiche manualita per prevenire
disturbi, gonfiori, stipsi (tecnica massaggio per la peristalsi).

Suggerito a chi palesa gonfiori, fatica a rimettersi in forma,

desidera ottenere migliori risultati con la propria clientela.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 16 FEBBRAIO

| COM

~ conscious skin scj

SPESSO ACQUISTATO CON:
ABITUDINI & LONGEVITA ~

A
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PREZZO DA PAGAR

ABITUDINI E LONGEVITA

CAPIENZA: 70 PAX - FORMATORE: DAVID MARIANI

«Solo cambiando le nostre abitudini cambieremo la societa del
futuro” Attraverso il Metodo Healthy Habits® David Mariani ci
guidera verso il miglioramento generalizzato delle abitudini in
direzione della prevenzione primaria e del rispetto degli equilibri
con lecosistema. Progetto di salute che usa le 4 forze che hanno
accompagnato levoluzione umana quali nutrizione, ambiente,
fisiologia, relazioni per ritrovare il naturale equilibrio tra salute
umana e ambientale.

Suggerito per chi vuole specializzarsi nel come Longevity Coach.

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 13 APRILE
SPESSO ACQUISTATO CON:

SKIN REGIMEN, INTESTINO DELLE MERAVIGLIE Corporaton



COMPETENZE DIGITALI [

CAPIENZA: 20 PAX - FORMATORE: CAMILLACOGNI

Diventa «Content Creator» e padroneggia la comunicazione
sui social media.

Corso pratico, progettato per migliorare [a presenza online e
rendere i contenuti, virali. Scoprirai il funzionamento delle
principali piattaforme, imparerai a definire una strategia di
posizionamento efficace e utilizzerai gli strumenti piu adatti
per rafforzare [a tua identita digitale.

Per titolari e responsabili della comunicazione

LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day1: 09:30/18:00 9 FEBBRAIO
SPESSO ACQUISTATO CON: il

PUBLIC SPEAKING, LEADERSHIP EMOTIVA
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FACE SPACE
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' FORMAZIONE
FACE SPAce

[comfop-l- zone)

conscious skin science




FACE YOGAGYM x FACE SPAce 1GG \

Lallenamento domiciliare del tuo cliente!

Face Space e la palestra per il viso.

Lefficacia dei trattamenti deve essere sostenuta ed
amplificata anche dallutilizzo dei prodotti
domiciliari.

Ti insegniamo le tecniche dell’ «<automassaggio» per
poterle insegnare ai tuoi clienti e massimizzare il
risultato degli allenamenti viso con i prodotti retail |
comfort zone |.

Presenteremo nuovi supporti per l'allenamento

domiciliare.
LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 9 FEBBRAIO

[comfort zone]

uuuuuuuuuu kin science —
Corporation




FACE SPAce RE POWER 1 GG \

Ottimizza lesperienza Face SPAce per renderla unica

(comfort ZoneJ

<PA Il corso prevede la pratica per fare... Meglio!
FACE SPACE

IL corso include:
| = Ripasso accoglienza
=Ty S| Tl & = Limportanza dello Skin test
: = Lavalorizzazione degli add-on
= Le strategie per aumentare le vendite

\ '";‘ iy | d o
LIVE: DATE PRIMO SEMESTRE:
Day 1: 09:30/18:00 26 GENNAIO

[comfort zone]

ssssssssss kin science —

Corporation
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DOCENTI & CONSULENTI

[comfort zone]

conscious skin science

PATRIZIA MOTTOLA

professionista instancabile nel mondo della comunicazione, coach ed insegnante attenta alla qualita.

Famosa nel mondo dellArte e dello Spettacolo, grazie alla sua pluridecennale esperienza nel campo del Doppiaggio.
Dalle serie animate ai film, la ricordiamo per aver doppiato celebri personaggi. Famosa per aver dato voce a personaggi
memorabili in numerose serie televisive, film, film di animazione e spot pubblicitari, come Whitney Houston, Carla Bruni e
Dami Moore o in cartoni animati come Pokemon e Dragon Ball. Oltre che lesperienza al cinema al fianco di Alessandro
Benvenuti e Lina Wertmdller, e diverse produzioni televisive RAl e Mediaset.

NICOLETTA TODESCO

laureata in psicologia, ha conseguito il diploma in Programmazione Neuro Linguistica rilasciato dal dottor Richard
Bandler. Dal 1995 si occupa di formazione, consulenza aziendale, sviluppo risorse umane, life e business coaching. Inoltre
e trainer di corsi di apprendimento rapido, memorizzazione, lettura veloce, motivazione e leadership.

Ha perfezionato sviluppando le strategie dellenneagramma e formandosi nel campo della comunicazione ipnotica di
relazione ed é fra i pochissimi Certified Hipnoterapist.

Certified

Corporation



DOCENTI & CONSULENTI
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[comfort zone]

conscious skin science

FRANCESCA ZORZETTO

Consulente e formatrice, con lunga esperienza nel retail. Supporta aziende e realta importanti a
presentare nel modo migliore prodotti e servizi attraverso il visual merchandising e far crescere
competenze con la formazione in aula, affiancamento in store, webinar e i “visual tour”. Nel 2010
scrive il libro “Temporary Store: la strategia delleffimero” il primo in Italia dedicato al fenomeno.
Giornalista pubblicista e collabora con riviste specializzate di settore.

MARCO ADRIANO

Manager comfort zone, azienda con la quale lavora da oltre 20 anni, ricoprendo diversi ruoli. Esperto
in tematiche dellospitalita, dell'accoglienza e della formazione, partecipa a numerosi eventi come
speaker. Coordinatore team SpaSpecialist, gli esperti di consulenza del dept Education.

Certified
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DOCENTI & CONSULENTI

DAVID MARIANI

Ricercatore, autore e divulgatore scientifico. Ha dedicato tutta la sua vita lavorativa alla promozione della
salute, studia dal 1976 cause, effetti e rimedi della sedentarieta, ha aiutato oltre 100 mila persone a
migliorare il proprio stile di vita.

|deatore del progetto Healthy Habits® nato per facilitare un miglioramento generalizzato delle abitudini
nella popolazione in direzione della prevenzione primaria e del mantenimento degli equilibri con
lecosistema.

CLAUDIA BORZACCHIELLO

Laureata in Scienze infermieristiche presso la Facolta di Medicina e Chirurgia dell'Universita degli Studi di
Brescia, si occupa da piu di dieci anni di idrocolonterapia e problematiche intestinali collaborando in équipe
multidisciplinari nelle cliniche dove svolge la sua attivita.
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[comfort zone]

conscious skin science



DOCENTI & CONSULENTI

GIANFRANCO GRANDE

Laurea magistrale con Lode in Amministrazione e direzione Aziendale nel 2015 - Universita degli studi di
Parma. Dottore commercialista iscritto all'Ordine dal 2017. Revisore Legale dei conti.

Commercialista Revisore presso Studio Grande dal 1985. Esperto in Consulenza e controlli societari,
pianificazione fiscale, Bilanci, programmazione e controllo, analisi dei costi. Curatore Fallimentare presso
Tribunale di Parma. Gestore della crisi da sovraindebitamento. Membro dell'unione giovani commercialisti.

MARCO ANDREONI

Manager comfort zone, azienda con la quale lavora da oltre 18 anni. Presentatore e docente di corsi di
Vendita, Accoglienza, Marketing Emozionale e Visual Merchandising per Centri Estetici e Spa.
Il suo motto? “Conquista il cliente, lui conquistera te”.

Certified

[comfort zone]

conscious skin science
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DOCENTI & CONSULENTI

PAOLO BORZACCHIELLO

e uno dei massimi esperti di intelligenza linguistica. Da oltre quindici anni si occupa di studio e divulgazione di tutto cio
che riguarda le interazioni umane e il linguaggio.Autore di bestseller Mondadori e podcast di successo, consulente e
divulgatore, € il co-creatore di HCE, Human Connections Engineering, la disciplina che studia le interazioni umane. Ogni
anno forma migliaia di persone in aula e seque la formazione di aziende, imprenditori e manager in tutto il mondo.
Speaker e comunicatore. Autore e conduttore di programmi teatrali.

DAVIDE MANZONI

General Manager di [ comfort zone | con un'esperienza trentennale nel settore professionale, ha sviluppato con successo
il marchio skin care di Davines SpA in ltalia e in altri importanti paesi europei.

Gestisce e conduce corsi, seminari e summit incentrati sul benessere. E anche giornalista, collabora con varie riviste di
settore e ha una rubrica mensile su ‘Area Wellness”.

E co-autore del libro “PNL per Lestetista di successo”, che ha venduto 5.000 copie in Italia ed & considerato libro di testo
nelle scuole destetica in Albania. Autore del Libro «Chi ha ucciso lestetista»

Certified

[comfort zone]

conscious skin science Corporation
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