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EDITORIAL

AUCH 2025 HEISST ES
WIEDER , #SKILLUP4DIGITAL"

Der Fruhlingsmonat Mai steht aus Sicht unseres Verban-

des wieder ganz im Zeichen der BME-eLOSUNGSTAGE.

Ich kann Ihnen versprechen: Der bereits zum 16. Mal

stattfindende Fachkongress bietet den erwarteten

rund 1.000 Teilnehmenden zwei Tage lang geballtes

Wissen rund um die Digitalisierung und Automatisierung

des Einkaufs und der Lieferketten. Das bewéhrte Ver-

anstaltungsmotto ,#skillup4digital” weist bereits darauf

hin: Modernste, von Kl getriebene elektronische Loésungen

der mehr als 100 Partner und Aussteller werden den Besu- Dr. Lars Kleeberg
chern neue Méglichkeiten zur Optimierung inrer Beschaffungs- ~ BME-Hauptgeschaftsfunrer
und Lieferprozesse aufzeigen.

Dabei wird unsere Verbandspublikation eSOLUTIONS REPORT 2025
mithelfen, dass Sie beim Vergleich der zahlreichen eProcurement-Sys-
teme den Uberblick behalten. Das gilt auch fur die groBe Markt- und
AnbieterUbersicht, die ebenfalls im Heft zu finden ist. Schauen Sie
ruhig rein - erstmals stehen Ihnen 84 Seiten zur Verfugung und damit
so viel wie noch nie.

Die diesjahrigen BME-eLOSUNGSTAGE finden in Zeiten groBer techno-
logischer Umwaélzungen statt: Die digitale Transformation veréandert
auf dramatische Weise den Einkauf, die Logistik und das Supply Chain
Management. Dieser tiefgreifende Veranderungsprozess reicht von der
Automatisierung operativer Beschaffungsprozesse Uber den Einsatz
von Kl bis hin zu datengetriebenen Entscheidungsmodellen. Gleichzeitig
mussen die Einkaufsabteilungen agiler, effizienter und strategischer
arbeiten, um in einem dynamischen Marktumfeld wettbewerbsfahig zu
bleiben. Doch wie gelingt der Schritt von der Vision zur Umsetzung?
Und ist Ihr Einkauf schon zukunftsfahig aufgestellt?

Antworten auf diese zentralen Fragen gibt unser Dusseldorfer Event.
Nutzen auch Sie die Gelegenheit zum Meinungs-, Wissens- und Erfah-
rungsaustausch. Der BME hat die Megatrends Digitalisierung, Big Data
und Kl fest im Blick. Deshalb werden wir auch in den Folgeveranstaltun-
gen diese wichtigen Themen behandeln. Und wenn wir schon in die r
Zukunft blicken: Notieren Sie sich den 12. November 2025. An diesem EEE
Tag startet unser 60. Symposium Einkauf und Logistik in Berlin. FE:

Herzlichst Ihr E (] -.'.:|

Lars Kleeberg Besuchen Sie uns!
www.bme.de
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HEeLOSUNGSTAGE [

19.-20. MAI 2026 DUSSELDORF

DIGITALE TRANSFORMATION -
NEXT STEPS & TOOLS FUR DEN EINKAUF
DER ZUKUNFT!

® #skillup4digital — wertvolle Impulse zu Digitalisierung, Kl und smarten
Einkaufsstrategien

® Spannende Best Practices — inspirierende Keynotes, praxisnahe Fachvortrage,
interaktive Workshops & Round Tables

® Hochkaratiges Networking — Gber 1.000 Fach- und Fihrungskrafte im
Austausch zu den wichtigsten Trends & Herausforderungen

@ Die groBte Fachmesse fur digitale Einkaufslosungen im DACH-Raum -
rund 100 Anbieter prasentieren innovative Lésungen

® lhr kompakter Marktuberblick — die neuesten eProcurement- & eSourcing-Tools
fur einen zukunftssicheren Einkauf

Interaktive Round Tables Spannende Fachvortrage
Diskussion aktueller Frage- Einkaufer:innen geben
stellungen in lockerer Atmosphare exklusive Einblicke in ihre Praxis
Loésungsorientierte Solution Foren Intensive Workshops
Demo ausgewahlter eLésungen Erarbeitung gemeinsamer Lésungs-
unserer Partner live vor Ort ansatze in kleinen Gruppen - zuhoren,
diskutieren, Wissen mitnehmen!

www.bme.de/eloesungstage
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EDITORIAL

WIE STEHT ES UM DAS METAVERSE?
Der Digitalverband Bitkom hat einen Leitfaden
zum aktuellen Stand des Metaverse
veroffentlicht.

DER EINKAUF BRAUCHT EIN NEUES
BETRIEBSMODELL

Die Digitalisierung verandert Zusammenarbeit,
Jobprofile und Aufgaben der Mitarbeitenden
erheblich.

GLOBAL PLAYER FUR AUTOMATISIERTE
GESCHAFTSPROZESSE MIT SAP

xSuite bietet alle Softwarekomponenten und
Dienstleistungen aus einer Hand.

DEKARBONISIERUNG IM EINKAUF
Wie Onventis mit EcoSpend
Scope-3-Emissionen sichtbar macht.

DIGITALISIERUNG IM STRATEGISCHEN
EINKAUF
smartPOINT - digitaler Einkauf mit Methode

SIMPLIFY CORPORATE SPEND
Prozessoptimierungen im Einkauf

KUNSTLICHE INTELLIGENZ SORGT FUR
SMARTE LIEFERKETTEN

Elektronische Losungen helfen dem Einkauf,
die Resilienz seiner Lieferketten zu starken.
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INTEGRIERTE BUSINESS-SPEND-
MANAGEMENT-PLATTFORMEN IM KOMMEN
ISPnext zeigt auf, welche Vorteile

BSM-Lésungen bieten.

DIE AUFTRAGSBESTATIGUNG - DAS
UNGELIEBTE KIND DES EINKAUFS
Sie stellt den Einkauf oft vor groBe
Herausforderungen, ist aber unverzichtbar.

RETARUS BRINGT IDP AUF EIN NEUES
LEVEL

Mit Intelligent Document Processing (IDP) lassen
sich Geschéftsprozesse einfach digitalisieren.

KI-POTENZIALE IM ePROCUREMENT
denkt strategisch, handelt operativ

EFFIZIENTE RFX-PROZESSE DANK
KI-AGENTEN

Der planvolle Einsatz von Kunstlicher Intelligenz
wird zum Gamechanger.

E-RECHNUNGSPFLICHT IN KRAFT
Das mussen deutsche Unternehmen beachten

IMPRESSUM
ANBIETERUBERSICHT
FIRMENPROFILE

MARKTUBERSICHT

°
FOLGEN SIE UNS AUF In linkedin.com/company/bmeev/ instagram.com/der_bme/
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ZUKUNFTSTECHNOLOGIE

Hoffnung oder Hype vorbei:
Wie steht es um das Metaverse?

Der Digitalverband Bitkom hat einen Leitfaden zum aktuellen Stand des Metaverse verdffentlicht.
Darin wird beschrieben, wo die Technologie heute eingesetzt wird und was von Kl zu erwarten ist.

Von der Visualisierung von GroBbaupro-
jekten Uber Schulungssysteme fur die
Polizei bis hin zu digitalen Maschinen-
parks oder virtuellen Meetings auf der
Insel - all das ist dank des Metaverse
maglich, einer dreidimensionalen Erwei-
terung des Internets, welche die physi-
sche Welt mit der virtuellen Welt in
Echtzeit verknUpfen soll. Lange eupho-
risch als Zukunftstechnologie gehan-
delt, ist es ruhiger geworden um das
Metaverse. Ist das Metaverse also ein
gescheitertes Zukunftsprojekt oder
wachst es entgegen den Abgeséngen
weiter?

Der neue Leitfaden ,Der aktuelle
Stand des Metaverse” des Digital-
verbandes Bitkom gibt darauf Antwor-
ten. Die Publikation bietet eine fundierte
Einordnung der Entwicklungen, analy-
siert regulatorische und technologische
Fortschritte und zeigt anhand zahl-
reicher Praxisbeispiele auf, wie sich
Unternehmen aus verschiedensten

Branchen die Potenziale der Technolo-
gie zunutze machen kénnen. ,Wahrend
die Investitionen in Consumer-Anwen-
dungen zurldckgegangen sind, entwi-
ckeln sich industrielle und unter-
nehmensorientierte Anwendungen des
Metaverse kontinuierlich weiter - wenn
auch weniger sichtbar als in der Hype-
Phase. Technologien wie Augmented
Reality und Virtual Reality beeinflussen
sich gegenseitig und treiben Innovatio-
nen im Bereich des Metaverse voran”,
sagt Sebastian KI6B, Leiter Markte und
Technologien beim Bitkom. ,Unterneh-
men sollten diese Entwicklung nicht
unterschatzen, sondern strategisch
begleiten”, wird er in einer Pressemittei-
lung seines Verbandes zitiert.

Wie eine reprasentative Bitkom-Stu-
die unter Uber 600 Unternehmen 2024
zeigte, herrscht unter deutschen Un-
ternehmen noch eine groBe Unsicher-
heit beim Thema Metaverse: 83 Prozent
sagen, sie wurden erst einmal abwar-

ten , welche Erfahrungen andere Un-
ternehmen mit dem Metaverse ma-
chen. Grundsatzlich stehe aber rund
ein Viertel (23 Prozent) dem Metaverse
interessiert und aufgeschlossen gegen-
Uber, weitere 43 Prozent seien noch
unentschieden.

TRANSFORMATION NOCH AM ANFANG

Laut Bitkom-Studie wird das Metaver-
se - wie das heutige Internet - all un-
sere Lebens- und Wirtschaftsbereiche
erfassen. Abhangig vom jeweiligen An-
wendungssektor und dessen Bereit-
schaft zur technologischen Transfor-
mation entwickele sich das Metaverse
unterschiedlich schnell. Wahrend einige
Branchen wie die Gaming-Industrie
und der E-Commerce bereits erhebliche
Fortschritte bei der Nutzung des Meta-
verse gemacht hatten, stehe die Trans-
formation in anderen Bereichen, wie
der Industrie oder der Bildung, noch
am Anfang. Auch der Bereich GovTech
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zeige vielversprechende Anséatze, befin-
de sich jedoch noch in der frihen Ent-
wicklungsphase. Blicke man auf einige
zentrale Studien, werde jedoch Kklar:
Die Basis des Metaverse sei gelegt,
erste  Anwendungsbereiche wurden
sich gerade etablieren und die Progno-
sen fUr die Zukunft gehen von Wachs-
tum und steigender Durchdringung
ausgehen.

ABI Research erwartet, dass die Aus-
wirkungen von Metaverse-Technolo-
gien in den kommenden Jahren signifi-
kant wachsen werden, insbesondere in
den 2030er-Jahren. Schon heute sei
insbesondere das Industriesegment
des Metaverse weit fortgeschritten.
Ausgaben fUr Industrial-Metaverse-
Lésungen und -Services wurden im
Jahr 2030 rund 6,3 Milliarden US-Dol-
lar erreichen.

CHANCEN UND RISIKEN

Von einer wachsenden MarktgréBe des
Metaverse geht auch Statista Market
Insights aus, wobei hier der industrielle
Bereich nicht im Blick ist. FUr dieses
Jahr prognostiziert Statista in Deutsch-
land fUr das Metaverse eine MarktgroBe
von 3,6 Milliarden Euro, die bis 2030
auf 18,0 Milliarden Euro ansteigen soll.

Laut dem ,Gartner Hype Cycle for
Emerging Technologies” (2023) befindet
sich das Metaverse aktuell auf dem Ho-
hepunkt der ,inflationierten Erwartun-
gen” (.Peak of Inflated Expectations”).
Dies bedeutet, dass die Technologie
zwar groBe Aufmerksamkeit erhalt und
viele hohe Erwartungen daran geknlpft
sind, aber auch Risiken birgt, da die
Technologie sich noch in einem frihen
Stadium der Umsetzung befindet. Gart-
ner prognostiziert, dass das Metaverse
in den nachsten funf bis zehn Jahren in
eine Phase der Konsolidierung eintreten
wird, in der sich der Markt stabilisiert
und erste praktische Anwendungen ihre
Reife erlangen.

Unternehmen sollten sich darauf ein-
stellen, dass es noch einige Zeit dauern
werde, bis das Metaverse vollstandig
ausgereifte Geschaftsmodelle und An-
wendungen liefere, die groBfiachig ska-
lierbar seien. Die langfristigen Potenziale
blieben jedoch weiterhin vielverspre-
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chend. Interessant sind auch die lang-
fristigen globalen Marktprognosen, die
das generelle Metaverse-Marktpotenzial
beleuchten. So variieren die Schatzun-
gen erheblich: J.P. Morgan prognostiziert
das Potenzial auf eine Billion US-Dollar,
wahrend BCG ein Marktvolumen von
1,3 Billionen US-Dollar im Jahr 2030 vo-
raussieht. McKinsey ist noch optimisti-
scher und schatzt das Marktpotenzial
auf fanf Billionen US-Dollar im Jahr
2030. Die héchste Schatzung kommt
von Goldman Sachs. Dort geht man von
einem Potenzial in Héhe von bis zu acht
Billionen Dollar aus.

PENETRATIONSRATE VON

40 PROZENT ERWARTET

Statista teilt das Metaverse in insge-
samt zehn Markte ein, von denen aktu-
ell der Metaverse-E-Commerce und
das Metaverse-Gaming, gefolgt von
Metaverse-Health und -Fitness die
gréBten seien. Bis 2030 wurden diese
Bereiche weiterwachsen, aber insbe-
sondere Metaverse-Education massiv
an Bedeutung gewinnen. 2030 werde
das Metaverse in Deutschland eine
Penetrationsrate von 40 Prozent auf-
weisen - ohne BerUcksichtigung des
Bereichs Industrial Metaverse. Fur an-
dere Markte prognostiziert Statista we-
sentlich héhere Penetrationsraten, fur
Norwegen beispielsweise 78 Prozent,
fUr die Schweiz 74 Prozent, fUr Dane-
mark 72 Prozent, fur die Niederlande
65 Prozent und fur Frankreich 60 Pro-
zent. Internationaler Spitzenreiter ist
demnach Sudkorea mit 96 Prozent.

GROSSES POTENZIAL

Das Metaverse ist jedoch nicht nur ein
wachsendes Marktsegment, sondern
birgt nach Einschatzung des Bitkom
fUr die Gesamtwirtschaft ein groBes
Potenzial. 2035 kénnten Metaverse-
Technologien laut einer Studie von
Meta das Bruttoinlandsprodukt (BIP) in
Deutschland beispielsweise um bis zu
66 Milliarden Euro pro Jahr steigern.
Vor allem die Sektoren Dienstleistun-
gen, Produktdesign und Fertigung sei-
en bedeutend. In der gesamten Euro-
paischen Union lage der Beitrag des
Metaverse zum BIP im Jahr 2035 zwi-

schen 259 und 489 Milliarden Euro, also
bei 1.3 bis 2,4 Prozent des gesamten
BIP.

Neben diesen harten Marktzahlen
offenbaren auch Befragungen von Un-
ternehmen und der Bevélkerung das
Potenzial des Metaverse. So zeigt eine
Studie von PwC, dass 76 Prozent der
Entscheider mit beruflicher Erfahrung
eine Vielzahl von Einsatzmdglichkeiten
des Metaverse sehen, 28 Prozent be-
greifen es als Chance fur ihr Unter-
nehmen. Eine Studie von Deloitte zeigt,
dass fast alle (92 Prozent) der befragten
FUhrungskrafte mindestens einen An-
wendungsfall im Zusammenhang mit
dem Metaverse erprobt oder implemen-
tiert haben.

Annliche Ergebnisse brachte eine
Unternehmensbefragung des Bitkom
aus dem vergangenen Jahr. Danach
halten 32 Prozent aller befragten Un-
ternenmen ab 20 Mitarbeitenden das
Metaverse flr eine wichtige Zukunfts-
technologie. Allerdings seien sie noch
etwas zurdckhaltend, Metaverse-An-
wendungen im eigenen Unternehmen
einzufUhren. Erst 13 Prozent hatten
sich mit dem Einsatz von Metaverse-
Technologien im eigenen Unternehmen
beschaftigt - eine Verdopplung inner-
halb von zwei Jahren. Weitere neun
Prozent hatten dies zumindest vor,
26 Prozent wollen es demnach fur die
Zukunft nicht ausschlieBen.

MEHR ALS NUR GAMING

Einzelne Kerntechnologien des Meta-
verse sind in deutschen Unternehmen
schon verbreiteter, zeigt eine weitere
Studie im Auftrag des Bitkom. Jedes
funfte Unternehmen (20 Prozent) nutzt
bereits einzelne VR- oder AR-Anwen-
dungen, weitere 36 Prozent planen
oder diskutieren den Einsatz von Virtual
Reality, 29 Prozent von Augmented
Reality.

Auch die Endverbraucher sind dem
Metaverse gegenuber offen eingestellt.
Bei einer weltweiten Befragung fand
Accenture heraus, dass Uber die Halfte
von ihnen (55 Prozent) aktive Nutzer
des Metaverse werden wollen. Und das
Metaverse sei fur sie langst nicht nur
Gaming.



DIGITALISIERUNG

Der Einkauf braucht
ein heues Betriebsmodell

Einkauf und Supply Chain zu automatisieren, wird mit Nischenlésungen und Kl immer einfacher.
Die Digitalisierung verandert jedoch die Zusammenarbeit, die Jobprofile und die Aufgaben der
Mitarbeitenden erheblich. Betroffen ist das ganze Unternehmen. Gefragt ist - neben Software -

ein neues Betriebsmodell.

FUr den BIP eSOLUTIONS REPORT 2025
hat amc alle in Europa aktiven elL06-
sungsanbieter abgefragt und ihre
Angaben ausgewertet. Online lassen
sich die Daten Uber das amc-Portal
www.eprocurement-longlist.de abru-
fen. In diesem Artikel beschreiben wir
die wichtigsten Trends, aber auch die
Folgen, die die fortschreitende Digitali-
sierung fur die Arbeit im Einkauf hat.

eLOSUNGEN: DER MARKT 2025

» KI treibt Entwicklung: Kl-Features
werden zum Must-Have. Angesichts
der technologischen Entwicklung
verwundert das wenig, setzt aber die
Branche unter Druck. Bei den Suiten
zahlt lvalua als KI-Vorreiter.
Mittelstand im Visier: GroBe Player
wie SAP und Coupa drangen mit
attraktiven Preismodellen und Imple-
mentierungspartnern auf den Mittel-
standsmarkt.

Viel Geld und Bewegung im Markt:
Investoren sehen weiterhin Potenzial
im Markt. Zusammenschlisse und
Ubernahmen halten an. Infolge der
Konsolidierung kommt es zu Perso-
nalwechsel und Abbau auf Anbieter-
seite.

Neue Akteure in Nischen: Nischen-
produkte gewinnen an Bedeutung.
So treten im Vertragsmanagement
und anderen spezialisieren Bereichen
immer wieder neue Akteure in den
Markt. Die Lésungen sind oftmals fle-
xibler und modularer aufgebaut als
klassische Suiten.

Best-of-Breed: Viele Unternehmen
nutzen Kern-Suite und ERP und rei-
chern die Systeme mit kleinen, flexib-

v

v

v

v

DIE DIGITALISIERUNG DES EINKAUFS VOM ENDE HER DENKEN: Das Target Operating Modell, kurz TOM,
Ubersetzt digitale Geschéftsstrategien in Ablaufe, Strukturen und Verantwortlichkeiten. Das Vorgehen stellt
sicher, dass das gesamte Unternehmen auf das neue digitale Betriebsmodell des Einkaufs vorbereitet wird.

len und vergleichsweise schnell zu
implementierenden Einzellésungen
an. Start-ups, die auf den zentralen
operativen Prozessen des Einkaufs
aufsetzen, haben hingegen eher
Muhe, sich gegen die etablierten An-
bieter durchzusetzen.

WAS FOLGT AUS KUNSTLICHER
INTELLIGENZ?

Kl spielt Iangst nicht mehr nur operativ -
etwa Uber automatisierte Rechnungs-,
Bestell- und Angebotsvergleiche - eine
Rolle. Indem die Tools Unternehmens-
daten mit externen Datenquellen ver-

knupfen, bietet Kl fur Lieferantenrecher-
chen und Bewertungen, die Antizipation
von Marktentwicklungen sowie Risiko-
einschatzungen einen erheblichen
Mehrwert. Auch Verhandlungen lassen
sich mit Bots und Angebotsanalysen
effizient vorbereiten und durchfthren.
Obwohl der Einkauf seine Produktivitat
erheblich steigern und Potenziale heben
kann, fur die ohne KI die Ressourcen
fehlen, stoBt die Technologie nicht nur
auf Begeisterung. Die Angst vor Veran-
derung ist nicht unbegrindet, denn
Klnstliche Intelligenz verdndert die Rol-
len im Einkauf grundlegend.
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WAS MUSS SICH IM UNTERNEHMEN
VERANDERN?

Die EinfUhrung neuer Technologien ist
mehr als eine IT-Implementierung.
Trotzdem liegt der Fokus vieler Projekt-
teams weiterhin vor allem auf der Sys-
temauswahl und zu wenig auf der Fra-
ge. wie sich die Digitalisierung auf die
Zusammenarbeit und Organisation im
Einkauf auswirkt.

An diesem Punkt setzt das Target
Operating Model (TOM) an: Ein Zielbe-
triebsmodell fur den digitalen Einkauf,
so die deutsche Ubersetzung, stellt
sicher, dass Technologien mit klarer
Zielsetzung und ganzheitlicher Betrach-
tung eingefuhrt werden. TOM Ubersetzt
Geschaftsstrategien in Ablaufe, Struktu-
ren und Verantwortlichkeiten und macht
die Veranderungen deutlich.

WIE SIEHT DAS DIGITALE

BETRIEBSMODELL AUS?

Das Vorgehen stellt sicher, dass das

gesamte Unternehmen auf das digitale

Betriebsmodell des Einkaufs vorbereitet

wird und alle Auswirkungen mitgedacht

werden:

» fur Ablaufe, Zustandigkeiten und Rol-
len im Einkauf,

» fur alle Stakeholder der Beschaffung,

» auf alle vor- und nachgelagerten Pro-
zesse: in der Produktion, im Warehou-
sing, in der Logistik, Instandhaltung,
IT, Entwicklung, im Rechnungswesen
und in den Geschéftsbereichen.

WAS FEHLT BIS ZUM ZIEL?
Das digitale Zielbetriebsmodell be-
schreibt fUr das Gesamtunternehmen
den Sollzustand nach der Implementie-
rung und schlieBt die Lucken zwischen
den aktuellen Gegebenheiten und den
gewunschten Ergebnissen. So entsteht
ein klares Zielbild und ein konkreter
Fahrplan, wie die Verdnderungen um-
zusetzen sind. Betrachtet werden die
folgenden Aspekte:
> Prozesse: Welche Ablaufe mussen
wo und wie verandert oder optimiert
werden?
» Strukturen: Wie mussen Teams und
Abteilungen neu organisiert werden?
> Ressourcen: Welche Kapazitaten und
Fahigkeiten werden bendtigt?

eSOLUTIONS REPORT 2024

» Steuerung: Welche Regelungen und
Richtlinien sind zu etablieren oder
anzupassen?

TOM macht im Projekt die Anforderun-
gen aus Vision und Strategien deutlich
und stellt die Verbindung zu Technolo-
gie, Menschen und Prozessen her. Aus
der neuen Organisationsstruktur leiten
sich das Steuerungsmodell und die
Governance ab.

ZUSAMMENARBEIT ORGANISIEREN
Ohne organisatorische Anpassungen
ist technologische Verdnderung nicht
moglich. Die isolierte Optimierung ein-
zelner Prozesse ohne Bertcksichtigung
vor- und nachgelagerter Aktivitdten
verlagert die Probleme, anstatt sie zu
I6sen. TOM schafft ein funktions- und
bereichsUbergreifendes Prozessver-
stéandnis und unterstttzt eine mit allen
Beteiligten abgestimmte Neuausrich-
tung der Gesamtorganisation.

Wird die Digitalisierung nicht beglei-
tet, arbeiten Teams und Fachabteilun-
gen um die neuen Systeme herum und
behalten ihre alten Ablaufe bei. Fih-
rungskrafte mussen sich deshalb im-
mer auch mit der Organisationsentwick-
lung beschéftigen. TOM erlaubt es, die
zentralen Fragen ,Wie schaffen wir die
gewlnschte Verédnderung? Wie kom-
men wir zum Ziel?" gemeinsam zu be-
antworten und nichts zu vergessen.

ROLLEN UND ZUSTANDIGKEITEN

Digitalisierung und K| verandern die Rol-
len und Aufgaben im Einkauf. Viele Pro-
jekte scheitern daran, dass sie die Rollen
nur vage beschreiben, Mitarbeitende
kaum geschult und eingearbeitet wer-
den. Das Zielbetriebsmodell verdeut-
licht, wie wichtig es ist, die Aufgaben
und Zustandigkeiten im Rahmen einer
RASCI-Matrix transparent zu machen
und fur die kinftige Zusammenarbeit
prozessbezogen und sauber zu definie-
ren. Aus einer Fit-Gap-Analyse ergibt
sich der Qualifizierungsbedarf je Mitar-
beitenden und Rolle, sodass sich die
Arbeitsweise langfristig verandern kann.

UBERBLICK VERSCHAFFEN

Der Engpass fur die Digitalisierung liegt
nicht bei den Systemen. Das zeigt die
aktuelle Ubersicht. Die Auflistung bietet
in Kombination mit der eProcurement-
Longlist von amc einen hervorragenden
Uberblick Gber den Software-Markt und
systematisiert die Tool-Auswahl. Aktuell
sind rund 130 Anbieter mit ihren Profilen
enthalten und nach 105 Funktionsbau-
steinen und Uber 30 KI-Use-Cases ein-
geordnet. Das amc-Funktionsmodell mit
rund 100 Haupt- und Teilprozessen von
Einkauf und SCM erlaubt die schrittweise
Digitalisierung einzelner Teilprozesse
entlang einer Roadmap, aus der sich die
Anforderungen an ein Target Operating
Model ableiten lassen.

JOACHIM VON LUNINCK (links), FABIAN KITTEL (rechts), amc:

Fur die BME-Publikation BIP eSOLUTIONS REPORT erststellt amc,
Fachberatung fur Einkauf und SCM, regelméaBig die Anbietertbersicht.
Auf den 16. BME-eLOSUNGSTAGEN leiten Joachim von Lininck und
Fabian Kittel am 13. und 14. Mai 2025 einen Workshop zum Thema
.Systemeinfihrung nachhaltig erfolgreich gestalten - mit TOM!".

Workshop-Anmeldung Uber den BME oder Uber www.amc-group.de



PURCHASE TO PAY

Der Global Player fur automatisierte
Geschaftsprozesse mit SAP

xSuite ist einer der fUhrenden Softwarehersteller fur intelligente Anwendungen zur
Automatisierung dokumentenbasierter Geschaftsprozesse. Als international tatiger Experte fur
die Rechnungsverarbeitung mit SAP (inkl. E-Invoicing) bieten wir alle Softwarekomponenten
und Dienstleistungen aus einer Hand.

Unsere Zielgruppe sind fihrende Un-
ternehmen weltweit sowie 6ffentliche
Auftraggeber. Uber 300.000 Anwen-
dende verarbeiten mit der xSuite-
Software bereits mehr als 80 Millionen
Dokumente pro Jahr in mehr als 60
Landern.

Ergénzt wird unser Portfolio durch
Loésungen fur die Auftragsbearbeitung
sowie den Einkauf, sodass ein durch-
gangiger P2P-Prozess entsteht. Dazu
gehoren die automatisierte Bedarfser-
fassung, die Prifung eingehender Auf-
tragsbestatigungen und Lieferscheine,
die Annahme und Verarbeitung von
Rechnungen sowie die Einbindung ei-
nes Lieferantenportals. Die Software
wird in der Cloud oder hybrid betrieben.

Die komplette digitale Strecke basiert
auf neuester Technologie und enthalt
alle notwendigen Komponenten fur
Beleglesung, Workflow und revisions-
sichere Archivierung. Dabei profitieren
die automatisierten Lésungen von ge-
zielt eingesetzter, nutzenorientierter
Kunstlicher Intelligenz (KI). Wir bieten
kompetente Prozessberatung, Projekt-
koordination und -umsetzung sowie
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AUF EINEN BLICK

» Markterfahrung seit Uber 30 Jahren

» Firmensitze in Deutschland, Danemark, den Niederlanden,
Singapur, der Slowakei, Spanien und den USA

» 50 Millionen Euro Umsatz im Jahr 2024

» 300 Beschéftigte
» xSuite verfugt Uber ein etabliertes Informationssicherheits-
Managementsystem, das nach ISO 27001:2022 zertifiziert ist

Schulungen, Support und Managed
Services.

TECHNOLOGIE IST ERWEITERBAR
Die xSuite-Lésungen beruhen auf einer
einheitlichen technologischen Basis.
Eine durchdachte und ausgereifte
Technologie, die den Vergleich nicht zu
scheuen braucht. Sie ist entwickelt
worden fur durchgangige, im Standard
verfugbare Losungen, jederzeit erwei-
terbar und in allen SAP-Umgebungen
nicht nur integrierbar, sondern auch
ideal geeignet flr den nahtlosen Um-
stieg auf SAP S/4HANA und in die
Cloud. Nicht umsonst sind sie fur alle
denkbaren SAP-Szenarien zertifiziert.
Wir bieten performante Anwendun-
gen fur Fachabteilungen und IT glei-
chermaBen. Dabei gilt fir uns die Devi-
se: vollstandig integriert - vollstandig
zertifiziert - vollstandig automatisiert.
Die Lésungen sind in allen SAP-Umge-
bungen lauffahig und zertifiziert fur
SAP NetWeaver (ECC-Systeme), SAP
S/4HANA, SAP S/4HANA Cloud sowie
RISE with SAP. Die xSuite-Invoice-
Lésung hat zudem 2024 als erste ihrer

Art von SAP die Clean-Core-Zertifizie-
rung erhalten.

BESONDERHEIT FUR OFFENTLICHE
AUFTRAGGEBER

Wir bieten offentlichen Auftraggebern
eine standardisierte, SAP-integrierte
Lésung zur Rechnungsverarbeitung.
Angesprochen werden die SAP-Module
FI/MM, PSM/PSCD sowie der Kommu-
nalmaster Finanzen. Es kénnen alle
Rechnungsformate wie Papier, PDF,
XRechnung, ZUGFeRD usw. verarbeitet
werden. Die Lésung hat zudem die
gpaNRW-Zulassung und ist damit offizi-
ell fur die automatisierte Ausfihrung
der Geschéfte in Stadten, Kommunen
und Verwaltungen Nordrhein-Westfa-
lens zugelassen.

xSuite Group GmbH XSUI te

Hamburger StraBe 12 It's simple. It's digital.
22926 Ahrensburg

+49 (0)4102 88380 Of=10]
info@xsuite.com ot e
www.xsuite.com [=
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Dekarbonisierung im Einkauf:

Wie Onventis mit EcoSpend
Scope-3-Emissionen sichtbar macht

Die Digitalisierung im Einkauf reduziert CO,-Emissionen und macht den Klima-Impact transparent.
EcoSpend von Onventis verknUpft Beschaffungs- und Emissionsdaten, automatisiert die Berechnung
und unterstutzt dadurch Unternehmen bei der Dekarbonisierung ihrer Lieferkette.

Besonders die Lieferkette hat groBen
Einfluss auf die Nachhaltigkeitsbilanz
eines Unternenmens. Die Berechnung
des CO,-AusstoBes spielt eine ent-
scheidende Rolle bei der Erreichung
globaler Klimaziele und der nachhalti-
gen Transformation. Mit der Corporate
Sustainability Reporting Directive (CSRD)
wird die Messung und Berichterstattung
von Treibhausgasemissionen, insbeson-
dere Scope 3, zur Pflicht. Unternehmen
in der EU mUssen ihre Nachhaltigkeits-
daten offenlegen - auf Basis standardi-
sierter Rahmenwerke wie dem GHG-
Protokoll.

Wahrend viele Unternehmen bereits
ihre direkten Emissionen (Scope 1)
und die energiebedingten Emissionen
(Scope®2) erfassen, rickt Scope 3 zu-
nehmend in den Mittelpunkt. Diese indi-
rekten Emissionen entlang der gesamten
Wertschopfungskette machen oft den
gréBten Anteil der Gesamtemissionen
aus - sind jedoch schwer zu erfassen.

UNSICHTBARE EMISSIONEN
SICHTBAR MACHEN

Die Berechnung von Scope-3-Emissio-
nen ermdéglicht es, Klimaschutzpoten-

eSOLUTIONS REPORT 2024

ziale im Einkauf zu erfassen. Aber es
gibt HUrden. Eines der gréBten Proble-
me ist die Verflugbarkeit préziser Daten.
Vielen Unternehmen fehlen verlassliche
Informationen zu Zulieferern, Transport-
wegen oder der Nutzung und Entsor-
gung von Produkten.

sind. Die Kl-gestUtzte Kategorisierung
automatisiert die Emissionsberechnung
anhand vorhandener Beschaffungs-
daten und unterstitzt Unternehmen
dabei, ihren CO,-FuBabdruck zu sen-
ken - und die Anforderungen des
GHG-Protokolls zu erflllen.

.Nachhaltigkeit beginnt in der Lieferkette. Mit EcoSpend
machen Sie unsichtbare Emissionen sichtbar und behalten
die Kontrolle Uber Ihren CO,-FuBabdruck. Spend-Daten werden
so zu einem leistungsstarken Nachhaltigkeitsinstrument.”

Frank Schmidt, CEO, Onventis

Hier setzt EcoSpend an: Das innova-
tive Nachhaltigkeitstool von Onventis
integriert CO,-Kennzahlen direkt in Ihre
Beschaffungsdaten. Entwickelt fr Un-
ternehmen, die ihre Scope-3-Emissio-
nen aktiv reduzieren méchten, ermég-
licht EcoSpend eine nahtlose Erfassung,
Analyse und Berichterstattung.

Mit vorkonfigurierten Dashboards er-
halten Sie detaillierte Einblicke in Ihre
Emissionsdaten und erstellen Berich-
te, die exakt auf lhre Ziele abgestimmt

SAVE THE DATE

EcoSpend live testen:

Unser Expertenteam ist am 13. und
14. Mai auf den eLOSUNGSTAGEN
des BME. Besuchen Sie uns am

Stand Nr. 57, um zu erfahren, wie
unsere Lésung lhreg CO,-Emissionen
reduziert. Gemeinsam machen

wir unsichtbare Emissionen sichtbar!
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PROZESSOPTIMIERUNG

Digitalisierung im
strategischen Einkauf

smartPOINT — digitaler Einkauf mit METHODE

Mit smartPOINT I&sst sich ein Digitalisie-
rungsprojekt im strategischen Einkauf
unkompliziert starten. Jedes Modul ist
ein weiterer Schritt zu vollstandig inte-
grierten digitalen Prozessen.

Die Module decken die zentralen Be-
reiche des strategischen Einkaufs ab:
Lieferanten-, Vertrags- und Projektma-
nagement, Ausschreibungen, Kommu-
nikation sowie weitere unterstttzende
Prozesse.

FUhrungsaufgaben werden durch
individualisierte Dashboards und das
Shop-Floor-Modul erleichtert, um trans-
parente Einblicke in betriebliche Ablaufe
und Einkaufsdaten in Echtzeit zu ge-
wahrleisten.

Durch die Vernetzung der Module
untereinander sowie mit externen Quel-
len, wie beispielsweise ERP-Systemen,
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entsteht ein umfassendes Prozess-
Okosystem. Es bildet die Grundlage fur
fundierte Entscheidungen und erleich-
tert die nahtlose Zusammenarbeit oder
die Kommunikation in verteilten Teams
(intern und extern).

Die Automatisierung wiederkehrender
Aufgaben erhéht die Effizienz und redu-
ziert Fehler. Gleichzeitig wird sicher-
gestellt, dass Ablaufe, beispielsweise
Ausschreibungen oder die Einhaltung
der Vorgaben des LkSG, den gesetz-
lichen und innerbetrieblichen Anforde-
rungen entsprechen.

FUr die weitere Personalisierung und
Individualisierung werden keine auf-
wendigen Programmierkenntnisse be-
nétigt. Geschulte Personen kénnen das
Customizing via No Code/Low Code
eigenstandig in die Hand nehmen.

Mit smartPOINT gehéren Systembriche
der Vergangenheit an. Der Einkauf wird
effizient, flexibel und zum Treiber der
Digitalisierung im gesamten Unterneh-
men.

Unsere Kunden sind bei der Umsetzung
nicht allein, und bei Bedarf unterstitzen
unsere erfahrenen Prozesscoaches und
Einkaufsexperten.

MARBEHO Solutions GmbH
Joachim Ritter
joachim.ritter@marbeho.com
www.marbeho.com

marbeho

smart supply solutions

eSOLUTIONS REPORT 2025

Grafik: Marbeho



Fotos: OLB

ePAYMENT

Simplify Corporate Spend -
Prozessoptimierungen im Einkauf

Die digitale Ara verandert die Art und Weise, wie wir Geschafte machen, und zwingt uns dazu,

unsere Prozesse standig zu optimieren. Begriffe wie steigender Kostendruck, héherer Arbeitsaufwand
und E-Rechnung sind uns allen bekannt. Dies schlieBt auch das Onboarding neuer Lieferanten ein,
die Uberprufung von Rechnungen gemaéB internen Vorschriften und Genehmigungsprozessen sowie
externen Compliance-Anforderungen (zum Beispiel das Lieferkettensorgfaltspflichtengesetz) und
naturlich das Bezahlen der Rechnungen.

Wir stellen Ihnen Mazepay® vor - un-
seren innovativen Partner, der es sich
zur Aufgabe gemacht hat, die komple-
xen Beschaffungs- und Zahlungspro-
zesse von Unternehmen fur indirekte
Ausgaben zu ,vereinfachen”. ,Simplify
corporate spend” ist die Vision. In Kombi-
nation mit den virtuellen Kreditkarten
der OLB bietet Mazepay eine Soft-
ware-as-a-Service-Losung (SaaS) an,
die die Prozesse fur Kaufer und Liefe-
ranten erheblich vereinfacht.

VIRTUELLE KREDITKARTEN
ERMOGLICHEN HOHE SICHERHEIT

Die OLB bietet schon seit Langem vir-
tuelle Kreditkarten an, die mit wenigen
Klicks erstellt und sofort verwendet
werden kénnen. Sie bieten enorme
Sicherheit, Flexibilitat, digitale Ver-
arbeitung und Geschwindigkeit. Die
Abrechnung erfolgt gesammelt mit
umfangreichem Reporting.

Dank unserer Partnerschaft mit
Mazepay heben wir die Maglichkeiten
von virtuellen Kreditkarten auf ein neu-
es Niveau:

eSOLUTIONS REPORT 2025
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Die Losung kann fur Online-Kaufe
(siene Grafik oben) sowie fur Rech-
nungskaufe genutzt werden, das
heiBt fur Kaufe bei Lieferanten, die
keine Kreditkarten akzeptieren.

» Mazepay vereinfacht den Prozess fur
Mitarbeiter und bildet individuelle
Freigaberichtlinien digital auf Ihrer
Plattform ab.

Manager kénnen Anfragen von Mit-
arbeitern einfach genehmigen, ab-
lehnen oder nach mehr Informationen
fragen.

Die Losung eignet sich fur alle
Online-Kaufe, beispielsweise Abonne-
ments sowie Einzelkaufe - online oder
auf Rechnung - im Longtail-Bereich.

v

v

DATENMANAGEMENT

» Belege kénnen einfach per App oder
Portal hochgeladen werden.

» Alle Stammdaten und Transaktions-
daten kénnen bequem per Single-
Sign-0n in Mazepay erfasst und ab-
gerufen werden. Wahlweise bietet
eine API direkten Datenaustausch in
Ihr ERP-System.

LIEFERANTEN ONBOARDING
» Es besteht keine Notwendigkeit fur

Unternehmen, komplexe Onboarding-

Prozesse durchzufuhren:

» FUr Online-Kaufe stellt Mastercard
sicher, dass alle Lieferanten fur
sicheren Handel konform sind. Fur
Rechnungskéaufe fuhrt Mazepay
Compliance-Checks durch.

Steigen Sie mit uns in die Zukunft der
Unternehmensausgaben ein! Kontak-
tieren Sie uns, um mehr Uber das
spannende Thema zu erfahren. Neben
virtuellen Kreditkarten bietet Ihnen die
OLB auch weitere Firmenkartenpro-
dukte wie Corporate Cards an.

Wir freuen uns auf ein Gespréach.

Marco Rodrigues

Senior Key Account Manager
marco.rodrigues@olb.de
firmenkarten.olb.de
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EINKAUFSCONTROLLING

WebCIS Al: KI-Muster zeigen
den Weg zu Einsparpotenzialen.
Folgen und umsetzen!

Die effizienzsteigernden Mdglichkeiten von Large Language Models (LLM) sind in vielen Unternehmen
angekommen. Schnellere Recherchen und automatische Texterstellung ersetzen Routinen. Kann eine Kl
bei der Datenanalyse nicht auch helfen, um Potenziale fUr echte Einsparungen am Markt und bei den

Lieferanten aufzuspuren?

Ein strukturiertes Informationssystem
wie WebCIS 4.0, das auf die Denkwei-
sen, Berichtsnotwendigkeiten und die
Entscheidungsprozesse eines proaktiv
handelnden Einkaufs perfekt zuge-
schnitten ist, hilft auch, vorhandene
Massendaten mit Kinstlicher Intelligenz
(K1) zu verbinden.

Simulationen, Analysen, Statistik oder
technische Anhnlichkeitsberechnungen
zum AufspUren von Datenanomalien
lassen neue Datensichten und erweiter-
te Handlungserkenntnisse entstehen.
Automatische Datenaufbereitung und
Kl-basierte Empfehlungen erfolgen auf
Knopfdruck. Mehr denn je ist in diesen
Prozessen die Markterfahrung und die
professionelle Einschatzung der Lead
Buyer gefragt, da jede Kl - trotz ge-
pruftem Dateninput und je nach einge-
setztem KI-Modell - Fehler macht.
Doch die Geschwindigkeit, in der man
Vorschlage, Ideen, Potenziale be-
kommt, sollte jeden Einkauf, der sich
als unternehmerischer Wertetreiber
versteht, inspirieren, KI in seinem Me-
thodenkoffer zu verankern.

WAS SIND ERFAHRUNGEN UND
ERKENNTNISSE IM HAUSE SOFTCONCIS
BEIM EINSATZ VON KI IM EINKAUF?
Konzentriert man sich auf das, was
dem Einkauf besonders am Herzen lie-
gen muss, die Einkaufspreisentwicklun-
gen, kristallisieren sich Einsatzgebiete
heraus, diese Einkaufspreise im Kon-
text der Markte, der technischen Merk-
male, der Bestellmengen und -prozesse
zu untersuchen.
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PASSEN DIE MATERIALPREISENTWICK-
LUNGEN ZUM MARKTGESCHEHEN?

So alt wie der Einkauf selbst ist die Fra-
ge, inwieweit Preise und Preisforderun-
gen von Lieferanten marktgerecht sind.
Naheliegend ist, die Preisentwicklung
der eigenen Warengruppen mit den
Preisveranderungen géngiger Markt-
bzw. Produktindizes zu vergleichen. Das
Statistische Bundesamt bietet mit sei-
nen Produktgruppen hierfur eine Grund-
lage und mittels der WebClIS-eigenen
KI-Modelle lassen sich automatisch
passende Analogien herstellen.

Sowohl reine Preisvergleiche als auch
eigene Kalkulationen mittels gewichte-
ter Rohstoffindizes und Kostentarten
(zum Beispiel Léhne, Energie, Trans-
port), ermdglichen objektive Bench-
marks. Nachverhandlungsempfehlun-
gen werden auf Knopfdruck sichtbar.

TECHNISCHE AHNLICHKEITEN VON
MATERIALIEN: WIE GEHT ES DEN
PREISEN?

Wie kann man technisch ahnliche Teile
aufspuren, um Vereinheitlichungen zu
prifen sowie unplausible Preisunter-
schiede aufzuzeigen? Kl-basierte Simi-
larity Scores errechnet aus techni-
schen Merkmalen der Stamm- und
Bewegungsdaten, liefern hilfreiche und
aussagekraftige Handlungsideen.

DER INTELLIGENTERE UMGANG MIT
STAFFELPREISEN: KI SCHLAGT
MENSCHLICHES AGIEREN UM LANGEN
LosgréBenabhangige Preise sind nach
wie vor ein gangiger Weg, mit dispositi-

ven Schwankungen umzugehen. Oft
zeigen sich aber irritierende Ergebnis-
se: Preise, die weder zur Bestellmenge
noch zu definierten Staffeln passen,
sind die haufigste Form kostspieliger
Irrtdmer. Nimmt man Erkenntnisse
hinzu, die verandertes Dispositions-
verhalten simulieren, ergeben sich Ein-
sparpotenziale im zweistelligen Pro-
zentbereich. Mathematische KI-Modelle
und Simulationen liefern so Empfeh-
lungen, ohne dass Agieren am Markt
notwendig ist.

SIND STEIGERUNGEN DER
EINKAUFSMENGEN EINGEPREIST?
Viele Verhandlungsszenarien im Einkauf
drehen sich um den Zusammenhang
von wachsenden Mengen und davon
abhangigen Preisen. Fixkostendegres-
sion, verbesserte Planungssicherheit
und Frachtoptimierungen gehen mit
steigendem Volumen einher. Unsere
Kunden staunen immer wieder Uber
mogliche Potenziale, wenn Mengenstei-
gerungen kaum wahrnehmbare Preisef-
fekte beinhalten. Mit einem Knopfdruck
im WebCIS kann man diesbezUgliche
Lieferanten identifizieren. Mittels Kl las-
sen sich nicht nur Marktzugehdrigkeiten
und Indexveranderungen eruieren,
sondern auch typische auf Datenmus-
tern aufbauende Zusammenhange von
Mengen- und Preisverdnderungen er-
mitteln. Diese Beispiele zeigen, wie KI
schon heute ein Rohstofffaktor im Ein-
kauf ist. Die Frachte sind greifbar. ,Zu-
greifen”, sprich ,dazulernen” heiBt die
Aufforderung - und zwar schnell.

eSOLUTIONS REPORT 2025



KI-GESTUTZTES EINKAUFSCONTROLLING
MARKTDATEN GEZIELT NUTZEN!

WebCIS 4.0

DATEN

ANALYSEN KI-MUSTER

[ Unsere Software liefert intelligente Datenvernetzungen
wir zeigen lhnen, wie Sie daraus strategische Entscheidungen treffen

ok

Reports und Dashboards auf Knopfdruck
Erhalten Sie jederzeit einen klaren Uberblick liber Ihre Einkaufszahlen

Einkaufsplanung und MaBnahmencontrolling
Mithilfe von Szenarien die Zukunft aktiv gestalten

o}

Nutzen Sie unsere Weiterbildungen
um den vollen Mehrwert von Big Data, Kl und Analysen zu schopfen

9

Treffen Sie uns am 13. und 14. Mai 2025 an Stand Nr. 56 bei
den BME eLésungstagen in Diisseldorf im Areal Bohler

eSOLUTIONS REPORT 2028 15



eTOOLS

Kunstliche Intelligenz sorgt
far smarte Lieferketten

Elektronische Lésungen wie das Total Supplier Management (TSM) helfen
dem Einkauf, die Resilienz seiner Lieferketten zu starken.

Aktuelle und zukUnftige Krisen machen
eine smarte Resilienz in den Lieferket-
ten unerlasslich. Wahrend umfangrei-
che AbsicherungsmaBnahmen wie Re-
dundanzen und Lagerbestande wichtig
sind, erweist sich Pravention als die ef-
fizienteste Strategie zur Risikominimie-
rung. Durch die frihzeitige Identifikation
und Bewertung von Risiken kdénnen
zeitnah geeignete MaBnahmen ergriffen
und somit aufwendiger Aktionismus
vermieden werden.

Die aktuellen Krisen in den Lieferket-
ten haben deutliche Schwachen im Ri-
sikomanagement offengelegt. Storfak-
toren wie beispielsweise Pandemien,
Prozessorengpasse oder der Ukraine-
Konflikt sowie deren Auswirkungen auf
die Versorgungssicherheit konnten mit
den bisherigen Risikomanagement-
methoden nicht frihzeitig erkannt wer-
den. Weitere Bedrohungen wie Cyber-
risiken sind bereits bekannt, wahrend
zukUnftige Risiken noch unentdeckt
in den globalen Lieferketten schlum-
mern.

Zusatzlich stellen gesetzliche Anfor-
derungen wie das Lieferkettensorgfalts-
pflichtengesetz das Risikomanagement
vor neue Herausforderungen. Wahrend
bisher eine Konzentration auf die
TOP-50-Lieferanten Ublich war, muss
nun die gesamte Supply Chain praven-
tiv Uberwacht werden. Doch verfugen
die Unternehmen Uber die notwendigen
Methoden und Ressourcen, um smarte
Lieferketten zu gestalten und zu steu-
ern?

In den Unternehmen stehen mittler-
weile zahlreiche IT-Systeme zur Uber-
wachung von Risiken zur Verfugung.
Aber sind die aus diesen Systemen ge-
wonnenen Daten tatsachlich fur eine
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effiziente Risikopravention geeignet?
Werden die groBen Datenmengen aus
den verschiedenen IT-Systemen syste-
matisch konsolidiert, um ein umfassen-
des Gesamtbild Uber alle Lieferanten
und Risiken zu erhalten?

Die zunehmende Komplexitat der Lie-
ferketten macht eine Uberwachung mit
traditionellen Methoden wie Punkte-
bewertungen und Ampeldarstellungen
unmoglich. Zukunftig kénnen Risiko-
pravention und Versorgungssicherheit
nur durch die systematische Nutzung
von Daten und den Einsatz intelligenter
Analysemethoden gewahrleistet wer-
den.

Kunstliche Intelligenz (KI) fahrt zu
selbstlernenden Systemen, die aus vor-
handenen Datenmengen wertvolle Er-
kenntnisse gewinnen, um Menschen
bei der Entscheidungsfindung zu unter-
stUtzen. Was bedeutet das fur das Lie-
ferantenrisikomanagement? Die Kl Uber-
wacht die gesamte Lieferantenbasis,
identifiziert kritische Lieferanten und
stellt die hierfur erforderliche Datenqua-
litat sicher. Aus diesen Daten generiert

sie das notwendige Wissen, sodass ein
Lieferantenlenkungskreis geeignete Ver-
besserungsmaBnahmen bei den kriti-
schen Lieferanten initiieren kann.

Die KI Uberwacht - der Mensch ent-
scheidet. Lésungen wie das TSM set-
zen dabei auf funf spezifische KI-An-
satze, die im Folgenden naher erlautert
werden.

DATENQUALITAT

Grundlage fur den erfolgreichen Einsatz
von Kl-Lésungen ist die Datenqualitat.
Ohne hochwertige und prazise Daten
kdnnen KI-Systeme nicht effektiv ar-
beiten. Datenqualitat ist daher eine
essenzielle Voraussetzung fur jede K-
gestutzte Risikoprévention. Die Unter-
nehmen mussen sicherstellen, dass
inre Daten vollsténdig, korrekt und
aktuell sind, um den Mehrwert von Kl

KI-LOSUNGEN TRAGEN DAZU BEI,
DIE AGILITAT DES UNTERNEHMENS

ZU STEIGERN.

Robert Dust, Prasident & Professor fur International Technology Transfer Management

an der bbw-Hochschule Berlin
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nutzen zu kénnen. Dabei definieren die
zu Uberwachenden Risiken die erforder-
lichen Daten und die entsprechenden
IT-Systeme. Die Auswahl geeigneter
Daten und der aus ihnen resultierenden
Kennzahlen bleibt eine Aufgabe men-
schlichen Ermessens. Allerdings mUs-
sen Anforderungen an Kl-Lésungen
wie beispielsweise Regeln zur Musterer-
kennung bereits beim Design der Kenn-
zahlen berUcksichtigt werden.
Moderne Kl-Lésungen stellen die
Verflgbarkeit und Anwendbarkeit der
Daten beziehungsweise Kennzahlen
sicher. Logische Data Checker Uber-
wachen die Konsistenz innerhalb der
Kennzahlensysteme. So kann beispiels-
weise bei einer berechneten Claim-
Quote die Anzahl der Claims nicht
gleich null sein. Statistische Data Che-
cker kénnen die Verteilung innerhalb
der Datenséatze auf Plausibilitat pri-
fen. Formale Data Checker vermeiden
Fehleingaben und sind in modernen
IT-Systemen meist bereits integriert.

RISIKOPRAVENTION

Far eine praventive Risikobewertung
mussen neben historischen und aktu-
ellen Daten auch Trendanalysen und
Prognosen genutzt werden. Durch den
Einsatz von Trend- und Prognosebe-
rechnungen kénnen Risiken und kriti-
sche Lieferanten frihzeitig identifiziert
werden, bevor der Aufwand von Korrek-
turmaBnahmen zu stark zunimmt. In
Watchlists werden alle Lieferanten an-
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hand aktueller und prognostizierter
Kennzahlen Uberwacht. Selbstlernende
KI-Lésungen erzielen heute Abwei-
chungen zwischen dem prognostizier-
ten und dem tatsachlichen Zukunfts-
wert von unter funf Prozent.

Neben Prognosen nutzen Kl-Lésun-
gen auch Methoden zur Mustererken-
nung. Diese spUren Anomalien in den
Leistungsdaten der Lieferanten auf.
Dadurch kénnen kritische Lieferanten
auch dann identifiziert werden, wenn
ihre Leistungsdaten stark schwanken
und Trend- sowie Prognosealgorithmen
versagen wurden.

WISSENSMANAGEMENT
Neben den gesetzlichen Anforderungen
erfordert die wachsende Vielfalt der
Risiken eine Uberwachung der gesam-
ten Lieferantenbasis. Dies erhoht die
Komplexitat der Lieferantenbewertung
erheblich. In diesen Prozess sind ver-
schiedene Fachbereiche des Unterneh-
mens eingebunden, um ein effektives
Lieferantenrisikomanagement zu ge-
wahrleisten. Eine zentrale Aufgabe von
KI-Lésungen besteht darin, sdmtliche
Daten entlang der Lieferketten zu kon-
solidieren - das bedeutet, alle Infor-
mationen zu Lieferanten, Risiken und
den verschiedenen Fachbereichen des
Unternehmens zusammenzufthren.
Das Ziel der KI-Lésung ist die Gene-
rierung von Wissen, indem alle erforder-
lichen Informationen Uber einen kriti-
schen Lieferanten aufbereitet vorlie-

gen. Mithilfe standardisierter Entschei-
dungsmodelle kann der fachbereichs-
Ubergreifende Lieferantenlenkungskreis
geeignete MaBnahmen initiieren. So
weist eine Konsolidierungsmatrix an-
hand der aktuellen Leistung der Liefe-
ranten und ihrer Trends auf kritische
Lieferanten hin. Durch Auswahl eines
bestimmten Lieferanten &ffnet sich die
Lieferantenakte, in der alle erforder-
lichen Informationen fur die Einleitung
weiterer MaBnahmen bereitstehen.

LIEFERANTENENTWICKLUNG

In der Lieferantenentwicklung kommen
neben den unternehmensinternen Da-
ten und Kennzahlen weitere Informatio-
nen seitens der Lieferanten hinzu. Tra-
ditionelle Ansatze und Werkzeuge der
Lieferantenentwicklung stutzen sich
dabei auf umfangreiche Fragebdgen
und Listen von MaBnahmen. Durch Ki-
Lésungen wird es nun maoglich, risi-
kospezifische Eskalationsmodelle und
individualisierte Analysemethoden ein-
zusetzen. So kénnen in Verbesserungs-
projekten die MaBnahmen wesentlich
gezielter definiert und schneller sowie
nachhaltiger umgesetzt werden.

Dazu entwickeln KI-Systeme aus be-
reits durchgefuhrten Projekten wertvol-
les Wissen zur Optimierung der Liefe-
rantenbasis. Sie analysieren erfolgreich
umgesetzte MaBnahmen und identifi-
zieren Muster, um proaktive Handlungs-
empfehlungen anzubieten. Hierzu zah-
len MaBnahmen, die bei ahnlichen Pro-
blemen oder Risiken bereits erfolgreich
waren. Dies fUhrt zu einer stetigen Ver-
besserung der Lieferantenentwicklung
und tragt zur Schaffung robuster und
widerstandsfahiger Lieferketten bei.

LESSONS LEARNED
Ein GroBteil der Lieferantendefizite re-
sultiert aus unzureichenden Vorleistun-
gen des eigenen Unternehmens ge-
genuber Lieferanten. Hierzu zahlen
beispielsweise unvollstandige Spezifi-
kationen, ein sehr dynamisches Abruf-
verhalten oder auch fehlende Umlauf-
behalter. Oft sind sich die Unternenmen
dieser Defizite nicht bewusst.

Die Méngel lassen sich durch eine
systematische Analyse der Verbes- >
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serungsprojekte, die bei kritischen Lie-
feranten durchgefthrt wurden, identifi-
zieren. KI-Lésungen ermaoglichen eine
Auswertung der verschiedenen MaB-
nahmenlisten, um Haufungen von Defi-
ziten zu erkennen und Einzelfalle aus-
zuschlieBen.

KI-Lésungen nutzen die Erkenntnisse
aus den Projekten, um die Prozesse im
Lieferantenmanagement kontinuierlich
zu verbessern. Durch die Optimierung
der Schnittstellen zwischen Unterneh-
men und Lieferanten lassen sich syste-
matisch Vorteile in Bezug auf Prozesse
und Kosten erzielen, wie etwa die Opti-
mierung der Abrufsystematik. Dies
birgt ein enormes Potenzial zur Opti-
mierung des eigenen Lieferanten-
managements und zur Reduktion der
damit verbundenen Prozesskosten.

DURCHGANGIGER WORKFLOW FEHLT
NOCH IN VIELEN UNTERNEHMEN

Im Lieferantenmanagement herrscht
haufig noch eine Vielzahl von Insel-
|[6sungen vor, die auf einer historisch
gewachsenen IT-Landschaft und der
Nutzung von Tabellenkalkulationspro-
grammen basieren. Ein durchgangiger
Workflow, der Risikopravention, Wis-
sensmanagement, Lieferantenentwick-
lung und Lessons Learned umfasst,
fehlt derzeit noch in den meisten Un-
ternehmen.

Im Lieferantenmanagement sind zahl-
reiche Daten und Exceltabellen verfug-
bar. Allerdings fehlt oft eine Konsolidie-
rung dieser Daten, um jederzeit ein um-
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KI-Lésungen bieten hierbei erhebliche
Vorteile fUr die Effizienz. Sie erméglichen
eine automatisierte und kontinuierliche
Uberwachung der Lieferketten, wo-
durch menschliche Fehler minimiert
und zeitaufwendige manuelle Prozesse
reduziert werden. Durch die prazise
und schnelle Datenanalyse kdénnen
Risiken frihzeitig erkannt und MaBnah-
men schneller eingeleitet werden. Zu-
dem foérdern KI-Systeme die Entschei-
dungsfindung durch die Bereitstellung
detaillierter Einblicke und prognosti-
scher Analysen, die auf umfangreichen
Daten basieren. Dies fluhrt zu einer

KI-LOSUNGEN ERMOGLICHEN EINE
AUTOMATISIERTE UBERWACHUNG
DER LIEFERKETTEN.

Martin Grastat, GeschéaftsfUhrer der TSM Supply Bridge GmbH, Berlin

fassendes Bild Uber alle Lieferanten und
damit verbundene Risiken zu erhalten.

Zudem wird das Risikomanagement
oft primar als Kostenfaktor betrachtet,
was leider dazu fuhrt, dass eine Um-
stellung auf ein praventives und nach-
haltiges Lieferantenmanagement allzu
haufig ausbleibt. Der damit verbundene
Nutzen wird nicht erkannt, wodurch
das Risikomanagement Uberwiegend
reaktiv bleibt.

Durch ein reaktives Vorgehen und das
Fehlen einheitlicher Standards entste-
hen haufig Diskussionen Uber Zustan-
digkeiten und ein ineffizienter Aktionis-
mus. Angesichts zunehmender Risiken
und des Fachkraftemangels ist eine
Weiterentwicklung des Risikomanage-
ments hin zu praventiven MaBnahmen
dringend erforderlich. Es ist entschei-
dend, dass der Nutzen eines praventiven
Risikomanagements erkannt wird.

besseren Ressourcennutzung, da weni-
ger Zeit fur die Datenaufbereitung er-
forderlich ist und mehr Zeit fur strate-
gische Entscheidungen zur Verfligung
steht. Die Kl unterstUtzt auBerdem bei
der Standardisierung von Prozessen
und schafft so eine einheitliche Basis
fur das Risikomanagement, wodurch
interne Abstimmungen effizienter und
zielgerichteter ablaufen kénnen. Kl kann
zudem bei der Standardisierung von
Prozessen eingesetzt werden.

Prof. Dr. Robert Dust

Vorstandsvorsitzender der BME-Region Berlin-
Brandenburg und Prasident & Professor fur
International Technology Transfer
Management an der bbw-Hochschule Berlin

Martin Grastat

Geschéftsfuhrer der TSM Supply Bridge GmbH,

Berlin
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PROZESSORTIMIERUNG

Warum CPOs zunehmend auf
integrierte Business-Spend-
Management-Plattformen setzen

Die Nachfrage nach BSM-L&sungen wachst, da Unternehmen ihre Prozesse optimieren, Compliance
sicherstellen und das Lieferantenrisikomanagement verbessern méchten. Doch welche Vorteile bringen

solche Plattformen mit sich?

DER REGULATORISCHE DRUCK:

CSRD UND DIE ERWEITERTE
LIEFERANTENUBERWACHUNG

Ein wesentlicher Grund fur den Trend
hin zu integrierten BSM-Plattformen
ist der zunehmende regulatorische
Druck, insbesondere durch die Corpo-
rate Sustainability Reporting Directive
(CSRD) der Europaischen Union (EU).
LUnternehmen mussen nicht nur ihre
direkten Lieferanten, sondern auch
deren Zulieferer Uberwachen”, sagt
Andreas Schwarze, Country Manager
DACH bei ISPnext.

Die CSRD zwingt Unternehmen, eine
enge Zusammenarbeit zwischen den
Finanz- und Beschaffungsabteilungen
zu etablieren. Wahrend die Beschaf-
fungsabteilung fUr die Transparenz in
der Lieferkette verantwortlich ist, fallt
die ESG-Berichterstattung zunenmend
in den Aufgabenbereich der Finanzabtei-
lungen. Beide Abteilungen bendtigen Zu-
gang zu denselben Daten, daher ist eine
integrierte Losung besonders attraktiv.

DATENINTEGRATION UND
-INTERPRETATION

.Die Nutzung einer einzigen integrierten
Plattform fUr alle Beschaffungsprozesse
ist entscheidend fir eine effiziente ESG-
Berichterstattung”, betont Schwarze.
Der groBe Vorteil einer solchen Lésung
liegt seiner Einschatzung nach in der
Datenintegration: Mit einer einzigen
Quelle gibt es keine widersprtchlichen
Informationen. Dies ist nicht nur fur
das Risikomanagement und die Com-
pliance entscheidend, sondern auch
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fUr die umfassende Lieferantenbewer-
tung.

LIEFERANTENRISIKOMANAGEMENT
UND COMPLIANCE

Eine integrierte BSM-Plattform stellt
sicher, dass alle relevanten ESG-Krite-
rien erfullt werden. ,Die gemeinsame
Nutzung von Informationen aus ver-
schiedenen Prozessen auf einer einzi-
gen Plattform ermdglicht Einblicke, die
mit separaten Systemen nicht méglich
sind”, erklart Schwarze.

Unternehmen mussen
nicht nur ihre direkten
Lieferanten, sondern auch
deren Zulieferer
Uberwachen.”

Andreas Schwarze,
Country Manager DACH bei ISPnext

BSM ALS ERGANZUNG ZUM
ERP-SYSTEM

Eine BSM-Plattform steht nicht als
Ersatz fur ein ERP-System, sondern
ergénzt dieses. ,Ein ERP-System allein

reicht nicht aus, um das gesamte Busi-
ness Spend Management effizient
abzubilden”, erklart Schwarze. Ein ERP-
System konzentriert sich auf die Trans-
aktionsverarbeitung, wahrend Prozesse
wie Beschaffung, Vertragsmanagement
und Lieferantenbewertung nicht aus-
reichend abgedeckt werden. Im Gegen-
satz dazu lauft eine BSM-Plattform in
der Cloud und bietet eine wesentlich
flexiblere Moglichkeit fur den Datenaus-
tausch zwischen verschiedenen Syste-
men.

EINSPARPOTENZIAL DURCH
INTEGRIERTE BSM-PLATTFORMEN
Eine BSM-Plattform bietet Unterneh-
men tiefere Einblicke, die mit isolierten
Lésungen nicht moglich sind. Diese er-
maoglichen es, Ausgaben zu senken
und die Effizienz zu steigern, wahrend
gleichzeitig Compliance und Risiko-
management verbessert werden. Durch
die digitale Transformation von Be-
schaffungs- und Finanzprozessen wird
nicht nur die Effizienz optimiert, son-
dern auch eine zukunftssichere Grund-
lage fUr das Unternehmen geschaffen.

ISPnext
Moosacher Str. 82 A
80809 Munchen
www.ispnext.com
info@ispnext.com
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Die Auftragsbestatigung -
das ungeliebte Kind des Einkaufs

Die Auftragsbestatigung stellt den Einkauf oft vor groBe Herausforderungen, ist aber unverzichtbar.
Automatisierung optimiert den Prozess, reduziert die manuelle Arbeit und steigert die Effizienz.

Der Prozess zur Verarbeitung eingehen-
der Auftragsbestatigungen (AB) wird
im Einkauf zunehmend automatisiert,
bleibt aber oft hinter seinem Potenzial
zurlck. Lieferkettenengpéasse, pande-
miebedingte Ausfalle und ein quer lie-
gendes Schiff im Suezkanal haben in
den vergangenen Jahren deutlich ge-
macht: Vom Lieferanten gemeldete
Abweichungen gehoéren langst zum
Alltag. Der Einkauf muss sich beim
AB-Eingang mit diesen aufwendig aus-
einandersetzen. Daher ist es kein Wun-
der, dass die AB als ,ungeliebtes Kind
des Einkaufs” gilt. Fur die Prozesshy-
giene und Planungssicherheit ist sie
jedoch unverzichtbar.

EIN HINDERNISLAUF: DER TYPISCHE
WEG EINER BESTELLUNG

Eine Bestellung wird aufgegeben, die
Auftragsbestatigung trifft ein - haufig
mit Abweichungen bei Mengen, Liefer-
terminen, Preisen, Incoterms, Zahlungs-
bedingungen oder Lieferadressen. Zu-
satzlich erschweren unerwartete Preis-
erhéhungen und Zuschlage, verspatete
Anlieferungen und Stornierungen be-
stellter Positionen den Vorgang. Viele
Auftragsbestatigungen liegen zudem
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noch als uneinheitliche PDFs vor, wah-
rend sich elektronische Formate kaum
durchgesetzt haben.

DIE LOSUNG DANK DIGITALISIERUNG
UND AUTOMATISIERUNG

Moderne Softwareldsungen wie AFI
Confirmation steigern die Effizienz von
Einkaufsprozessen. Sie automatisieren
bisher manuelle Arbeitsschritte und
optimieren den gesamten Workflow:
Lieferanten senden Auftragsbestati-
gungen als PDF an ein zentrales Post-
fach beim bestellenden Unternehmen.
Die Software extrahiert automatisch
die relevanten Daten und gleicht diese
mit der eigenen Bestellung ab. Bei
Ubereinstimmung oder definierten ak-
zeptablen Abweichungen erfolgt die
Bestatigung oder Teilbestatigung auto-
matisch und direkt im SAP-System.
Dafur ist kein manueller Handgriff mehr
notig. Zudem bietet die Lésung jeder-
zeit die Moglichkeit fur individuelle Pra-
fungen.

ABWEICHUNGEN SMART BEARBEITEN

Auch bei Abweichungen bieten moder-
ne Automatisierungslésungen wertvolle
Unterstltzung. Sie aktualisieren Ein-

kaufsinfosatze auf Wunsch automatisch
und sorgen fur gepflegte Stammdaten
durch die Ubernahme der Lieferanten-
Materialnummer.

Die Software unterstltzt die Aufgaben-
teilung zwischen operativem und stra-
tegischem Einkauf. So lassen sich
Fachkompetenzen gezielter nutzen und
Abweichungen schneller bearbeiten.
Die Kommunikation innerhalb der Soft-
ware mit Lieferanten und internem
Fachpersonal bietet neben Transparenz
und Nachvollziehbarkeit weitere Vor-
teile: Vorgefertigte Textbausteine und
smarte Platzhalter sorgen neben der
automatischen Empfanger-Setzung fur
eine schnelle Klarung offener Sachver-
halte.

DER VORTEIL FUR UNTERNEHMEN

Die Automatisierung der Auftragsbesta-
tigung wird zum Schlussel fur effizien-
tere Prozesse und mehr Transparenz.
Unternehmen, die dies frihzeitig erken-
nen und konseguent umsetzen, sichern
sich einen entscheidenden Wettbewerbs-
vorteil. Die Zukunft gehort Einkaufsabtei-
lungen, die Technologie und menschliche
Expertise intelligent verbinden.

Susan Déhring, Product Owner
AFI Confirmation/Purchase/ProcureDocs

A\FI

SOLUTIONS

AFI Solutions GmbH
www.afi-solutions.com
info@afi-solutions.com
+49 (0)711 26892-0
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LIEFERTANTE

INTEGRATION

Retarus bringt Intelligent Document
Processing auf ein neues Level

Mit Retarus Intelligent Document Processing (IDP) lassen sich Geschaftsprozesse ganz einfach
digitalisieren. Die End-to-End-L&sung arbeitet mit multimodalen KI-Modellen, die geschéaftskritische
Dokumente wie Bestellungen, Auftragsbestatigungen, Rechnungen und Lieferscheine automatisiert

verarbeiten.

Kunden profitieren dabei von der ein-
zigartigen EDI-Expertise von Retarus:
Durch die optionale Kopplung mit dem
Retarus EDI-Service lassen sich die
Dokumente automatisiert als struktu-
rierte Daten in ERP-Systeme Ubertra-
gen - unabhangig davon, ob sie per
Scan, E-Mail oder Fax eingehen. Hierfur
nutzt Retarus modernste, proprietare
KI-Modelle, die sich an spezifische
Dokumententypen anpassen lassen
und laufend weiterentwickelt werden.
Die vollstandig digitale Dokumenten-
verarbeitung minimiert Fehlerquoten
und reduziert den manuellen Aufwand
erheblich. In Kombination mit einem
HITL-Interface (Human-in-the-Loop)
erreicht die Losung eine 100-prozentige
Erkennungsquote: Das System markiert
automatisch die Daten, die nicht exakt
erkannt werden. HITL-Operator kdnnen
die markierten Daten anschlieBend
manuell Uberprifen und bei Bedarf
korrigieren. Insgesamt profitieren Unter-
nehmen von kurzeren Bearbeitungszei-
ten, von bis zu 60 Prozent geringeren
Kosten im Vergleich zur manuellen
Dokumentenverarbeitung und einem
schnelleren ROI. Dank offener Standards
und Konnektoren l&sst sich Retarus
IDP in nahezu jede IT-Umgebung naht-
los integrieren, beispielsweise SAP
S/4HANA, Oracle Order Management
oder Microsoft Dynamics 365 for Sales.

ERKENNUNG KOMPLEXER
DOKUMENTENSTRUKTUREN

Retarus IDP kombiniert verschiedene
Kl-basierte Technologien wie Machine-
und Deep Learning, Computer Vision
sowie Natural Language Processing
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Mithilfe leistungs-
starker Analyse-
und Reporting-Tools
erhalten Administra-
toren in Echtzeit
einen Uberblick
Uber verarbeitete
Dokumente.

(NLP) und maximiert die Erkennungsge-
nauigkeit selbst bei komplexen Doku-
mentstrukturen. Dazu gehdéren auch
Bild- oder Tabellenelemente, die bei-
spielsweise in Bestellungen oder Auf-
tragsbestatigungen enthalten sind. Da-
ruber hinaus sorgen fortschrittliche
Text- und Semantikanalysen dafur,
dass unterschiedliche Sprachen optimal
erkannt und verarbeitet werden.

LEISTUNGSSTARKES REPORTING

Gleichzeitig ist die IDP-Lésung von
Retarus vollstandig konfigurierbar. Admi-
nistratoren erhalten Uber Analyse- und
Reporting-Tools in Echtzeit einen Uber-
blick Uber die verarbeiteten Dokumen-
te. Dabei liefert das Reporting umfas-
sende Informationen auf Feld- und In-
haltsebene sowie detaillierte Kennzahlen
zum Automatisierungsgrad. Sollte die
Erkennungsquote nicht hoch genug
sein, kdnnen Optimierungen in der Kon-
figuration vorgenommen werden.

AUTOMATISIERTE
STAMMDATEN-VALIDIERUNG

DarUber hinaus validiert und verifiziert
Retarus IDP erkannte Daten automa-
tisch. Neu eingehende Daten werden
gepruft und dazu mit den hinterlegten
Stammdaten verglichen. Stimmen sie
nicht mit den Stammdaten Uberein,
werden sie automatisch an HITL zur
Kontrolle Ubergeben und koénnen bei
Bedarf korrigiert werden.

retarus:

retarus GmbH
Aschauer StraBe 30
81549 Munchen

+49 (0)89 5528 0000
www.retarus.de
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Kl im eProcurement - denkt
strategisch, handelt operativ

KUnstliche Intelligenz (KI) ist Statistik auf Steroiden - der Vergleich ist metaphorisch, aber treffend.
Erfahren Sie im Austausch mit Prof. Dr. Holschbach und Manuel Delvo, welche Potenziale KI im Einkauf
bietet und wie Losungen von veenion Sie dabei unterstttzen.

.Kl ist Statistik auf Steoriden.”

Prof. Dr. EImar Holschbach,
Professor fur Organisation und Beschaffungs-
management an der FH Stdwestfalen

IST DATENQUALITAT DER SCHLUSSEL
ZU INTELLIGENTEN EINKAUFS-
ENTSCHEIDUNGEN?

Elmar Holschbach: Dank leistungs-
fahiger Hardware und Big Data kénnen
KI-Modelle komplexe Muster und Zu-
sammenhange erkennen. Im Einkauf
wird das Potenzial noch gréBer, wenn
man die KI mit Unternehmensdaten
und kommerziellen Fachdatenbanken
kombiniert.

Grundlage einer effektiven Kunstli-
chen Intelligenz ist stets die Qualitat
der Daten. Eine Kl ist nur so gut wie die
Daten, mit denen sie gefuttert und
trainiert wird. Unternehmen, die KI im
Einkauf nutzen méchten, sollten daher
groBen Wert auf die Pflege ihrer Ein-
kaufs- und Lieferantendaten legen.

Manuel Delvo: Das geht besonders
gut, wenn man eine Einkaufsplattform
von veenion nutzt. Sie organisiert und
klassifiziert die Einkaufsdaten, von Be-
legen bis zu Vertrégen, und ermaglicht
der K| den sicheren und kontrollierten
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Zugriff. So kdnnen Benutzer unterstutzt
werden, beispielsweise Freitextan-
fragen préaziser und hochwertiger zu
formulieren. KI erkennt auch bei der
Ersatz-Bestellung eines Elektromotors
grundlegende Anforderungen und Re-
gularien, fuhrt eigenstéandig einen Nor-
menabgleich (zum Beispiel IEC 60034~

.Kunstliche Intelligenz ist
das neue Excel des Einkaufs -
nur smarter und schneller!”

Manuel Delvo,
Geschaftsfuhrer veenion GmbH

Standards) durch, schlagt passende
Produkte vor und priorisiert diese zum
Beispiel nach Nachhaltigkeitskriterien.

WO SEHEN SIE DIE GROSSEN
POTENZIALE FUR KI IM EINKAUF?
Holschbach: Besonders im strategi-
schen Einkauf sehe ich groBes Potenzi-
al, beispielsweise in der Entwicklung
und Nutzung von Warengruppenstrate-
gien. Die Kl bietet den Vorteil, dass man
diese deutlich schneller und haufiger
aktualisieren und an wirtschaftliche

Veradnderungen anpassen kann, als das
bisher mdglich ist. Das bietet eine tolle
UnterstUtzung far Warengruppenmana-
ger.

Delvo: KI ist das neue Excel des Ein-
kaufs = nur smarter und schneller! Ein-
gebettet in unsere Lésungen werden
Analyse, Erstellung, Kommunikation,
Ausfihrung und Monitoring von Waren-
gruppenstrategien effizient umge-
setzt.

Holschbach: Auch im Bereich der Ent-
scheidungsfindung entfaltet Kl ihr Po-
tenzial durch die Fahigkeit, Parameter
multidimensional zu betrachten und zu
vergleichen. Selbst auf Basis einer
schwachen Datenlage kdnnen Einkdu-
fer in kUrzester Zeit eine umfassende
Entscheidungsmatrix erhalten, die zahl-
reiche Faktoren bertcksichtigt, die ein
Mensch allein nicht erfassen kénnte.

Delvo: Ist die KI einmal trainiert und
parametrisiert, stellt sie sicher, dass
Entscheidungsprozesse unterneh-
mensweit einheitlich und konsistent
ablaufen. Alle festgelegten Parameter
und Faktoren werden standardisiert
bertcksichtigt - so bleibt die Qualitat
der Entscheidungen immer auf dem-
selben hohen Niveau.

«/ veenionr LA

make your order E
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Effiziente RFX-Prozesse
dank KI-Agenten

Automatisierung steigert die Effizienz im Einkauf. Vor allem in RFX-Prozessen besteht groBes
Optimierungspotenzial - zeitaufwendige Ruckfragen und manuelle Auswertungen sind weiterhin
Arbeitsalltag; fehlende Datenqualitét bremst allerdings die Automatisierung aus. Hier wird der
planvolle Einsatz von KI zum Gamechanger.

Wie kann man mithilfe von Kl greifbare
Verbesserungen fur Einkaufsprozesse
erreichen? Im operativen Einkauf sind
unzureichend spezifizierte Bedarfe
haufig ein Schwachpunkt. Denn die
Qualitdt einer Ausschreibung hangt
maBgeblich von einer prazisen Bedarfs-
spezifikation ab. Viele Bestellanforde-
rungen sind aber unvollstdndig oder
unklar und lassen sich nicht direkt in
einen RFQ-Prozess Uberfuhren. Haufig
basiert die Spezifikation lediglich auf
einem bestehenden Angebot eines
Lieferanten - eine neutrale Grundlage
fehlt. Einkdufer muUssen Ruckfragen
stellen, was zu Verzdgerungen fuhrt
und fUr einen unverhaltnismaBig gro-
Ben Aufwand sorgt. In vielen Fallen
werden daher Wertgrenzen organisato-
risch hochgesetzt - Einsparpotenziale
bleiben damit ungenutzt.

KI FUR EINE STRUKTURIERTE
BEDARFSSPEZIFIKATION

FUTURA Smart, Software fur RFX-Ma-
nagement und Sourcing-Optimierung,
schlieBt Prozessllcken durch den Ein-
satz spezialisierter KI-Agenten. Einer
von ihnen Ubernimmt die Rolle eines
.Qualitdétsmanagers” fur die Bedarfs-
spezifikation. Mithilfe von Algorithmen
analysiert er Eingaben der Bedarfstra-
ger, stellt gezielte Ruckfragen und klart
fehlende oder unklare Spezifikationen.
PDF-Angebote werden neutralisiert
und automatisch in Freitextanfragen
einer RFQ Uberfuhrt - ohne manuelles
Nacharbeiten. Zudem Ubernimmt die
KI' die automatische Warengruppen-
und EKORG-Zuordnung, um den Work-
flow weiter zu beschleunigen.
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MISSION:-POSSIBLE

REX
TRIFFT
1/

KI-AGENTEN

KI FUR DIE ANGEBOTSANALYSE

Bei der Angebotsanalyse in komplexe-
ren Ausschreibungen (RFP) liefern
Preisvergleiche und Scoring-Modelle
eine begrenzte Transparenz Uber Kos-
tenstrukturen und mégliche Manipulati-
onen. Hier setzt der KI-gestutzte ,Detek-
tiv"in FUTURA Smart an: Durch statisti-
sche Prufmethoden erkennt er un-
gewdhnliche Preisabweichungen oder
auffallige Angebotsschwankungen, die
auf Absprachen hinweisen kénnen - in
Echtzeit und unabhangig von histori-
schen Vergleichsdaten. Das macht eine
tiefere Analyse maglich, die Uber klassi-
sche Preisspiegel hinausgeht.

EFFIZIENZ MIT SYSTEM

Eine bessere Datenqualitat ermoglicht
zwar eine erfolgreiche Automatisie-
rung. Doch damit Prozesse durchgéngig
optimiert werden kénnen, braucht es
eine direkte Integration in bestehende
ERP-Systeme. FUTURA Smart bindet

AUTOMATISIERTE
BEDARFSSPEZIFIKATION

PRAZISE RFQS
OHNE RUCKFRAGEN

INTELLIGENTE
ANGEBOTSANALYSE

SYSTEMATISCHE ERKENNUNG
VON PREISANOMALIEN

RFX-Prozesse nahtlos an SAP an und
setzt KI nach dem Best-Practice-Prin-
zip ein. Diese Kombination schafft eine
nachhaltige Prozessoptimierung, die
nicht nur kurzfristige Einsparungen er-
mdglicht, sondern den gesamten Ein-
kaufsprozess strategisch verbessert.
Wer sich auf diese Weise aufstellt, kann
den ,Realitatscheck: Kl im Einkauf” er-
folgreich bestehen und aus dem Hype
echten Mehrwert generieren.

Sol'f}t’uté'rﬁﬁ

integrate

RFX TRIFFT KI

Futura Solutions GmbH
Hartmut Schwadtke
h.schwadtke@futura-solutions.de

www.futura-solutions.de
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ePAYMENT

E-Rechnungspflicht: Das mUssen
deutsche Unternehmen beachten

Seit dem 1. Januar dieses Jahres ist in Deutschland die Pflicht zur elektronischen Rechnungsstellung
(E-Rechnung] fur alle B2B-Geschafte im Inland in Kraft. Die gesetzliche Grundlage wurde im Marz 2024
mit der Verabschiedung des Wachstumschancengesetzes gelegt.

Foto: phakphum patjangkata/iStock

Mit der Verabschiedung des Wachstums-
chancengesetzes folgt Deutschland
dem Beispiel anderer EU-Mitgliedstaa-
ten, die eine E-Rechnung als Standard
far Abrechnungen im Geschéftsverkehr
eingefuhrt haben.

Seit Beginn dieses Jahres unter-
scheidet der Gesetzgeber zwischen der
E-Rechnung und ,sonstigen Rechnun-
gen” (beispielsweise Papierrechnungen
und PDFs). Jetzt mUssen Unternenmen
in der Lage sein, E-Rechnungen entge-
genzunehmen und zu verarbeiten - eine
vorherige Zustimmung des Empfangers
ist dafur nicht erforderlich, informiert
die Industrie- und Handelskammer
Darmstadt. Fur GroBbetriebe sowie klei-
ne und mittlere Unternehmen (KMU)
bedeute dies, sich auf die neuen An-
forderungen in der Buchhaltung bei
allen B2B-Geschaften im Inland ein-
zustellen.

WAS GENAU IST EINE E-RECHNUNG?

Eine E-Rechnung ist eine digitale
Rechnung, die im Gegensatz zur Pa-
pier- beziehungsweise PDF-Rechnung

IMPRESSUM

Geschéftspraktisch: Die E-Rechnung fordert die Digitalisierung und erleichtert die

Automatisierung der Rechnungsverarbeitung.

auf einem strukturierten Datenformat
basiert. Anders als ein PDF ist eine E-
Rechnung maschinenlesbar. Sie wird
in einem elektronischen Speicherformat
(im Regelfall als XML-Datei) ausge-
stellt, Ubermittelt und empfangen, wo-
durch eine automatische elektronische
Verarbeitung ermoglicht wird.

FUr die E-Rechnung kommen XML-
basierte Datenformate wie beispielswei-
se XRechnung oder ZUGFeRD (Zentraler
User Guide des Forums elektronische
Rechnung Deutschland) infrage. Diese
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WER IST VON DER
E-RECHNUNGSPFLICHT BETROFFEN?
Die E-Rechnungspflicht betrifft alle
Unternehmen, die umsatzsteuerpflich-
tige Leistungen an andere Firmen
(B2B) in Deutschland erbringen. Das
gilt fur kleine und groBe Unternehmen
gleichermaBen, unabhé&ngig davon, ob
es sich um ein Haupt- oder ein Neben-
gewerbe handelt.

SME
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R | et KCINNO

und Klimaschutz KOMPETENZZENTRUM
INNOVATIVE BESCHAFFUNG

Der KOINNOvationsplatz

Fur offentliche Auftraggeber und innovative Unternehmen

= Anwendungsorientiert

= Spannende Exkurse und Lernvideos

Herausforderungen der 6ffentlichen Hand treffen auf
Innovationen der Privatwirtschaft

Maoglichkeiten fiir 6ffentliche Auftraggeber Chancen fiir innovative Unternehmen

Unbiirokratische und rechtskonforme Teilnahme an ,,Challenges*

Markterkundung (Markterkundungen) 6ffentlicher
Auftraggeber

Identifizieren Sie fiir Ihre

Herausforderung passende Lésungen Offentliche Auftraggeber konnen einen

und Produkte innovativer Unternehmen. Eindruck von Ihren Lésungen und
Produkten gewinnen und mit Ihnen in
Kontakt treten.

Innovative Anbieter kennenlernen

Bekanntheitsgrad Ihres Unternehmens
und Ihrer Innovation steigern und

so fiir evtl. folgende Ausschreibungen
empfehlen.

Unkomplizierte Kontaktaufnahme
mit Unternehmen

Lernen Sie den KOINNOvationsplatz kennen unter www.koinnovationsplatz.de

Erhalten Sie stets aktuelle Informationen in unserem Newsletter: www.koinno-bmwk.de/newsletter
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Samtliche Informationen basieren auf den Angaben der Anbieter, sind kostenfrei erfasst
und unter www.eprocurement-longlist.de einsehbar.

JETZT QR-CODE SCANNEN, um kostenlos Zugang zur amc eProcurement-Longlist
zu erhalten. Unsere digitale MarktUbersicht filtern Sie ganz nach Ihrem Bedarf, um die
passende Losung fur Ihre Anforderungen zu finden.

eprocurement-longlist.de
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Unternehmensprofil Implementierung
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4EBIT GmbH 4EBIT Platform www.4ebit.de 2018 Unternehmens- On-Premise ET Ja
basiert
Advanced Software GmbH PURCHASE ORDERS+, ORDER CONFIR- A www.advanced-software.de 1982 User-basiert On-Premise ET Ja  SAPR/3,SAPS/4
MATIONS+, DELIVERY NOTES+
AFI Solutions GmbH AFI Purchase, AFI ProcureDocs, AFI www.afi-solutions.com 1976 |« Mischform On-Premise, ET, P Ja  SAPR/3,SAPS/4
Confirmation, AFI Delivery, AFI Invoice, Cloud
AFI Xpense, AFI Order, AFI Billing
AGIMERO GmbH QuWikiPOINT / www.quwiki.com 2013 Mischform On-Premise, ET,P  Nein SAPR/3, SAPS/4,
QuWikiBOARD Cloud MS Navision, Oracle,
Infor, Sage, Andere/
weitere
akirolabs GmbH akiro www.akirolabs.com 2021 Unternehmens- Cloud ET Ja  SAPR/3,SAPS/4,
basiert QOracle, Andere/
weitere
All for One Group SE SAP Ariba / SAP Business Network www.allforonesteeb.com/de/ 1995  Mischform Cloud ET Ja  SAPR/3,SAPS/4
themen-1%C3%Bésungen/
procurement
Alpas GmbH Alpas Sourcing Intelligence www.alpas.ai 2020 Mischform Cloud ET Ja  Andere/weitere
Anvil Analytical Spend Analytics, Carbon Management, www.anvilanalytical.com 2022 Mischform Cloud B Ja  SAPR/3,SAPS/4,
Market & Inflation Analytics, Contract Oracle, Andere/
Management, Risk Management, weitere
Project Management, Anvil Insight
(Category Management)
apadua Apadua Smart Sourcing Suite www.apadua.com 2016 Unternehmens- Cloud ET Nein  Andere/weitere
basiert
apsolut GmbH eSignature Connector www.ap-solut.com/de/ 2005 Transaktions- On-Premise ET Nein  SAPR/3, SAP S/4
produkte-loesungen/esignature- basiert
connector-for-docusign.html
apsolut GmbH Squando www.squando.com 2005 User-basiert Cloud ET Ja  SAPR/3,SAPS/4
apsolut GmbH Copilot for SAP Ariba www.ap-solut.com/de/ 2005 User-basiert Cloud P Nein  SAPR/3, SAP S/4,
apsolut-products-solutions/ Andere/weitere
Copilot-ai-ariba-plugin.html
BCON? GmbH BCON?BEATS www.beats.bcon2.com 2021 Unternehmens- Ja
basiert
beka GmbH bekaProcure www.bekaprocure.de 1921 Unternehmens- Cloud ET,P  Nein SAPR/3, SAPS/4,
basiert MS Navision,
Andere/weitere
BeNeering GmbH BeNeering Cloud Procurement www.beneering.com 2007 Mischform Cloud ET.P Ja  SAPR/3,SAPS/4,
Oracle
Blumenbecker Onventis www.blumenbecker.com/de/ 1922  Mischform Cloud ET Nein SAPR/3, SAP S/4,
Industriebedarf GmbH industrie-handel/e-procurement MS Navision, Infor
Cirtuo Guided Strategy Creation PRO www.cirtuo.com 2010 Unternehmens- Cloud ET Ja  SAPS/4, Oracle
basiert
conarum GmbH & Co KG proconarum WWW.proconarum.com 2001 Mischform Cloud ET Ja  SAPR/3,SAPS/4
Contract Intelligence Floada.com www.floada.com 2024 Transaktions- On-Premise, ET Nein  Andere/weitere
Portfolio basiert Cloud
(ex-DocuSign Al-Leader)
Corelntegrator A/POne www.coreintegrator.com 1998 Transaktions- On-Premise, ET Nein  Andere/weitere
basiert Cloud

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; ¢ 240%:; * 2 60%;
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#Einkaufsprozesse #SmartKommunikation
#Handlungsempfehlungen
#Wiki #D.-Konservierung
#Geheimhaltungsstufen

GG O) ® O #l-Sourcing
#D.-GetriebeneStrategie
#L.-Bewertung

#Nachhaltigkeit
#Marktanalysen
® © 0009000 ® ® ® O O #Marktplatz
#SAPCategory-
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Einsatz von KI

#P2P #Lieferavis #WE-Prufung #R.-Erfassung #R.-Prifung
#Sonstiges

#Kostenstrukturanalysen #Marktanalyse
#V.-Monitoring #Sonstiges

#MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot
#L.-Suche #Risikomanagement #RFX
#Co-Pilot #Bezugsquellenfindung

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #Risikomanagement #Sonstiges

#Kostenstrukturanalysen #Marktanalyse #L.-Suche #Sourcing-
L.-Suche #RFX #Angebotsanalyse #Verhandlung #Sonstiges

#Co-Pilot

#Verhandlung #Sonstiges

#MaBnahmenempfehlung #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Bewertung #Risikomanagement

#Sourcing #RFX #Angebotsanalyse
#P2P

#Spend-Analyse #Co-Pilot #P2P #Lieferavis
#R.-Erfassung #R.-Prufung

beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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Unternehmensprofil Implementierung
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CosmoShop GmbH CosmoShop B2B Interne Beschaffung | www.cosmoshop.de 1997 Unternehmens- On-Premise, ET Ja  SAPR/3,SAPS/4,
basiert Cloud MS Navision, Sage,
Andere/weitere
costdata GmbH costdata®calculation www.costdata.de 1997  User-basiert On-Premise, ET Ja  SAPR/3,SAPS/4,
Cloud MS Navision, Oracle,
Infor
Coupa Deutschland GmbH Coupa www.coupa.com/de 2006 Mischform Cloud ET, P Ja  SAPR/3,SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere
Crowdfox GmbH Crowdfox www.crowdfox.pro 2014  Mischform On-Premise, ET Nein  SAPR/3,
Cloud Andere/weitere
Deutsche Business SAP Procurement www.deutsche-bc.com 2004 Mischform On-Premise, ET Ja  SAPR/3,SAPS/4
Consulting GmbH Cloud
DIG GmbH DIG.procure, DIG.easyconnect, www.dig.at 2001 Transaktions- Cloud ET Nein  SAPR/3, SAP S/4,
DIG.webedi, DIG.EDI, DIG.xml2edi basiert MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere
Easy2Parts GmbH PartSpace www.partspace.io 2019 Mischform Cloud ET, P Ja  SAPR/3,SAP S/4,
Andere/weitere
ECLASS e.V. ECLASS 15.0 www.eclass.eu 2000 Unternehmens- P Ja
basiert
EcoVadis EcoVadis Sustainability Intellicence www.ecovadis.com/de/ 2006 Unternehmens- Cloud ET.P Ja  Andere/weitere
Suite, 1Q Plus mit Vitals, Carbon Action | solutions/ulula-worker-voice- basiert
Manager, Sustainability Ratings, supply-chain-transparency
Ulula Worker Voice
entero AG entero Einkaufscontrolling www.entero.de/einkaufscontrol- 2000 Mischform On-Premise, ET Ja  SAPR/3,SAPS/4,
ling-software Cloud MS Navision
ePhilos AG ComfortMarket www.ephilos.de 1999  User-basiert On-Premise ET Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere
Eqip AG Eqip www.egip.com 2017 Transaktions- Cloud ET Nein  SAPR/3, SAP S/4,
basiert Oracle,
Andere/weitere

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; € 240%; “ 260%; =80% B Funktionalitat umfasst KI-Features Abkirzungen: L.- = Lieferanten,
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Performancemanagement

Netzwerk / -Portal

Nein @

Nein

Ja @

Nein @

Ja @

Nein @

Nein @

Nein

Nein @

Nein @

Nein @

Einsatz von KI

#Sonstiges

#Marktanalyse #L.-Bewertung #Angebotsanalyse

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Scope3 #Risikomanagement #Sourcing
#Sourcing-L.-Suche #RFX #Angebotsanalyse #Verhandlung
#V.-mangement #V.-Erstellung #V.-Prifung #V.-Monitoring
#P2P #Bezugsquellenfindung #Zolltariferfassung

#Lieferavis #WE-Prufung #R.-Erfassung #R.-Prifung #SCM
#Absatzplanung #Bedarfsplanung #Kapazitatsplanung
#Transportplanung #B.-Management #B.-Analyse
#B.-Optimierung #B.-Planung #Sonstiges

#D.-Anreicherung #Harmonisierung

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Risikomanagement #Sourcing
#Sourcing-L.-Suche #Angebotsanalyse #Verhandlung #P2P
#Bezugsquellenfindung #SCM #Kapazitatsplanung
#B.-Management #B.-Analyse #B.-Optimierung #B.-Planung

#L.-Management #L.-Bewertung
#Scope3 #Risikomanagement

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#MaBnahmenempfehlung #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Scope3 #Risikomanagement

#Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX #Angebotsanalyse
#Verhandlung #V.-mangement #V.-Erstellung

#V.-Prufung #V.-Monitoring #P2P #Bezugsquellenfindung
#Zolltariferfassung #Lieferavis #WE-Prifung #R.-Erfassung
#R.-Prifung #SCM #Absatzplanung #Bedarfsplanung
#Kapazitatsplanung #Transportplanung #B.-Management
#B.-Analyse #B.-Optimierung #B.-Planung #Sonstiges

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Sourcing #Sourcing-L.-Suche
#Angebotsanalyse #Verhandlung #V.-mangement
#V.-Erstellung #V.-Prifung #V.-Monitoring #P2P #Co-Pilot
#Bezugsquellenfindung #Zolltariferfassung #Lieferavis
#WE-Prifung #R -Erfassung #R.-Prifung #Sonstiges

beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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i

eSourcing.app
Procurement Software

fruuts GmbH

Fullstep

Futura Solutions GmbH
GenLots

H&F Solutions

HENRICHSEN4s
GmbH & Co. KG

Hivebuy GmbH

ideamonds GmbH

IMPACT Service GmbH

INFORM

Integra Internet
Management GmbH

Integrity Next GmbH

ISPnext

Ivalua

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; ¢ 240%:; * 2 60%;

eSourcing.app Procurement Software

fruuts-VMS, fruutworks

Fullstep

FUTURA

GenLots

dara®

smart SAP solutions 4 success

Hivebuy

ebidtopay

11A| HR Vendor Management System

ADD*ONE

Integra eProc

IntegrityNext

ISPnext Business Spend Management

Solution

Ivalua - The Procurement
Empowerment Platform

280%

www.esourcing.app

www.fruuts.com

www.fullstep.com/en

www.futura-solutions.de

www.genlots.com

www.hf-solutions.co

www.henrichsen4s.de

www.hivebuy.com

www.ebidtopay.de

www.dein1la.de

www.inform-software.com/de/

software/addone

www.eproc.de

www.integritynext.com

www.ispnext.com/de

www.ivalua.com

Grindungsjahr

2024

2008

2000

1997

2017

2018

1982

2021

2000

1996

1969

1999

2016

2000

2000

Preismodell

Mischform

Bestell-/
Spendvolu-
men-basiert

User-basiert

Mischform
Unternehmens-
basiert

Transaktions-
basiert

Mischform

Mischform

User-basiert

Transaktions-
basiert

Mischform

User-basiert

Mischform

User-basiert

Mischform

B Funktionalitat umfasst KI-Features

Betriebsform

Cloud

On-Premise,
Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,
Cloud

Cloud

On-Premise,
Cloud

On-Premise,
Cloud

On-Premise,
Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,

Cloud

Cloud

Eigenes Team (ET), Partner (P)

Implementierung durch

ET. P

ET

ET. P

ET

ET.P

ET

ET

ET

ET.P

deutschssprachige
Implementierungsteams

Nein

Ja

Ja

Nein

Ja

Ja

Ja

Ja

Ja

Nein

Nein

Ja

Nein

Ja

Ja

Integrationserfahrung mit

Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4

SAP R/3, SAP S/4

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAPR/3,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAPR/3, SAP S/4,
MS Navision, Infor,
Andere/weitere

SAPR/3, SAP S/4,
MS Navision

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAPR/3, SAP S/4,
MS Navision, Oracle,
Infor, Sage

Abkulrzungen: L.- = Lieferanten,
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Operative Taktische . . i
Strate, he Funktionen SCM Funktionen Zusatzfunktion
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= Warengruppe, V.- = Vertrag, R.- = Rechnung, B.- = Bestand, |.- = Innovation, D.- = Daten
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Netzwerk / -Portal

Nein

Nein

Ja

Ja

Nein

Ja

Nein

Nein

Ja

Nein

Nein

Nein

Nein

Ja

Nein

Performancemanagement

Einsatz von KI

#Spend-Analyse

#L.-Bewertung

#L.-Suche #Sourcing #Sourcing-L-Suche #RFX
#Angebotsanalyse #Verhandlung #Sonstiges

#R.-Erfassung #Sonstiges

#Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#MaBnahmenempfehlung #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Scope3 #Risikomanagement #Sourcing
#Sourcing-L.-Suche #RFX #Angebotsanalyse #Verhandlung
#V.-mangement #V.-Erstellung #V.-Prifung #V.-Monitoring
#P2P #Bezugsquellenfindung #Lieferavis #WE-Prifung
#R-Erfassung #R.-Prifung #SCM #Bedarfsplanung
#B.-Analyse #Sonstiges

#L.-Suche #Sourcing-L.-Suche #Lieferavis #WE-Prifung
#R-Erfassung #R.-Prufung #Sonstiges

#P2P #R-Erfassung #R.-Prifung

#Spend-Analyse #Marktanalyse #L.-Management
#L.-Suche #L.-Qualifizierung #L.-Bewertung #Scope3
#Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX
#Angebotsanalyse #Verhandlung #V.-mangement
#V.-Erstellung #V.-Prifung #V.-Monitoring #P2P #Sonstiges

beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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Unternehmensprofil Implementierung

i

ivoflow GmbH

JAGGAER

kiresult

M.K. Technologies LTD.

MARBEHO Solutions GmbH

Matchory GmbH

Mercanis

MeRLIN Sourcing B.V.

Newtron GmbH

nicando Software GmbH

Onventis GmbH

pacemaker.ai

pacemaker.ai

Pactum Al

Paradine

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; ¢ 240%:; * 2 60%;

ivoflow

JAGGAER One

kiresult-Toolbox - Procurement
Analytics

IDAS.AI

smartPOINT / smartPRO

Matchory

Mercanis

MeRLIN Strategic Sourcing Simplified

Newtron Handelsplattform

abbino SCM Cloud Collaboration

Platform

Onventis

Demand Forecasting

Product Carbon Intelligence

Pactum

eptos Master Data Management

280%

Webseite

www.ivoflow.com

www.jaggaer.com/de

www.kiresult.com

www.idas.ai

www.marbeho.com/smartpoint

www.matchory.com

www.mercanis.de

www.merlinsourcing.com/de

www.newtron.de

www.nicando.eu

www.onventis.de

www.pacemaker.ai/demand-

forecasting

www.pacemaker.ai/product-
carbon-intelligence

www.pactum.com

www.paradine.at/eptos

Grindungsjahr

2020

1995

2020

1985

2013

2019
2020

2018

1999

2012

2000

2021

2021

2019

2000

Preismodell

Mischform

Mischform

Bestell-/
Spendvolu-
men-basiert

User-basiert

Mischform

User-basiert

Mischform

User-basiert

Unternehmens-

basiert

Mischform

Mischform

Mischform

Mischform

Mischform

Mischform

B Funktionalitat umfasst KI-Features

Betriebsform

On-Premise,

Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,

Cloud

On-Premise,

Cloud

Cloud
Cloud

On-Premise,

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,

Cloud

z
Pt
[
se| ¢
e %
35| o8
= | 9%
?L |2
2 82
L5 5.2
+ o =
C = nw &
o', | c O
Eo | ©E
oc | SO
[N =t
Eax | SE
ET, P Ja
ET, P Ja
ET Ja
ET Nein
ET.P  Nein
ET Nein
ET Ja
ET, P Ja
ET Ja
ET Ja
ET, P Ja
ET, P Ja
ET Ja
BN Ja
ET Ja

Abkulrzungen: L.- = Lieferanten,

Integrationserfahrung mit

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision

SAP R/3, SAP S/4,
Oracle, Infor,
Andere/weitere

SAPR/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
Oracle, Infor

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision, Oracle,
Infor, Sage, Andere/
weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAPR/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/ weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision, Oracle,
Infor, Sage, Andere/
weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
Andere/weitere
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Op Taktische . . . )
Strategische Funktionen SCM Funktionen Zusatzfunkti
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o > o 0 09 (D #Einsparungs- Nein @ #Spend-Analyse #Harmonisierung
Beratung #MaBnahmenempfehlung #Kostenstrukturanalysen
#D.-Bereinigung #Marktanalyse #L.-Bewertung
#D.-Validierung
#D.-Anreicherung
® 6 00606000 00 e e O #Marktplatz Ja @
#MaterialResearch
#S2P
[ J [} #KI Nein @ #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#L-Harmonisierung #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#WG.-Zuordnung #Sonstiges
U L) ) (5 Nein ® #L-Management #Sonstiges
® 9 O 09 @ ® O :issensmanagement @ ® ® D #Markiplatz Ja @
#Einkaufsprozesse #SmartKommunikation
#Handlungsempfehlungen
#Wiki #Zugriffsrechte
O Nein #Sourcing-L.-Suche
(5 ® ®@ 0 O ® ® @ i#lechnologieintegration #D.-Bereinigung Nein @ #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Co-Pilot
#L.-Management #D.-Analyse #Kostenstrukturanalysen #L.-Management #L.-Suche
#Wettbewerbsfahigkeit #L.-Qualifizierung #L.-Bewertung #Risikomanagement
#|.-Potenziale #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX #Angebotsanalyse
#Verhandlung #V.-mangement #V.-Prifung #V.-Monitoring
#Sonstiges
O 9 e 0 dDeoo Ja @
® O 9900 e Ja @ #l-Management #L-Suche #L-Bewertung
#Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX
#Angebotsanalyse #V.-mangement #V.-Monitoring
> @ > &0 D GBS O (5 Nein #L.-Management #L.-Bewertung
#Angebotsanalyse #V.-Monitoring
#Lieferavis #R.~Erfassung
#B.-Management #B.-Planung
e & o) e 9 90 O #Marktplatz Ja @ #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#HelpCenter #Scope3
#D.-Bereinigung
#D.-Analyse
d OO |le O &> o 0 0 Nein #SCM #Absatzplanung #Bedarfsplanung #Kapazitatsplanung
#Transportplanung #B.-Management #B.-Analyse
#B.-Optimierung #B.-Planung
™ ) O Nein #Spend-Analyse #L-Bewertung #Scope3
C) Nein #V.-mangement #Sonstiges
O (5 ) GO Nein

WG.- = Warengruppe, V.- = Vertrag, R.- = Rechnung, B.- = Bestand, |.- = Innovation, D.- = Daten beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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ANBIETERUBERSICHT

Unternehmensprofil Implementierung

Grindungsjahr
Implementierung durch
Eigenes Team (ET), Partner (P)
deutschssprachige
Implementierungsteams
Integrationserfahrung mit

i

PIEL
Die Technische
GroBhandlung GmbH

PrintPlanet GmbH

Procure Ai

Prospeum GmbH

RepRisk

retarus GmbH

Saphirion AG

SCALUE GmbH

Schweitzer
Fachinformationen

shouldcosting GmbH

SIGEL GmbH

Simmeth System GmbH

SoftconCIS GmbH

Soource

Sourcify GmbH

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; ¢ 240%:; * 2 60%;

PSM Marketplace

PrintPlanet BusinessSolution

Augmented Procurement Platform

Prospeum

RepRisk ESG Risk Data

Retarus WebConnect for Suppliers,
Retarus Cloud EDI Integration;
Retarus E-Invoicing

NLPP - Non-Linear Performance

Pricing

SCALUE Procurement Analytics

Business Information Platform

Luminarity Al

Smartpro

SC-Manager

WebCIS 4.0

Soource

Sourcify

280%

www.piel.de/psm-infos

www.business-printplanet.de

www.procure.ai

Www.prospeum.com

www.reprisk.com

www.retarus.com/de/
business-integration-and-auto-
mation

www.saphirion.com

www.scalue.com

www.schweitzer-online.de/info/

Services-fuer-Unternehmen

www.luminarity.ai/de

www.sigel-office.de/smartpro

www.simmeth.net

www.softconcis.de

www.soource.com

www.sourcify.net

2000

2001

2020

2018

1998

1992

2008

2018

1868

2014

1947

2002

1996

2020

2018

- £

3 2

£ )

) =

o @

o m
Unternehmens- On-Premise
basiert
Bestell-/ Cloud
Spendvolu-
men-basiert
Mischform On-Premise,

Cloud
Mischform Cloud
Mischform Cloud
Mischform Cloud
User-basiert On-Premise
User-basiert Cloud
Bestell-/ Cloud
Spendvolu-
men-basiert
User-basiert On-Premise,

Cloud
Mischform Cloud
Mischform Cloud
User-basiert On-Premise,

Cloud
User-basiert Cloud
Mischform Cloud

B Funktionalitat umfasst KI-Features

ET

ET

ET. P

ET

ET

ET.P Ja

ET

ET. P Ja

ET

ET

ET

ET

ET

ET

ET

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision, Oracle

Ja  SAPR/3,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor,
Andere/weitere

Nein

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

Ja  Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision, Infor,
Andere/weitere

Ja  SAPR/3,SAP S/4,
MS Navision, Oracle,
Andere/weitere

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision,
Andere/weitere

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision, Oracle,
Infor, Sage

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

Ja

Ja  SAPR/3,SAPS/4,
Andere/weitere

Abkulrzungen: L.- = Lieferanten,
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Op Taktische . . . )
Strategische Funktionen SCM Funktionen Zusatzfunkti

S&OP (Sales- and Operations-Planning)
Stammdatenbereinigung und -analyse
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m X |o|>|n|w(x|3|3 = Y (F|o|n %) Z (a i}
“] (® O #Marktplatz Nein
(® Nein
D ( MO N CECH @) ) #Harmonisierung Nein ® #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#D.-Bereinigung #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #L.-Suche #L.-Bewertung

#Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX
#Angebotsanalyse #Verhandlung #V.-Erstellung #V.-Monitoring
#Co-Pilot #Bezugsquellenfindung #Sonstiges

Q) [ JNCIC AN A B N ) Q) Nein @ #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung #L.-Bewertung
#Scope3 #Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche
#RFX #V.-mangement #V.-Prifung

O e D Nein #-Suche #L-Qualifizierung #L.-Bewertung
#Risikomanagement #Sourcing-L.-Suche
o o O [} » U Nein #L.-Management #L.-Suche #P2P #Lieferavis #R.-Erfassung

#R.-Prifung #B.-Management #B.-Planung #Sonstiges

O [ ) Ge o9 O) ® (& #D-Konsolidierung Ja @ #Spend-Analyse #Harmonisierung #MaBnahmenempfehlung
#D.-Bereinigung #Kostenstrukturanalysen #Marktanalyse #L.-Management
#L.-Bewertung #Scope3 #Risikomanagement #Sourcing
#Angebotsanalyse #Verhandlung #P2P #Sonstiges

o (% ® 0 CN G #Marktplatz Nein @ #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#Support #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#D.-Qualitat #B.-Management #B.-Analyse
d { ¢ O) 0 Nein ®
(® [ @ ) @ ® #Kl#Szenario- @® @ #MaBgeschneiderte- Nein @ #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
Modellierung Lésung #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#L-Pschaften #WG.-Optimierung #Marktanalyse
#Technologieadoption #D.-Analyse
#Marktintelligenz #D.-Bereinigung
0 & O Gd P ®eJd 0 9 Nein ® #L-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung #L.-Bewertung

#Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche
#Angebotsanalyse #Verhandlung #V.-mangement
#V.-Erstellung #V.-Prufung #V.-Monitoring #P2P #SCM
#Bedarfsplanung #Kapazitatsplanung #Transportplanung
#B.-Management #B.-Analyse #B.-Optimierung #B.-Planung

9 000000 d Ja @

e 0O @0 09 [ (®  #Harmonisierung Nein @ #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung
#D.-Transparenz #MaBnahmenempfehlung #Co-Pilot #Kostenstrukturanalysen
#Marktanalyse #L.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#L.-Bewertung #Scope3 #Risikomanagement
#Sourcing-L.-Suche #V.-Monitoring #B.-Management
#B.-Analyse #B.-Optimierung #B.-Planung #Sonstiges

& D O O Nein #D.-Anreicherung #Marktanalyse #L.-Suche #L.-Qualifizierung
#Sourcing #Sourcing-L.-Suche #Angebotsanalyse
#Verhandlung

O 6 99 0 0 U Nein #Co-Pilot #R -Erfassung #R.-Priifung

WG.- = Warengruppe, V.- = Vertrag, R.- = Rechnung, B.- = Bestand, |.- = Innovation, D.- = Daten beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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Unternehmensprofil Implementierung

i

SourcingDNA

SpendHQ

SupplyOn AG

Synertrade SES GmbH

take-e-way GmbH

trueLedger

Unite

veenion GmbH

veenion GmbH

Vendorful

Vertice

xSuite Group GmbH

Zycus

Prozessabdeckung: ®<20%; €220%; ¢ 240%:; * 2 60%;

SourcingDNA

Spend Intelligence & Procurement
Performance Management

SupplyOn

Accelerate

Internationales EPR Meldeportal

trueLedger - SmartContracting for
Professional Services

Unite (ehemals Mercateo)

open ordering

impact ordering

Vendorful

SaaS Purchasing

xSuite

Zycus Cognitive Procurement Suite

280%

www.sourcingdna.com

www.spendhg.com
www.supplyon.com/de/
loesungen

www.synertrade.com

www.take-e-way.de/

erweiterte-herstellerverantwor-
tung-epr/epr-europaweit-steu-

ern

www.trueledger.net

www.unite.eu/de-de

www.veenion.de

www.veenion.de

www.vendorful.com/home

www.vertice.one

www.xsuite.com

Wwww.zycus.com

Grindungsjahr

2023

2012

2000

2002

2004

2021

2000

2010

2010

2023

1994

1997

Preismodell

User-basiert

Mischform
Unternehmens-
basiert

Mischform

Transaktions-
basiert

Mischform

Mischform

User-basiert

User-basiert

Mischform

Bestell-/
Spendvolu-
men-basiert

Transaktions-
basiert

User-basiert

B Funktionalitat umfasst KI-Features

Betriebsform

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,
Cloud

On-Premise,
Cloud

Cloud

Cloud

On-Premise,
Cloud

Cloud

Eigenes Team (ET), Partner (P)

Implementierung durch

ET

ET

ET

ET

ET

ET

ET

ET

ET

ET. P

ET. P

Abkulrzungen: L.- = Lieferanten,

deutschssprachige
Implementierungsteams

Ja

Nein

Ja

Nein

Ja

Ja

Ja

Nein

Ja

Nein

Ja

Ja

Nein

Integrationserfahrung mit

Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
Oracle, Sage

SAP R/3, SAP S/4,
Oracle, Infor,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision, Oracle,
Infor, Sage

Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision, Infor,
Andere/weitere

SAP R/3, SAP S/4,
Oracle, Andere/
weitere

SAP R/3, SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

Oracle,
Andere/weitere

SAPR/3,SAP S/4

SAPR/3,SAP S/4,
MS Navision,
Oracle, Infor, Sage,
Andere/weitere

38

eSOLUTIONS REPORT 2025



Op Taktische . . . )
Strategische Funktionen SCM Funktionen Zusatzfunkti

=)
£
[=4 (]
s H
P 5
o = 2| [g|e = = 2 £5 5
c S - o | @ [} © 2 5 22 £
2| |E| [3].]8|5 5 2l.|2| |& 33 g
@ @ Flelc|s g o|£|e o = - |®
o | & o Lis|s|® 2 Sla|o ° tc s |2
S5 |88 |=2gle|S g 839, | S S8
5 s |B|e 1o |G| S19|c|é Qg a —
2|z [3]8] |E|2|E|E & El=|2|2|8 3t L8 %
5 2 5 E| e o o B 5 Jlt|o|c|w® ~& < |5 H
31 5 |¥15|2|s[8|5|5 E=3 2lelg|c|a L35 % | E 2
E:UNOEOC‘- S | 2§ o e 2[5 b}
= cCls|s x|l oo o 4 o £ N ©
o o (gl |3|olz|5|% = c|lS|n|=|2 @ &€ a
o @ |a|lo|o|n|l|8|2 = S|8|lo|Oo| o8 0 | k=
| (o|>|n|Ww|&|(=|3 = Y|F|o|n|n nn Z |a i}
O 00 D @ #Prozessabbildung #D.-Ananreicherung Ja @ #Spend-Analyse #Co-Pilot #Marktanalyse #L.-Management
#ModularesSystem #L.-Suche #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #Angebotsanalyse
#D.-Steuerung #Sonstiges
#IndividuelleProzesse
e 0 edod #D.-Optimierung Nein #Spend-Analyse #D.-Anreicherung #Harmonisierung #Co-Pilot
e 6 200 o o D O® DD D #Marktplatz Ja @ #l.-Management #L.-Suche #L.-Qualifizierung #Scope3
#Finanzportal #Risikomanagement #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #RFX
#Angebotsanalyse #Verhandlung #V.-mangement #P2P #SCM
#Sonstiges
® © 00600000 | Nein @ #L-Qualifizierung #V.-Prifung
#ERPMeldeportal Nein
@ 9 o 0 O “ ¢ Nein @ #Spend-Analyse #Harmonisierung #MaBnahmenempfehlung
#Kostenstrukturanalysen #L.-Management #L.-Bewertung
#Angebotsanalyse #V.-mangement #V.-Erstellung
#V.-Prifung #V.-Monitoring #P2P #WE-Prifung #R-Erfassung
#R-Prifung
O 9 OFORGH“ ) #Marktplatz Ja
e O 099 C) #D.-Analyse Ja @ #L-Suche #Sourcing-L-Suche #RFX #Angebotsanalyse
#Co-Pilot #Bezugsquellenfindung #WE-Prifung #R.-Prifung
#Sonstiges
o o 9 d e O Nein @ #D.-Anreicherung #Harmonisierung #Sourcing #RFX
#Angebotsanalyse #Verhandlung #Zolltariferfassung
#Lieferavis #WE-Prifung #R.-Erfassung #R.-Prifung
#B.-Planung
[ J [ J [ Ja
(% e e e O Nein #Spend-Analyse #Marktanalyse #L.-Management
#L.-Suche #Sourcing #Sourcing-L.-Suche #Angebotsanalyse
#Verhandlung #V.-mangement #V.-Monitoring #B.-Management
#B.-Analyse #B.-Optimierung
o O O Nein #R-Erfassung #R-Prifung
® 6 o006 C 09 (5 #KIPlatform Ja @ #L.-Bewertung #Risikomanagement #Angebotsanalyse

#Verhandlung #V.-Erstellung #V.-Prufung #Co-Pilot
#R-Erfassung

WG.- = Warengruppe, V.- = Vertrag, R.- = Rechnung, B.- = Bestand, |.- = Innovation, D.- = Daten beruht auf eigenen Angaben der Hersteller
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Sie haben Fragen zu aktuellen Themen, Entwicklungen und

Trends rund um Einkauf, Supply Chain und Logistik?

Werden Sie Teil unseres digitalen Netzwerks mit

> Dbereits Uber 3.500 Nutzer:innen auf der Plattform
= 70 Themenfeldern
& rund 100 BME-Gruppen

Profitieren Sie von der Erfahrung und dem Wissen der BME-Community.
Registrieren Sie sich als Mitglied jetzt!

Imagevideo Registrierung
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FIRMENPROFILE

A.Stein'sche Mediengruppe GmbH

MEDIENGRUPPE

STEIN

Wissen seit 1713

Vollintegriert zu Ihren Fachmedien: Mit einer umfassenden Plattform zum Beschaffen,
Verwalten und Nutzen von digitalen und gedruckten Fachinformationen

Wir bieten Ihnen ein voll integrierbares Bestell- und Verwaltungssystem, das alle Prozesse
um Literatureinkauf, -management und -nutzung sowie Abrechnung von Fachmedien
bundelt und Ihnen jederzeit vollstdndige Transparenz und Kontrolle Uber den Bestand und
die Kosten Ihrer Abonnements bietet - gedruckt und digital. Unsere Lésung ist vollstéandig
in die eProcurement-Umgebung Ihres Unternehmens integrierbar und sorgt fur ein
nahtloses Nutzungserlebnis flr Ihre Mitarbeitenden.

Wir versorgen Kunden aus den Bereichen Medizin, Offentliche Hand, Bibliotheken, Buchhandlungen, Bildung,

Recht und Steuern sowie der Wirtschaft.

Nutzen Sie fur Ihre abonnierten Medien unseren digitalen Reader MediaPool oder unsere eBook-Library - egal wann, egal wo.

Die Mediengruppe Stein: Wir liefern Informationen dorthin, wo Sie sie brauchen. Weltweit.

www.mediengruppe-stein.de

Achilles

' ‘ ]
Seit 30 Jahren arbeitet Achilles branchenudbergreifend mit Kunden und Lieferanten eng ‘ ACh I I IeS

zusammen, um validierte Einblicke in Lieferketten zu gewéhrleisten und diese transparent Nachhaltigkeit in der Lieferkette
zu gestalten. Wir Uberwachen kontinuierlich Lieferantenrisiken, sichern die Einhaltung

gesetzlicher und unternehmerischer Anforderungen und stellen detaillierte Berichte

bereit. Das Sourcing neuer und die Qualifizierung bestehender Lieferanten werden neben

ESG-Anforderungen, Dekarbonisierung und Desktop- sowie Vor-Ort-Audits abgedeckt.

Mit Achilles erhalten Sie fundiertes Risikomanagement fur eine zuverléssige Berichterstattung.

Was unsere Kunden an der Zusammenarbeit schatzen:

Personlicher Lieferantenkontakt und Qualitat +  Datenherkunft und Validierung
Detaillierte Datenanalyse +  Ausfuhrliche Berichterstattung (z. B. LkSG, CSDDD, CBAM)
Online-Plattform «  Globale Audits

https://www.achilles.com/de

AFI Solutions GmbH

Die AFI Solutions GmbH ist fUhrender Lésungsanbieter zur Digitalisierung sowie
Optimierung von Dokumentenprozessen rund um SAP. Ihre Lésungen decken den
gesamten Purchase-to-Pay- und Order-to-Cash-Prozess ab.

Als einziger Softwarehersteller am Markt bietet die AF| alles aus einer Hand: Mit dem

RedPaperCenter als Managed Service kdnnen Unternehmen die Digitalisierung

unterschiedlichster Papierdokumente einfach auslagern. Bei der Prozessoptimierung S O L U T I O N S

punktet die AFI mit ihren SAP-integrierten Softwarelédsungen. Der cloudbasierte
DocumentHub als Software-as-a-Service rundet das einzigartige Produktportfolio ab.

Der AFI Full Service beginnt bei der Beratung und geht Uber die Konzeption und
Umsetzung bis hin zur Produktschulung und einem Hotline-Service, auf Wunsch 24/7.

Mit Standorten in Stuttgart, Minchen, KéIn und Hamburg betreut die AFI Gber 800 zufriedene Kunden mit circa 200.000 Anwendern
weltweit. Inre Lésungen sind in Uber 20 Sprachen erhéltlich und in Uber 100 Landern im Einsatz.

www.afi-solutions.com
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akirolabs

akirolabs bietet eine KI-gestutzte SaaS-Plattform, die den Einkauf befahigt, sich von
einer taktischen Funktion zu einem strategischen Werttreiber zu entwickeln, der interne
wie externe Wertschopfungsketten orchestriert. Unsere innovative Lésung bietet

ein intuitives und geflhrtes Category Management Framework, das das traditionelle
Warengruppenmanagement durch den Einsatz von kinstlicher Intelligenz,
funktionstbergreifender Kollaboration und Nutzung aller relevanten internen und
externen Informationen auf ein neues Niveau hebt.

Gleichzeitig bewerten weltweit fihrende Analysten akirolabs als bahnbrechende
Innovation auf dem Weg, einen GroBteil des traditionellen Category Managements zu
eliminieren.

Die einzigartige Verknlpfung von kunstlicher und kollaborativer menschlicher Intelligenz resultiert in abgestimmten
Beschaffungsstrategien mit maximiertem, nachhaltigem Wertbeitrag - weit Uber Einsparungen hinaus!

www.akirolabs.com

Alpas

Alpas ist die fihrende KlI-gestutzte Sourcing Lésung fur den Einkauf, um Lieferanten
10x schneller zu identifizieren. Das Unternehmen unterstitzt Sie beim Benchmarking
bestehender als auch neuer Lieferanten und der Suche nach Lieferanten fur
mechanische, elektronische und chemische Komponenten. Mit Alpas kénnen Sie lhren
Beschaffungsaufwand und Ihre Einkaufskosten reduzieren, indem Sie manuelle,
datenintensive Arbeitsablaufe automatisieren.

www.alpas.ai

Amazon Business amazon business
Amazon Business unterstttzt Millionen von Kunden weltweit - von kleinen Unternehmen, S—"7

Schulen, Krankenhusern, gemeinnutzigen Organisationen und Regierungsbehérden

bis hin zu groBen, global agierenden Unternehmen - dabei, ihren Einkaufsprozess mit

Kosten- und Zeiteinsparungen, héherer Produktivitat und aufschlussreichen

Einkaufsanalysen neu zu gestalten.

Fur weitere Informationen besuchen Sie bitte https://business.amazon.de

amc

amc ist Ihr Partner fUr eine nachhaltige, krisenresiliente und ressourcenschonende
Transformation von Einkauf und SCM. Wir beféhigen Sie dazu, Einkauf und SCM zu einem
zentralen Wertschopfungstreiber in Ihnrem Unternehmen zu machen. Meistern Sie die
Herausforderungen der modernen Welt und gestalten Sie proaktiv Ihre Zukunft. Mit
Empathie und Offenheit analysieren wir Ihre Situation und entwickeln maBgeschneiderte
Lésungen, die spur- und messbare Veranderungen und Erfolge ermdglichen.

https://amc-group.de
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askLio
.
Verwirrte Bedarfstrager? Zu viele Freitextanfragen? a S k L I O

askLio’s generative Kl bietet Bedarfstragern echtes Guided Buying: Sie fuhrt intuitiv zu
korrekten Beschaffungswegen und durch Einkaufsprozesse, erstellt aus Angeboten
perfekte Freitextanfragen, und Uberpruft jede Anfrage vollautomatisiert - inklusive der
Auftragsbestatigungen. Angebote kdnnen auch direkt als PDF hochgeladen werden - die
Kl Ubertragt diese automatisiert in SAP oder in P2P-Systeme wie Coupa oder SAP Ariba.

askLio's innovative Losung kombiniert héchste Sicherheitsstandards ,Made in Germany” mit technischem Know-How aus dem
Silicon Valley und wurde bereits durch die Bundesregierung sowie 2024 mit dem BME Procurement Excellence Award ausgezeichnet.
Dazu wurde askLio zu den innovativsten Unternehmen weltweit im Einkauf gewahlt und insbesondere im Bereich AdvancedAl geehrt.
Weltweit vertrauen Unternehmen aus unterschiedlichsten Branchen, vom Mittelstand bis zu DAX-Konzernen, auf die fUhrende
generative KI-Lésung.

https://www.asklio.ai

Axiom

Axiom ist die KI-gestutzte Enterprise-Marketplace-Plattform, die Katalog-Sourcing
neu definiert und manuelle Tail-Spend-Einkaufe transformiert. Axiom erweitert

die oft begrenzte Katalogfunktionalitat herkdmmlicher S2P-Plattformen und hebt das
Einkaufserlebnis auf ein neues Niveau - mit der Méglichkeit, Artikel von allen
zugelassenen Lieferanten in Suchgeschwindigkeit zu finden und sofort zu vergleichen.

Unsere Procurement-Intelligence-Engine gibt Teams vollstandige Kontrolle und

schafft einen geschlossenen Marktplatz fir alle zugelassenen Lieferanten mit noch nie dagewesenen Kontroliméglichkeiten.
Die Kl kalibriert die Plattform nach den Beschaffungsrichtlinien und Einsparvorgaben lhrer Organisation. Wenn ein Artikel nicht
auf dem Marktplatz verfugbar ist, startet die Plattform automatisch eine MarketSource-RFI-Ausschreibung bei ausgewahlten
Lieferanten, wobei neue Produkte automatisch in den Marktplatz fur kinftige Anforderer aufgenommen werden.

https://axiomdata.io

BCON?GmbH

2
Die BCON2 GmbH wurde 2021 als Tochtergesellschaft des ECLASS e.V. gegrindet. B C O N
BCONZ2 bietet Unterstitzungs- und Beratungsleistungen rund um den ECLASS Standard
sowie Datenstandards im Allgemeinen an. Die ECLASS-Experten stehen Ihnen als
Know-how-Trager fur BMEcat-Templates, Template Services, Datenmodellierung, BUSINESS
Verwaltungsschale, Change Request Service und weitere softwarebasierte Losungen CONTENT
zur Verflgung. Mit dieser umfassenden Expertise und dem Fokus auf umfassenden CONSULTING
Service ist BCON2 ein kompetenter Partner insbesondere fur kleinere Unternehmen.

Mit Hilfe des BMEcat Generators der BCON2 GmbH erstellen Anwender mit wenigen Klicks
Produktbeschreibungen und exportieren diese als BMEcat-Datei. Der AAS Generator der
BCON2 GmbH wandelt bestehende BMEcat-Dateien in Teilmodelle fur eine
Verwaltungsschale (AAS Submodels) um und bildet so bereits die Grundlage fur ein
digitales Typenschild.

https://bcon2.com
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BeNeering GmbH

BeNeering entwickelt seit 2007 Einkaufslésungen in Co-Innovation mit ihren Kunden.
Gegrundet von SAP Solution Architects, gehért BeNeering heute zu den
Technologiefuhrern, wenn es um die vollstdndige Digitalisierung von operativen
Einkaufsprozessen geht. Mit Gber 260.000 Nutzern bedienen wir Kunden in 85 Landern.

BeNeering Cloud Procurement -  Echter Multi-Channel-Einkauf Uber eine einzige intuitive Benutzeroberflache
KI-gestutztes Guided Buying fur Waren und Dienstleistungen
Nahtloser Prozess zwischen BeNeering und SAP ERP
Kl-gestitztes Guided Buying «  Eine Benutzeroberflache fur alle Kaufvorgange
+ Intuitives Frontend unterstutzt von KI-gesteuerter Cloud-Suchmaschine
Verschiedene Beschaffungsoptionen in einem Ul
Real-Time Procurement
Echtzeitzugriff auf Stammdaten, Regeln und Verfahren im ERP
Einkaufslogik verbleibt im ERP, ohne Redundanzen in der Cloud
Native Moglichkeit zur Anbindung mehrerer ERP-Backend-Systeme
Einkaufsanfragen in der Cloud ohne Anderungen in SAP
www.beneering.com

Catego

Bei Catego haben wir uns der Mission verschrieben, den Einkauf als bedeutenden
Werttreiber in Unternehmen zu etablieren. Wir machen Warengruppenmanagement

umsetzbar. Ab Tag eins entsteht in der Einkaufsabteilung strategischer Workload.

Catego verbindet ein leistungsstarkes Prozesstool mit einer nahtlos integrierten
E-Learning-Umgebung, die euch jederzeit schnelles Nachschlagen und die Befahigung
in der Anwendung des Prozesses ermaglicht.

Individuelles Coaching unterstttzt euch auf dem Weg zur perfekten Category-Strategie. So kommt Ihrin die Lage,
Beschaffungspotenziale selbst und eigenstandig umzusetzen.

Wir laden euch ein, gemeinsam den Weg zum Erfolg und zur Stérkung des Einkaufs als strategischen Motor fur
Unternehmen zu gestalten.

Catego Technologies UG (haftungsbeschrankt)

https://www.catego.org

conarum ]

@
conarum, mit Sitz in St. Leon-Rot, ist ein SAP Entwicklungs- und Beratungsunternehmen, C D I I a rl l I I I o

spezialisiert auf SAP Beschaffung, SAP MDG, PDM sowie S/4 HANA und

SAP BTP-Technologien. Als SAP Silver Partner bietet conarum praxisorientierte Losungen

und blickt auf Uber 20 Jahre internationalen Erfolg zurtck.

Mit conarum Vietnam erweitert das Unternehmen sein Leistungsspektrum um Offshore-Entwicklungs- und AMS-Dienstleistungen.
Die SAP-zertifizierte, hybride Lieferantenplattform proconarum, entwickelt auf Basis der SAP BTP, vereint leistungsstarke Funktionen
wie Web-EDI, Sourcing sowie Material- und Lieferantenqualifizierung. Durch ein kollaboratives Aktivitdtenmanagement und ein

integratives Lieferanten-Cockpit fordert die Plattform eine Zusammenarbeit mit Geschéaftspartnern.

Ergénzt durch die Komponente prosustain ermdéglicht die Plattform darlber hinaus die Integration, Analyse und das aktive
Management von Nachhaltigkeits- und Risikokriterien innerhalb der Lieferkette.

https://conarum.com
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Conrad Electronic

Conrad Electronic steht als zuverlassiger Partner seit 1923 fur Technik und Elektronik ONMD

und bietet heute als Sourcing Platform alle Teile fur die erfolgreiche Beschaffung von
technischem Bedarf. Geschéaftskunden bekommen bei Conrad genau das, was ihre
Projekte oder ihr Business zum Erfolg fUhrt: Ein breites und tiefes Sortiment mit zehn
Millionen Produktangeboten, kundenzentrierten Lésungen und Services sowie
fachkompetenter Betreuung von Mensch zu Mensch.

Mithilfe von maBgeschneiderten E-Procurement-Lésungen vereinfacht Conrad komplexe Beschaffungsprozesse und hilft
Unternehmen aller Branchen und GréBen, Zeit und Kosten zu sparen. Hersteller und Distributoren erreichen als Seller auf dem
Conrad Marketplace schnell und unkompliziert neue Zielgruppen und Mérkte. Auch Privatkund*innen profitieren von professionellen
Produktangeboten und Services. Das Familienunternehmen hat seinen Hauptsitz im oberpfalzischen Hirschau (Ostbayern)

und istin 17 Landern Europas am Markt vertreten.

www.conrad.de

CosmoShop COSMOsMOR

Individual eBusiness
CosmoShop - Ihre Losung fiir effiziente Beschaffung

CosmoShop bietet eine speziell fir den Beschaffungsprozess entwickelte Shopsoftware,

die auf die Bedurfnisse von Unternehmen und Organisationen abgestimmt ist. Unsere

Loésung ermdoglicht die Digitalisierung und Optimierung von Einkaufsprozessen, sei es fur den B2B-Bereich, im Rahmen von
Intranet-Shops oder fUr komplexe Multi-Lieferanten-Systeme. Mit individuell anpassbaren Funktionen und einer modularen
Architektur unterstutzt CosmoShop Unternehmen dabei, Kosten zu senken und Prozesse nachhaltig zu gestalten.

Seit Uber 24 Jahren entwickeln wir zukunftssichere E-Commerce-Ldsungen, die Flexibilitadt, Benutzerfreundlichkeit

und Skalierbarkeit vereinen. Ob OCI-Punchout, automatisierte Workflows oder Schnittstellenanbindungen an bestehende
ERP- und Warenwirtschaftssysteme - wir bieten maBgeschneiderte Losungen, die genau zu Ihren Anforderungen passen.
Treffen Sie uns auf den eLosungstagen und erfahren Sie, wie CosmoShop |hr Beschaffungsmanagement optimieren kann!
Wir beraten Sie gern persoénlich.

www.CosmoShop.de

costdata

costdata bietet innovative Losungen fir ein effizientes Kostenmanagement im Einkauf. Mit ®
detaillierten Preisanalysen und praziser Kalkulationssoftware ermdoglicht costdata c Ostd at a
fundierte Einkaufsentscheidungen, die Wettbewerbsvorteile sichern. Unsere Expertise Realize best prices

reicht von Produktkostenberechnungen bis hin zur strategischen Beratung, unterstutzt
durch branchenspezifische Daten und regelméaBige Aktualisierungen.

Unsere Highlights fir den Einkauf:

Weltweit groBte Kostendatenbank: Metalle, Maschinen, Kunststoffe, Verpackungen, Baustoffe und weitere Materialien
Schnelle und prazise Kostenschatzungen

Lieferantenangebote mit Marktpreisen abgleichen - erkennen, ob Preise wettbewerbsfahig sind

Datenbasierte Preisverhandlungen mit fundierten und aktuellen Argumenten

Simulationen, um die Produktionskosten des Lieferanten zu durchleuchten

Dashboards fur Einkaufsentscheider, um historische Trendentwicklungen im Blick zu behalten

www.costdata.de
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Coupa

Make Margins Multiply™ - mit Coupa. Als MarktfUhrer fUr KI-natives Spend Management %;}Coupa

hilft Coupa Unternehmen, ihre operativen Margen zu erhéhen. Dafur nutzen wir Make Mqrgins MultiplyTM
anonymisierte Daten zu Transaktionen der Coupa-Community mit einem Gesamtvolumen

von mehr als 7 Billionen US-Dollar. Die Coupa-Plattform vereint autonome Kl-Assistenten,

ein Netzwerk mit mehr als 10 Millionen Einkdufern und Lieferanten und fihrende

Anwendungen flr einen vollstandig automatisierten Einkaufsprozess und neue

Méglichkeiten der Zusammenarbeit.

Erfahren Sie mehr Uber Coupa auf www.coupa.com/de und folgen Sie uns
auf LinkedIn und X (Twitter).

Deutsche Business Consulting

Wir sind Ihr Experte fur die Konzeption und Implementierung von geeigneten sowie
zukunftssicheren IT-Lésungen zur Digitalisierung im Einkauf.

Die Deutsche Business Consulting (DBC) ist eine fihrende Unternehmensberatung fur
SAP Procurement und Einkaufssysteme. Als Experte fur Einkaufs- und
Rechnungsprozesse liegt unser Fokus auf den SAP-Einkaufsmodulen. Profitieren Sie von
unserer Best-Practice-Erfahrung in unterschiedlichen Branchen.

Wir optimieren Ihre operativen und strategischen Prozesse im Einkauf mit:
SAP Ariba Buying (P20) / Buying & Invoicing (P2P) / SAP Ariba Snap
SAP Ariba Guided Sourcing, SAP Ariba Contracts, SAP Ariba Category Management
SAP Ariba Supplier Lifecycle and Performance - SLP (Lieferantenmanagement)
SAP Ariba Supplier Risk (auch fur LkSG)
SAP SRM, MM, S4HANA Sourcing & Procurement und Central Procurement
SAP CIG und Schnittstellen sowie SAP Business Network
DBC Add-ons
+  Projekt- und Change-Management runden das Leistungsspektrum ab
https://www.deutsche-bc.com

DIG GmbH
Digitales Spend Management. Besonders in wirtschaftlich fordernden Zeiten
mussen die Kapitalfisse in den Bereichen Source2Pay, Finance und Supply Chain

clever gesteuert werden. Die Fokussierung auf wertschopfende Aktivitaten durch die
Verlagerung und Automatisierung operativer Tatigkeiten liefert einen essenziellen
Beitrag zum Unternehmensergebnis.

Beschaffung automatisieren. Dynamische Lieferantenkollaboration (u.a. in VMI-Prozessen), leistungsstarke Prozesse und
dezentralisiertes eProcurement bilden die eine Seite. Vollautomatisierte Verarbeitung von Bestellungen, Auftragsbestatigungen und
eRechnungen in kundenspezifischen Workflows die andere. Das Resultat: die Goldmedaille in Sachen Effizienz und

Wettbewerbsvorsprung!

Lieferantenentwicklung, ESG und Sourcing. Komplexe regulatorische Anforderungen, agile Lieferketten und klare Kostenvorteile
sogar bei unverhandelten Angeboten - DIG macht den Einkauf fit fUr die aktuellen Herausforderungen.

www.dig.at
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FIRMENPROFILE

Dun & Bradstreet Deutschland QO
dunNbradstreet
ist ein weltweit fihrender Anbieter von Unternehmensdaten und Analyselésungen.

Das Unternehmen unterstitzt Kunden auf der ganzen Welt dabei, ihre

Entscheidungsfindungsprozesse zu optimieren und ihre Umsatze zu steigern.

Die Data Cloud von Dun & Bradstreet bildet die Basis fur diesen Erfolg und liefert

wertvolle Erkenntnisse.

Auf Grundlage dieser Informationen sind Kunden in der Lage, ihre Umsatze gezielt zu
steigern, Kosten sowie Risiken zu senken und ihr Geschéft zu transformieren. Bereits seit
1841 hilft Dun & Bradstreet Unternehmen aller GréBen dabei, ihre Risiken zu senken und
neue Geschaftsmaoglichkeiten aufzudecken.

www.dnb.com/de-de/

Dynatos

Dynatos ist ein fihrender Experte fur die Bereitstellung von Lésungen fur Source-to-Pay,
elektronische Rechnungsstellung und Dokumentenverwaltung. Wir treiben die digitale
Transformation des Finanz- und Beschaffungsprozesses in Erganzung zu lhrer
bestehenden ERP-L&sung voran.

Als strategischer Partner streben wir nach kontinuierlicher Perfektion, indem wir
Fachwissen und innovative Technologien einbringen, um Organisationen effizienter und
agiler zu machen und so wettbewerbsfahig zu bleiben.

Dynatos unterstttzt Uber 850 Kunden auf der ganzen Welt mit lokaler Prasenz in Deutschland.
Dynatos ist Teil der Cronos Group.
Weitere Informationen finden Sie unter www.dynatos.com

Messbare Ergebnisse. Spurbare Wirkung.

ebidtopay

ebid/ pda yTM
ebidtopay - die smarte Procure-to-Pay-Suite aus dem renommierten Gartner Magic I o

Quadrant 2024, die wirklich in jedes Budget passt - ab 199 €/Monat. Suchen Sie smart procurement for you
eine Lésung, die intuitiv und leicht bedienbar ist? Wollen Sie vom ersten Tag an Zeit und

Aufwand sparen? Ein System, das alles kann - gleichermaBen stark in direktem &

indirektem Einkauf? Das ist ebidtopay: intuitive Katalog- und Freiformanfragen,

Genehmigen bequem vom Handy, Anfragen erstellen in Sekunden, Spitzenfunktionalitdten

bei Vertragen, Lager, Bundelung, Auktionen, MDM, SCM, SRM & Risiko.

Einzigartig ist ebidtopay beim Aufsplren und Realisieren von Einspar- und Verbesserungsideen all Inrer Mitarbeiter & Lieferanten.
Ideen und Innovation sind unsere starkste Antwort auf Inflation und Supply-Chain-Risiken. ebidtopay ist: 25 Jahre am Markt,
zuverlassig, ISO 9001 und 27001 zertifiziert und eigentimergefthrt. Qualitats-Hosting in Deutschland und EinfUhrung in Bestzeit.
Freie Testphase https://www.ebidtopay.de/free-trial

www.ebidtopay.de
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ECLASS
Standard fUr Stammdaten und Semantik fur den Digitalen Produktpass

ECLASS ist international als Datenstandard fur die Klassifizierung und eindeutige

Beschreibung von Produkten etabliert. Mehr als 4.000 Kunden nutzen bereits erfolgreich

die Uber 48.000 Klassen und 23.000 Merkmale in 31 Sprachen fur den digitalen

Datenaustausch. Neben den klassischen Anwendungen in Beschaffung, Controlling,

Produktion und Vertrieb zeigt ECLASS seine besonderen Starken im unternehmenstbergreifenden Prozessdatenmanagement und
als Semantik fur den digitalen Zwilling. Informationen fur den Digitalen Produktpass kdnnen mit ECLASS-Strukturelementen
abgebildet werden. Ein standardisiertes Stammdatensystem ist der SchiUssel fUr weitreichende Optimierungen, die sich entlang der
gesamten Wertschépfungskette auszahlen.

Der ECLASS e.V. wird als gemeinnuUtziger Verein von Mitgliedern aus Unternehmen, Verbanden und Institutionen unterschiedlichster
Branchen getragen. Inr gemeinsames Ziel ist es, den ECLASS-Standard stetig weiterzuentwickeln und seine internationale
Anwendung zu férdern.

https://eclass.eu

- eCOSI( )
ecosio ist ein fihrender Anbieter fUr B2B-Integration, spezialisiert auf elektronischen

Datenaustausch (EDI), WebEDI, Lieferantenportale und e-Invoicing. Mit intelligenten .
Technologien und exzellentem Service beschleunigt ecosio B2B-Geschéaftsprozesse und a VERTEX company
ermaoglicht Unternehmen, alle Vorteile des automatisierten Nachrichten-Austausches bei

minimalem Aufwand umzusetzen.

EDI as a Service von ecosio zeichnet sich durch herausragende Usability, nahtlose ERP-Integration und stets verfligbare direkte
Ansprechpartner fur jeden einzelnen Kunden aus. Umfangreiche Expertise, 24/7-Monitoring und exzellenter Support sorgen fur eine
zukunftssichere und sorgenfreie B2B-Integration, genau an die technischen und organisatorischen Anforderungen des Kunden und
seiner B2B-Partner angepasst - umgesetzt Uber eine einzige, cloud-basierte Verbindung zum ecosio Integration Hub.

www.ecosio.com

EcoVadis

[
ecovadis
EcoVadis ist ein zweckorientiertes Unternehmen, das sich zum Ziel gesetzt hat,

Nachhaltigkeitsinformationen in jede Geschéaftsentscheidung weltweit einzubinden.
Mit globalen, vertrauenswirdigen und umsetzbaren Bewertungen vertrauen
Unternehmen jeder GroBe auf die detaillierten Nachhaltigkeitsinformationen von
EcoVadis, um ESG-Vorschriften einzuhalten, Treibhausgasemissionen zu reduzieren
und die Nachhaltigkeitsleistung lhres Unternehmens und Ihrer Wertschépfungskette in
220 Branchen und 180 Landern zu verbessern.

Business Sustainability Ratings

https://ecovadis.com/de
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FIRMENPROFILE

FIS Informationssysteme und Consulting GmbH

Die FIS Informationssysteme und Consulting GmbH ist ein expandierendes,

unabhéngiges Unternehmen und bildet das Dach der FIS-Gruppe. Innerhalb dieser /
sind Uber 800 Mitarbeiterlnnen beschaftigt, um Unternehmen jeden Tag moderner,

wirtschaftlicher und wettbewerbsfahiger zu machen. Der Schwerpunkt von FIS liegt
in SAP-Projekten und der Entwicklung effizienter L6sungen, welche die Digitalisierung
in Unternehmen vorantreiben.

Als eines der fuhrenden SAP-Systemhéauser in der Region D-A-CH bietet FIS passgenaue Losungen, um die Prozesse
im Einkauf digital und damit effizienter zu gestalten: Mit FIS/mpm und FIS/edc werden u.a. SAP-Optimierungen fur digitale
Dokumentenprozesse und das Stammdatenmanagement angeboten.

www.fis-gmbh.de

Futura Solutions

FUTURA macht das RFX-Sourcing einfacher und effizienter - mit KI-gestutzter Futura
Prozessoptimierung und End-to-End-Automatisierung. Ob strategische Solution
Ausschreibungen, CAPEX-Projekte oder operative Bedarfe: Manuelle Aufwande werden

reduziert, Prozesse beschleunigt und transparente Ablaufe geschaffen - unabhangig
von Wertgrenzen und Warengruppen.

) we
integrate

Smartes RFX-Sourcing mit Kl

Ungenutzte Einsparpotenziale lassen sich gezielt ausschépfen. Die Echtzeit-SAP-Integration ermaéglicht eine nahtlose Ubernahme
und Dokumentation von Einkaufsdaten - ohne Systembriche und Mehraufwand. FUTURA ist zu 100 % SAP S/4HANA kompatibel,
mit minimalem Implementierungsaufwand sofort einsetzbar und Uberzeugt durch eine intuitive User Experience.

Mit 27 Jahren Digitalisierungserfahrung und dem Vertrauen namhafter Mittelstandler und DAX40-Konzerne aus Industrie,
Energiewirtschaft, Handel, Anlagenbau und Immobilien bietet Futura Solutions eine praxiserprobte Lésung, die Einkaufsteams
entlastet und Beschaffungsprozesse nachhaltig verbessert.

www.futura-solutions.de

INTELLIGENCE
DRIVES
INNOVATION

GEP Y
GEP is a leading global provider of strategy, technology, and managed services solutions @, G E P

that transform procurement and supply chain operations for some of the world's largest
and most innovative organizations. With a presence across Europe, the Americas, and
Asia, GEP helps enterprises achieve unprecedented efficiency, agility, and resilience
through its cutting-edge offerings.

GEP's proprietary platforms, GEP SMART™ for procurement and GEP NEXXE™ for supply chain, leverage artificial intelligence, machine
learning, and advanced analytics to drive smarter decision-making and operational excellence. Trusted by Fortune 500 and Global
2000 companies, GEP combines deep domain expertise with next-gen technology to tackle today’'s most complex business
challenges.

Committed to sustainability, diversity, and innovation, GEP enables businesses to not only optimize costs and mitigate risks but also
create long-term value and drive meaningful impact. Recognized as a market leader by top analysts, GEP continues to redefine what's

possible in procurement and supply chain management.

www.gep.com
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GOcon GmbH Gerold Ohlendorf Consulting

GOcon zeigt, wie viel Potenzial die Zukunft bereithalt. Unter dem Motto ,Facing tomorrow” mcon
nehmen wir die Herausforderungen der kommenden Zeit mutig an. Wir sehen die Zukunft
als Chance, der sich immer schneller wandelnden Welt mit dynamischen Lésungen zu
begegnen. Unser Schwerpunkt liegt dabei auf Supply Chain Excellence.

Facing tomorrow.

Als Unternehmensberater entwickeln wir maBgeschneiderte Supply-Chain-Lésungen mit einem ganzheitlichen End-to-End-Ansatz.
Die Digitalisierung ist fur uns ein Grundprinzip und dient als Treiber aller weiteren Entwicklungen. In den Fachbereichen Strategie &
Organisation, Supply Chain Management, Einkauf, Logistik, Produktion, IT und Risikomanagement verfiigen wir Uber tiefgehende
Expertise und hochqualifizierte Experten.

DarUber hinaus sind wir Implementierungspartner mehrerer fihrender Softwareunternehmen und kombinieren unsere Fachkompetenz
mit den notwendigen Softwarelésungen, um unseren Kunden innovative und effiziente Supply-Chain-Strategien zu bieten.

www.gocon-consulting.de

Guided Buying Al GUided BUYingﬁom

GuidedBuying.com revolutioniert den B2B-Einkauf mit einer KI-gestUtzten Technologie,
die erstmals vollautomatisch Bestpreise fUr Unternehmen realisiert - unabhangig davon,
ob sie SAP- oder Non-SAP-Systeme nutzen. Durch automatisiertes Benchmarking,
Kl-gestutzte Target-Preisermittlung und einen optimierten RFQ-Prozess lassen sich
im Durchschnitt 13,2 % Einsparungen bei Einkaufspreisen® erzielen.

Die Lésung kombiniert orchestrierten Wettbewerb mit Ki-gestitzten Preisanalysen, wodurch Unternehmen ohne zusatzlichen
Ressourcenaufwand oder komplexe IT-Projekte sofort Kostenvorteile realisieren. GuidedBuying.com verbessert nicht nur
Einkaufspreise, sondern auch Stammdatenqualitat durch harmonisierte und standardisierte Datenverarbeitung, die fUr maximale
Transparenz und Prozessoptimierung sorgt.

Zum ersten Mal wird es méglich, den gesamten Ausschreibungs- und Verhandlungsprozess mit automatischen Bestpreis-
Optimierungen zu versehen - schneller, praziser und profitabler als je zuvor. Damit hebt GuidedBuying.com den Einkauf auf ein
vollig neues Niveau und schafft Wettbewerbsvorteile, die bisher unerreichbar waren.

10-18% Procurement Cost Savings

* durchschnittliche Einsparungen basierend auf Projekten in unterschiedlichen Branchen, Warengruppen und Ausgangssituationen

www.GuidedBuying.com

Semigator °

Mit Semigator, einer Marke der Haufe Group, haben Eink&ufer:innen die volle Kontrolle > Semlgator
Uber die Beschaffung von externer Weiterbildung im Unternehmen. Die Plattform

.Semigator Enterprise” erméglicht es, den Weiterbildungsbedarf der Mitarbeitenden eine Marke der h haufe.group
prazise zu ermitteln, passende Schulungen aus einem Pool von Uber 50.000 Angeboten

zu buchen und Weiterbildungskosten transparent zu steuern.

Dank integrierter Reporting-Funktionen wird der Erfolg von TrainingsmaBnahmen messbar, sodass Einkaufer:innen
den Wert jeder Investition nachweisen kénnen. Unternehmen profitieren von optimierten Lern- und Entwicklungsprozessen,

starken ihre Mitarbeiter:innen gezielt und sichern nachhaltig ihre Wettbewerbsfahigkeit.

Weitere Informationen finden Sie unter: www.enterprise.semigator.de
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FIRMENPROFILE

HDS International Group ®
Die HDS International Group ist der europaweit groBte Logistikkosten-Berater mit
Standorten in Basel, Braunschweig, Wien und Ho Chi Minh Stadt (Vietnam). Seit 2005 ist
die HDS International Group fur Industrie- und Handelsunternehmen tatig. Wir verbessern
logistische Prozesse, senken die Transportkosten und geben unseren Kunden eine
transparente Sicht auf ihre Logistikkosten. In diesen erfolgreichen Jahren haben wir mehr
als 20 Mrd. € Transportkosten analysiert und optimiert.

International Group

Erweitert wird das Dienstleistungsportfolio seit Anfang 2024 um HDS-Support. Hier bietet die HDS ein leistungsstarkes Business
Process Task Management. Hiermit untersttzen wir Sie in allen Bereichen (auch auBerhalb der Logistik) Ihres Unternehmens
professionell und I6sungsorientiert. Mit eigenem Personal helfen wir im Tagesgeschaft und fur projektbezogene Aufgaben, bei allen
Prozess- und Digitalisierungsthemen, wie beispielsweise Datenerfassung, -aufbereitung oder Stammdatenpflege.

Die Ziele einer Zusammenarbeit reichen von Kosteneinsparungen, Prozessverbesserungen, Transparenz in den (logistischen) Abldufen
bis zur Arbeitsentlastung im Bereich Controlling, Rechnungsprifung und dem logistischen Kennzahlen-Management. Die HDS
International Group verfugt Gber ein Team von mehr als 100 qualifizierten Fachkraften mit langjahriger Expertise in den Bereichen
Logistik und Business Processing.

www.hds-international.group

HENRICHSEN4s \‘
=HENRICHSEN4s
Die HENRICHSEN4s GmbH & Co. KG ist Spezialist fur die Optimierung kaufménnischer smart SAP® solutions 4 success
Geschaftsprozesse in den Bereichen Einkauf und Finanzen auf Basis von SAP. Mit

unseren smarten Digitalisierungs- und Automatisierungslésungen verleihen wir Inrem

Purchase-to-Pay-Prozess Flugel, und zwar sowohl on premise als auch mit Hilfe

moderner Cloud-Technologie. Dabei steht die HENRICHSEN4s GmbH & Co. KG fur eine

ausgepragte Beratungskompetenz und Excellenz in der Umsetzung.

www.henrichsen4s.de

H&F Solutions

H&F Solutions ist ein fihrendes Deep-Tech-Unternehmen mit Sitz in Stiddeutschland.
Unser Schwerpunkt liegt auf der Entwicklung intelligenter Softwarelésungen, die den
nahtlosen Datenaustausch zwischen Unternehmen revolutionieren. Mit unserer
innovativen Cloud-L6sung dara® bieten wir einen zukunftsweisenden Ansatz fur den
automatisierten B2B-Belegaustausch.

Unsere Technologie basiert auf Intelligent Data Interchange (IDI) und ermdglicht eine bis zu 99-prozentige Automatisierung von
Prozessen im Belegaustausch - ohne den Aufwand umfangreicher IT-Projekte. Dank selbstlernender Kl reduziert dara® manuelle
Tatigkeiten und verbessert gleichzeitig die Datenqualitat durch intelligente Datenanreicherung.

H&F Solutions kombiniert Effizienz, Skalierbarkeit und Benutzerfreundlichkeit, um Unternehmen in der Industrie, im Handel und entlang
der gesamten technologischen Wertschopfungskette zu unterstitzen. Unser Ziel ist es, Unternehmen den Weg in die Digitalisierung zu

ebnen und ihre Ressourcen dort einzusetzen, wo sie wirklich zahlen - bei der Erreichung ihrer strategischen Ziele.

https://hf-solutions.com
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IntegrityNext

IntegrityNext ist eine fUhrende Lésung fUr Nachhaltigkeitsmanagement und v I N T E G R I T Y
ESG-Compliance in der Lieferkette. Die cloud-basierte Plattform hilft Unternehmen dabei, N EXT
regulatorische Sorgfaltspflichten wie die des deutschen Lieferkettengesetzes ' ‘

einzuhalten, Dekarbonisierungsziele zu erflllen und der Berichterstattung gemas

international anerkannter Standards wie GRI und CSRD/ESRS nachzukommen. Auf

diesem Weg unterstutzt IntegrityNext seine Kunden dabei, relevante ESG-Risiken entlang

der Lieferkette zu identifizieren und die Nachhaltigkeitsleistung langfristig zu verbessern.

Die Vision von IntegrityNext ist es, die Transformation globaler Lieferketten zum Treiber
positiver dkologischer und sozialer Auswirkungen zu machen. Durch skalierbare und
effiziente Losungen gibt IntegrityNext Werkzeuge an die Hand, um Lieferketten als Hebel
flr eine nachhaltige Entwicklung einzusetzen und eine Zukunft zu gestalten, in der
verantwortungsvolle Unternehmenspraktiken zur Selbstverstandlichkeit werden.

www.integritynext.com

ISPnext

ISPnext: SOURCE -TO-PAY SCHNELL UND EINFACH UMGESETZT

Gewinnen Sie optimale Kontrolle Uber den gesamten Source-to-Pay-Prozess mit einer

einzigen cloudbasierten Anwendung! Mit der modularen Plattform von ISPnext wurde der

finanzielle Nutzen von 400 zufriedenen Kunden in klrzester Zeit gesteigert. Dank

verschiedener Module fUr Rechnungsverarbeitung, Sourcing, Procurement, Spend Analyse, Lieferanten- und Vertragsmanagement
treffen unsere Kunden sichere Entscheidungen, minimieren Risiken und erhdhen ihre Profitabilitat.

Alle wichtigen ERP-Systeme kdnnen angebunden werden: SAP, Infor, MS Dynamics, JD Edwards. Steigern Sie die Effektivitat Ihrer
Organisation, identifizieren und realisieren Sie Kosteneinsparungen und reduzieren Sie Risiken. Aufgrund der innovativen Architektur
ist die Implementierung sehr schnell und dauert zwischen 3 - 6 Monaten. Bauen Sie in klrzester Zeit nachhaltige Prozesse auf:

AP-Automation « Lieferantenmanagement
Sourcing +  Vertragsmanagement
Procurement +  Spend Analyse

https://www.ispnext.com/de

Ivalua GmbH

Ivalua ist ein fUhrender Anbieter von Cloud-basierten und Ki-gestitzten Spend-
Management-L&sungen. Unsere einheitliche Source-to-Pay-Plattform ermdglicht es
Unternehmen, alle Ausgabenkategorien und alle Lieferanten effektiv zu verwalten,

die Rentabilitat zu steigern, die Nachhaltigkeit zu verbessern, Risiken zu senken und die
Produktivitat der Mitarbeiter zu erhéhen. Ivalua genieBt das Vertrauen von Hunderten
der weltweit angesehensten Marken und wird von Gartner und anderen Analysten

als fhrendes Unternehmen anerkannt. Weitere Informationen unter de.ivalua.com.
Folgen Sie uns auf LinkedIn.

https://de.ivalua.com
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ivoflow

[ ]
ivoflow
ivoflow bietet innovative Lésungen zur Optimierung der strategischen

Beschaffungsfunktion in globalen Fertigungsunternehmen. Die Plattform generiert
vollstandige Transparenz, identifiziert neue Einsparpotenziale und behalt den Uberblick
Uber sich standig verandernde Markte. Mithilfe von Kl und intelligenten Algorithmen
werden Daten aus ERP-Systemen und externen Marktdaten genutzt, um automatisch
Einsparpotenziale oder auch Risiken zu identifizieren.

Die Software ermdglicht Unternehmen somit, die Widerstandsfahigkeit ihrer Lieferanten zu verbessern, Warengruppenstrategien zu
formulieren und sich intelligent auf Verhandlungen vorzubereiten, die Inflation auszugleichen und Preiserh6hungen zu verhindern.

www.ivoflow.com

e IANGOCA=TR-

Uber JAGGAER: Die intelligente Source-to-Pay- und Supplier-Collaboration-Plattform
fUr die Beschaffung

JAGGAER ist ein weltweit fuhrender Softwareanbieter fur Enterprise Procurement sowie Supplier Collaboration und unterstutzt als
Catalyst die Verbesserung der menschlichen Entscheidungsfindung, um Geschaftsergebnisse zu beschleunigen. So hilft JAGGAER
Unternehmen, komplexe Prozesse zu automatisieren und zu managen sowie eine resiliente, verantwortungsvolle und integrierte
Lieferantenbasis aufzubauen.

Mit Uber 30 Jahren Erfahrung bilden die bewahrten, KI-gestutzten Branchenldsungen, Services und Partnerschaften die Grundlage
der JAGGAER ONE Suite. Diese deckt sowohl die direkte als auch indirekte Beschaffung sowie Upstream- und Downstream-
Prozesse in Umgebungen ab, die eine intelligente und umfassende Source-to-Pay-L&sung erfordern. Weltweit konzentrieren sich
1.200 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter darauf, die Kunden von JAGGAER dabei zu unterstitzen, Werte zu schaffen, ihr Business zu
transformieren und ihren Weg zum ,Autonomous Commerce” zu beschleunigen.

www.jaggaer.com

kiresult

kiresult steht fur modernstes Procurement Analytics. Bei jeder Datenqualitat und mit
einer K, die Potenziale erkennt und MaBnahmen vorschlagt.

In einer Welt, in der Entscheidungen im strategischen Einkauf immer komplexer werden, braucht es Einfachheit und Sicherheit.
Unser Ansatz nutzt Spend-Analysen, geht aber weit dartber hinaus. Unsere Kl erkennt nicht nur Kostenersparnisse, sondern schlagt
proaktiv MaBnahmen vor.

Initiativen und Savings-Projekte kénnen nachverfolgt und bewertet werden. Damit Iasst sich eine verlassliche Savings-Pipeline schaffen.

Das Besondere an unserem Ansatz: Die Qualitat Ihrer Daten spielt keine Rolle. Wir reichern Daten automatisch mit Warengruppen an
und harmonisieren unterschiedliche Datenquellen.

Wir garantieren eine schnelle und unkomplizierte Implementierung, unabhangig von der Systemlandschaft. Innerhalb von nur einem
Monat und zu unschlagbaren Kosten. kiresult ist Ihr Partner fur einen effizienten und strategisch ausgerichteten Einkauf.

www.kiresult.com
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Kodiak Hub

Lieferantenbeziehungen neu definiert \
Kodiak Hub ist eine End-to-End Supplier Relationship Management (SRM) Plattform, die
Big Data, smarte Automatisierung und KI nutzt, um Prazision in den Einkauf und Stéarke in
Partnerschaften zu bringen. ‘ .
Unsere innovative, cloudbasierte SRM-Software hilft globalen Einkaufs- und
Beschaffungsteams, smarter einzukaufen, nachhaltige Lieferantenbeziehungen zu
fordern und Mehrwert in globalen Lieferketten zu erzeugen.
Lieferantendaten und Informationen muihelos erfassen
Vertréage, Dokumente, Kategorien und Produkte muhelos verwalten
Lieferkettenrisiken umfassend erfassen und proaktiv Chancen entdecken
Audits optimieren und mit verbesserten Selbstbewertungen fir Compliance sorgen
Lieferantenleistungen bewerten und kontinuierliche Verbesserungen férdern
die Zusammenarbeit mit Lieferanten erleichtern, um Innovationen und nachhaltige
Effekte in der gesamten Wertschépfungskette zu beschleunigen

0]

mx

KODI

U

L

https://www.kodiakhub.de

Luminovo

[ ]
Luminovo ist eine innovative Softwareplattform, die die Elektronik-Lieferkette digitalisiert @ |u I I l I nOVO

und Unternehmen bei der Optimierung von Beschaffung, Angebotserstellung und der
Uberwachung von Leiterplattenbaugruppen (PCBAs) unterstitzt. Durch die Integration
von Daten aus internen sowie externen Quellen und den Einsatz von Kanstlicher
Intelligenz zur Automatisierung von Prozessen wie der Verarbeitung von Stucklisten und
PCB-Dateien vereinfacht Luminovo komplexe Ablaufe.

Die Plattform fordert eine effiziente Zusammenarbeit zwischen allen beteiligten Akteuren und sorgt fur Transparenz in der gesamten
Elektronik-Lieferkette. Luminovo richtet sich an OEMs, EMS und PCB-Lieferanten und optimiert die Prozesse in den Bereichen
Beschaffung, Entwicklung und Fertigung. Zu den mehr als 200 Kunden zahlen international fihrende Unternehmen wie Zollner, TQ,
BMK, Cicor und viele weitere.

https://luminovo.com/de

MARBEHO Solutions GmbH

Strategisch / Operativ / Dispositiv m a rbe h O
Mit smartPOINT und smartPRO bieten wir Ldsungen fur alle drei Einkaufsbereiche. Die
Module kénnen als Stand-alone-L&sung oder in Kombination mit einem ERP-System wie smart Supply solutions

SAP genutzt werden. Ampelfunktionen und digitale Hintergrundprozesse reduzieren den
Arbeitsaufwand fur die Nutzenden auf ein Minimum.

smartPOINT
Module fur Ausschreibungen, Vertragsmanagement, Dokumentenverwaltung und Kennzahlen bis hin zu Projektmanagement oder
Fertigungsleitstand - zur Digitalisierung und Optimierung von Unternehmensprozessen (No-Code).

smartPRO

Beschaffungsplattform fur Unternehmen mit einem zweistelligen Millionenbestand qualifizierter Artikel fUr Verwaltung und Produktion.
Eigene Lieferanten kénnen angebunden werden. Die automatisierte Uberwachung der Bestellabwicklung wird durch EDI unterstitzt.
Reduktion von Lieferanten durch zentrale Rechnungsstellung. Firmen- und benutzerspezifische Filter fir Lieferanten und favorisierte
Artikel. Optionale Anbindung digitaler Bestellboards flr Kanban, Lager oder Instandhaltung.

www.marbeho.com
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Markit B2B GmbH

Markit ist der einzige globale B2B-Marktplatz mit Fokus ausschlieBlich auf IT und als
Best-of-Breed-L6sung auf die speziellen Bedurfnisse des IT-Einkaufs bei internationalen
Unternehmen fokussiert.

10.000+ Kunden in 48 Landern - u.a. 20 % der globalen Fortune 2000 und 500 -
nutzen Markit um den IT-Einkauf ihrer Unternehmen landerUbergreifend mit Effizienz
und Transparenz sowohl zukunftsfahig als auch resilient zu gestalten.

https://www.markit.eu/de

Matchory

Matchory bietet dem strategischen Einkauf eine Lieferanten-Suchmaschine. Unsere
Datenbank umfasst Gber 10 Millionen Lieferanten weltweit aus sémtlichen Branchen und
deckt damit mehr als 97 % aller relevanten Lieferanten ab. Suchergebnisse werden
mithilfe modernster Technologien wie Kinstlicher Intelligenz und smarten Algorithmen
innerhalb von Sekunden vollautomatisiert bereitgestellt.

Die sonst zeitaufwandige Suche nach Lieferanten wird auf wenige Minuten reduziert,
was die operative Flexibilitat erheblich erhdht und Unternehmen dazu beféhigt, neue
Wachstumschancen wahrzunehmen und Risiken in der Lieferkette zu minimieren.

https://matchory.com

Mercanis (CdC3 GmbH)

Mercanis ist eine 2020 von Fabian Heinrich und Moritz Weiermann gegrindete
holistische Beschaffungssuite bestehend aus verschiedenen Modulen wie Sourcing,
Lieferantenmanagement (SRM) inkl. LkSG, Vertragsmanagement und Spend Analysen.
Kunden wie Frutiger, BS Energy, Rottendorf Pharma, Peak Performance, Wilson oder
Oventrop vertrauen Mercanis. Die Losung wurde von namhaften Investoren mit mehr
als 10 Millionen US-Dollar finanziert und als Gartner® Cool Vendor™ anerkannt.

www.mercanis.de

MARKIT

' matchory
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M~RLIN
MeRLIN bietet Losungen fur das Lieferanten-Onboarding und Management inklusive

fortschrittlicher Analytik, Category Management, strategische Beschaffung ber RFx und Strategic Sourcing Simplified
Einkaufsauktionen bis hin zum Vertragsmanagement. Die Losung hilft Unternehmen,

Einkaufsprozesse zu beschleunigen und flexibel zu gestalten und sowie nachhaltige

Einsparungen und Compliance zu gewahrleisten. Durch die offene REST APl kdnnen

andere Losungen problemlos eingebunden werden. MeRLIN wurde fur den Einsatz in der Cloud entwickelt und wird Gber Microsoft
Azure gehostet. Die modulare Architektur rationalisiert die Automatisierung von Beschaffungsprozessen und wurde bereits von
Gartner Magic Quadrant zum zweiten Mal in Folge als ,notable Vendor” ausgezeichnet.

MeRLIN Sourcing B.V. hat den Hauptsitz in Maastricht, Niederlande, und wurde 2018 gegrundet. Zu unseren Zielbranchen gehéren die
Automobilindustrie und die verarbeitende Industrie, wobei der Schwerpunkt auf Europa, Nordamerika und MEAI liegt.

https://merlinsourcing.com/de

Newtron GmbH

Newtron - einfach. clever. handeln. Wir optimieren Ihre Beschaffungsprozesse! N EWTRON
Die Newtron GmbH ist fihrender Anbieter von web- und app-basierten Lésungen zur
Optimierung der Beschaffungsprozesse zwischen einkaufenden Unternehmen und

Lieferanten.

Das Portfolio von Newtron umfasst modulare und individualisierbare Lésungen fur eProcurement, eSourcing und
Lieferantenmanagement/SRM. Unsere Inhouse-Expertenteams fUr die Bereiche EDI/Konnektivitat, Consulting und Customer Service
sorgen fur die optimale Umsetzung Ihres Projekts.

Mehr als 1.000 einkaufende Unternehmen und 120.000 Lieferanten vertrauen auf Newtrons innovative Produkte und Services sowie
seine 25-jahrige Prozesskompetenz. Die Automation von Beschaffungsprozessen vereinfacht die Kollaboration von Einkdufern,

Anwendern und Lieferanten.

www.newtron.de

nicando

L (g
Seit 1998 steht nicando fur einfache, schlanke Lésungen, die Ihre Supply Chain ) n I ca n d 0

effizienter machen. Vertrauen Sie auf Uber zwei Jahrzehnte Erfahrung in der nachhaltigen
Transformation von Einkauf und Supply Chain Management.

Unsere abbino SCM Collaboration Platform bietet Ihnen eine flexible Auswahl individualisierbarer Module, die Ihren gesamten
Beschaffungsprozess begleiten - von der Bestellung bis zur Lieferung. Egal ob Lieferantenmanagement, Anfragen, Rechnungen oder

die LLE: Wir unterstUtzen Sie in jedem Schritt und sorgen dafur, dass lhre Prozesse reibungslos ablaufen.

Durch eine prazise Analyse |hrer Situation entwickeln wir gemeinsam mit Ihnen eine maBgeschneiderte Lésung, die Ihnen messbare
Ergebnisse liefert. Uberzeugen Sie sich selbst - kontaktieren Sie uns, und finden Sie heraus, ob wir der richtige Partner fur Sie sind.

www.nicando.eu
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Onventis GmbH

[
Onventis ist seit 2000 ein Cloud-Pionier fur die digitale Transformation von Einkaufs- on V‘ n tlS

und Finanzprozessen. Die Cloud Software Onventis Buyer ist ein All-in-One-Beschaf-
fungssystem, das Unternehmen bei allen Beschaffungsvorgangen unterstitzt, um
Kontrolle Uber die Finanzlage, Prozesseffizienz und Kosteneinsparungen unter Einhaltung
von Unternehmensrichtlinien und Gesetzen zu erzielen. Onventis Buyer optimiert und
automatisiert alle Prozesse von der Beschaffungsquelle bis zur Bezahlung, einschlieBlich
der Zusammenarbeit mit Lieferanten im Netzwerk.

Das Onventis-Netzwerk verbindet Geschaftsprozesse von Einkdufern und Lieferanten - einfach und sicher. Weltweit wickeln
Uber 1.000 Unternehmen mit ca. 800.000 Anwendern im Onventis-Netzwerk ein jahrliches Beschaffungsvolumen von Gber
15 Milliarden Euro mit 280.000 Lieferanten ab.

www.onventis.de

pacemaker.ai o

(» pacemaker.ai
pacemaker.ai ist Vorreiter im Bereich nachhaltiger, Al-gestutzter Supply-Chain- und
Nachhaltigkeitslésungen. Gegrundet als Corporate Venture von thyssenkrupp, bietet
pacemaker.ai umfassende Softwareldsungen zur Optimierung globaler Lieferketten - aus
der Industrie fur die Industrie. Die maBgeschneiderten Losungen fokussieren sich auf
Demand Forecasting und Carbon Intelligence und nutzen Rohdaten, Branchenwissen
und Machine Learning, um hochprazise Prognosen und Bilanzen zu ermdéglichen.

Seit Januar 2025 erweitert die Sustainability Management Platform von WAVES das Portfolio von pacemaker.ai um fihrende
ESG-Managementlésungen. Dabei stehen Transparenz Uber Emissionen, regulatorische Anforderungen und Nachhaltigkeitsstrategien
im Vordergrund. So kédnnen Daten effizient gesteuert, normenkonform berichtet und Optimierungspotenziale realisiert werden. Mit
einem interdisziplindren Team gestaltet pacemaker.ai die Zukunft nachhaltiger Lieferketten. Sustainably better.

www.pacemaker.ai

Paradine

Paradine ist ein weltweit flhrendes Beratungs-, Dienstleistungs- und
Softwareunternehmen im Bereich Produkt- und Materialstammdatenmanagement.

Wir unterstitzen Unternehmen mit konsistenten Stammdaten nachhaltig Kosten zu senken und eine hohe Transparenz der
Produktdaten Uber alle Systeme hinweg zu erreichen. Wir beraten unsere Kunden von der Erstellung Uber die Einfihrung bis zur
laufenden Betreuung von Klassifikationen, Produktstammdatenlésungen und Mappings.

Unser eptos™ Product Master Data Repository ist eine fihrende Lésung fur den Aufbau und die Pflege von unternehmensweit
einheitlichen Produkt- und Materialstammdaten. eptos™ unterstutzt die effiziente Konsolidierung und Deduplizierung von
Produkt- und Materialstammdaten. Mithilfe von eptos™ kdnnen zudem standardisierte, mehrsprachige Kurz- und Langtexte auf

Basis von Regeln generiert werden.

Mit unseren Master Data Services kimmern wir uns um die Konsolidierung, Verifizierung, Anreicherung und Deduplizierung lhrer
Stammdaten.

www.paradine.at
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PIEL Die Technische GroBhandlung GmbH # I I

Dein Partner fir Erfolgsgeschichte DIE TECHNISCHE GROSSHANDLUNG
Wir denken ganz bewusst langfristig, um ein festes Fundament fur die Zukunft

zu schaffen und zu erhalten. Unser Schaffen basiert auf Leistungsbereitschaft,

Nachhaltigkeit, Verantwortung, Menschlichkeit und dem Streben nach

Kundenbegeisterung.

Prozessoptimierung

Du willst profitabler werden? Mit unserem C-Teile-Management bieten wir die
360°-Losung: Prozessberatung, Lagerbewirtschaftung via Ausgabesystem und/oder
RFID-Prozessen, Einkaufsdienstleistung und eBusiness Uber fihrende Lésungsanbieter.

Prozessoptimierung | Lagerbewirtschaftung | Vollsortiment | Dienstleistungen

www.piel.de | www.mawiforum.de

PINPOOLS

The world's first solution for chemical procurement enabled by data intelligence. P I N P O O L S

) ) o o better chemical procurement
PINPOOLS is a cutting-edge procurement platform revolutionizing companies

chemical sourcing. Our Platform saves up to 80 % of procurement time and uncovers
savings of over 12 %.

We empower informed strategic decisions.

https://pinpools.com

Prewave

Prewave revolutioniert das Risikomanagement in Lieferketten mit einer KI-gestutzten ® reque

Plattform, die entwickelt wurde, um die gréBten Herausforderungen in den Bereichen

Transparenz, Resilienz und Nachhaltigkeit zu bewéltigen. Gegrindet 2017 von Lisa Smith
und Harald Nitschinger, hat sich Prewave schnell zu einem globalen Vorreiter entwickelt
und arbeitet mit fGhrenden Unternehmen wie Lufthansa, Toyota und Ferrari zusammen.

Die Plattform bietet Echtzeiteinblicke entlang der gesamten Lieferkette, sodass Unternehmen potenzielle Risiken frihzeitig erkennen
und gleichzeitig die Einhaltung von Vorschriften sicherstellen kdnnen. Mit dem Ziel, Lieferketten transparenter, widerstandsfahiger und
nachhaltiger zu gestalten, setzt sich Prewave fur den Schutz von Menschen, Umwelt und wirtschaftlichem Erfolg ein und fuhrt den

Wandel hin zu einem verantwortungsvollen globalen Lieferketten-Okosystem an.

Weitere Informationen finden Sie unter www.prewave.com.

eSOLUTIONS REPORT 2025

59


https://www.prewave.com/
https://pinpools.com/en
https://www.piel.de/
https://www.piel.de/mawi-forum/

FIRMENPROFILE

Procure Ai e o o o

Procure Aiist ein fihrendes B2B SaaS-Start-up im Bereich Kunstliche Intelligenz und LA
Automatisierung, das sich auf die digitale Transformation des Einkaufs spezialisiert hat. °
Unsere Augmented Procurement Platform vereint fortschrittliche Datenintegration P r O C u r e A]
mit KI-gestUtzten Analysen, um aus komplexen Einkaufsdaten handlungsrelevante

Erkenntnisse zu generieren und Arbeitsablaufe zu automatisieren.

Mit Procure Ai kdnnen Einkaufsorganisationen den gesamten Beschaffungsprozess optimieren, indem sie z. B. Freitextbestellungen
intelligent strukturieren, automatisierte Handlungsempfehlungen erhalten und strategische Wertschépfungspotenziale identifizieren.
Unsere Plattform reduziert den manuellen Aufwand nicht nur bei Geringwert-Bestellungen und ermdglicht eine durchgéangige
Prozessautomatisierung, die Zeit und Ressourcen spart. Lassen Sie Ihre Beschaffung smarter, effizienter und strategischer agieren -
mit Procure Ai als Ihrem Partner flr zukunftsweisende Beschaffungslésungen.

www.procure.ai

Procurence

Procurence Meercat ist eine preisgekronte Plattform, die eine nahtlose Kombination aus p rocurence

BESCHAFFUNG, QUALITAT, RISIKO, COMPLIANCE und ESG-Funktionen in einer modularen

Softwareplattform bietet. Meercat vereint SRM/Lieferantenportal, Source-to-Pay und

Kollaborationsfunktionen. %

Wir unterstiitzen: * *

+  LIEFERANTENLEBENSZYKLUS (Onboarding, Audits, Entwicklung, Risikomanagement)
MATERIALLEBENSZYKLUS (Materialprofile inkl. Spezifikationen, Compliance und
Risiko; Neuprodukt-Einfihrungsprozess inkl. Quality Gates, Target Costing, PPAP, NCRs)
TRANSPARENZ UND COMPLIANCE (Risikomanagement, Sanktionsprifungen, KPIs, ESG und CO,-FuBabdruck Scope 3)
BESCHAFFUNGSPROZESSE (Sourcing/RfX, Vertragsgestaltung, Bestellungen, Rechnungen, Einsparungsmanagement)
STRUKTURIERTE KOMMUNIKATION (Aufgaben, Protokolle, Massenversand, Innovationen)
PROZESSAUTOMATISIERUNG (modernste KI-Anwendungen, aber mit solidem Back-End, das komplexe Organisationsstrukturen
unterstitzt)

Einfaches Lizenzmodell - KEINE LIMITS, ALL-YOU-CAN-EAT-Modell - alles fur eine geringe jahrliche Lizenzgebuhr.

Auszeichnungen: SpendMatters 50-to-Watch, 24 (5. Jahr in Folge), BME-GUtesiegel, 2023-25, PSML Procurement Leader Award, 2021,

Procurement Leaders World Procurement Awards, 22

https://www.procurence.com

Prospeum GmbH

Prospeum bietet eine moderne Softwareldsung fur das Lieferantenmanagement und
Ausschreibungen. Durch Automatisierung und Kl optimiert die Plattform strategische

Einkaufsprozesse und minimiert den Verwaltungsaufwand: pr’ospe um

Lieferantenmanagement: Zentrale Datenverwaltung, automatisiertes Onboarding und

kontinuierliches Monitoring von Leistung und Compliance.

Compliance: Erfullung gesetzlicher Vorgaben, von LkSG bis CBAM, durch

automatisierte Risikobewertungen und Berichterstellung.

KI-gestUutzte Prozesse und Analysen: Prozessautomatisierung, Echtzeiteinblicke zur Lieferantenleistung, Kostenkontrolle
und Risikomanagement.

Dokumentenmanagement: Vertrage und Zertifikate werden zentral gespeichert, verwaltet und automatisch aktualisiert.

Effizienzsteigerungen, Kostensenkungen und verbessertes Risikomanagement - Prospeum revolutioniert die Beschaffung
durch smarte Automatisierung und bietet Transparenz und strategische Mehrwerte fur Ihre gesamte Lieferkette.

Www.prospeum.com
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PSG Procurement Services GmbH

PSG Procurement Services GmbH, Teil der EPSA-Group, bietet seit 1991 vollumfangliche
digitalisierte und operative Einkaufsdienstleistungen zur Optimierung lhres indirekten
Einkaufs an und ist einer der InnovationsfUhrer moderner Beschaffungs-Dienstleistungen
und eProcurement-Lésungen weltweit.

Mit einer einmaligen Kombination aus Marketplace sowie Konsolidierungs- und PART OF e p
Integrations-Services im Bereich SpotBuy bewegen wir fir mehr als 200 Kunden und WARKETPLACE
Uber 100.000 Nutzer als Full-Service-Provider im echten 1-Kreditor-Modell mehr als

300.000 Bestellungen pro Jahr. Wir sind ISO-zertifiziert, haben EcoVadis Platin Status und

erstellen ein jahrliches CDP-Reporting zur CO,-Reduktion.

PSG - marketplace - consolidator - integrator

www.psg-procurement.com

QAD

Uber QAD - Unterstiitzung fiir flexible Unternehmen ,/ < ! A ! >

QAD Inc. ist DER fuhrende Anbieter von Fertigungs- und Lieferkettenlésungen der
nachsten Generation in der Cloud. In einer schnelllebigen Welt, die von Lieferengpéssen
und wechselnder Nachfrage gepragt ist, missen Unternehmen schnell reagieren kénnen.
Sie benotigen Flexibilitat, Effizienz und Stabilitat, um ihren Kunden exzellenten Service

zu bieten. QAD bietet speziell entwickelte Anwendungen, um Unternehmen zu helfen,
sich schnell anzupassen und erfolgreich zu sein. Das Unternehmen hat Kunden in Uber
84 Landern weltweit.

Zahlreiche Firmen setzen auf die Lésungen von QAD, darunter Unternenmensplanung (ERP), Lieferantenmanagement (SRM),
Planung der Lieferkette (DSCP), globale Handels- und Transportlésungen (GTTE), Qualitdtsmanagementsysteme (EQMS),
Connected Workforce und Analyse von Geschéaftsprozessen.

www.gad.com

@ ~) REMIRA

REMIRA ist einer der fihrenden Anbieter intelligenter Supply-Chain- und Omnichannel- # intelligent software solutions
Commerce-Lésungen fur Handels-, Logistik- und Industrieunternehmen aller Branchen.

Mit 500 Beschéftigten und einem Jahresumsatz von Uber 50 Millionen Euro zahlt das

Unternehmen zu den gréBten Softwareunternehmen mit Hauptsitz in Deutschland.

REMIRA hat es sich zur Aufgabe gemacht, mit KI-gestttzten Cloudldsungen den

technologischen Fortschritt seiner Kunden zu férdern und damit deren wirtschaftlichen

Erfolg zu erhéhen.

Ob KMU oder groBer Konzern - REMIRA unterstttzt seine Kunden in den Bereichen Planung, Beschaffung, Supply-Chain-Optimierung
und Commerce entlang der gesamten Wertschépfungskette und dartber hinaus. Derzeit betreut das Unternehmen weltweit rund
1.5600 Kunden und 8.000 Verkaufsstellen (POS). Hauptsitz von REMIRA ist Dortmund. Insgesamt gibt es weltweit 18 Standorte - davon
funf in Deutschland.

www.remira.com
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Retarus

[ J
retarus:
Retarus ist ein globaler Anbieter von APIs, Gateways und Applikationen fUr Messaging. [ J

E-Mail Management und den Austausch strukturierter Daten flr Geschéaftsprozesse.
Mit top Performance, Sicherheit und Datenschutz, bereitgestellt in weltweit verteilten,
selbst betriebenen Rechenzentren. Mit Hauptsitz in MUnchen wurde Retarus 1992
gegrindet, ist inhabergefuhrt und stolz auf seine Innovationskraft.

Das Unternehmen beschéftigt rund 500 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in

20 Niederlassungen auf vier Kontinenten. Retarus-Dienste werden von den fihrenden
Unternehmen der Welt eingesetzt. Der Vertrieb erfolgt direkt und in enger
Zusammenarbeit mit ausgewahlten Partnern. Analysten bestatigen laufend die
hervorragende Qualitat und Verlasslichkeit von Retarus.

Mehr Informationen: www.retarus.de

Schweitzer Fachinformationen /—
-
Wenn es um professionelles Wissen geht, ist Schweitzer Fachinformationen wegweisend. s c h We Itze r

Ihr Unternehmen erhélt komplette Lésungen zum Beschaffen, Verwalten und Nutzen von F ac h | n fo rma ‘t | onen
digitalen und gedruckten Informationen. Die Schweitzer Business Information Platform

bietet leichten Zugang zu Wissen in allen Medienformen. Die umfangreichen Services sind

individuell kombinierbar - innovative Software-Lésungen machen Wissen Gberall nutzbar

und komfortabel verwaltbar.

lhre Vorteile:
Beschaffung aller Informationsprodukte in allen Medientypen Uber einen Lieferanten
umfassender Katalog fur alle Fachinformationen
effizienter Beschaffungsprozess voll integriert in Ihre E-Procurement-Umgebung
einfache Bestandsverwaltung fur alle Medien
Kostentransparenz, -vermeidung und -reduzierung
nachhaltige Losungen

https://www.schweitzer-online.de/info/Services-fuer-Unternehmen

Luminarity.ai by shouldcosting GmbH

Die neue Dimension der Datenautomatisierung mit KI-gestutzter Produktdaten-
Intelligenz:

Die Luminarity Produktdaten-Intelligenz ermdglicht Kosteneinsparungen im 2-stelligen
Prozentbereich durch Kl-basierte Analyse von 3D-CAD-Daten, 2D-Zeichnungen und
ERP-Daten. Die systematische Nutzung der Unternehmensdaten mit kinstlicher
Intelligenz ermdglicht die automatisierte Kostenkalkulation, automatisierte Klassifikation
(Warengruppenmanagement), die automatisierte Lieferantenselektion und eine hohe
Datenqualitét in PDM-, ERP- und PLM-Systemen.

In Unternehmen werden groBe Mengen an produktbeschreibenden Daten erzeugt. Die kinstliche Intelligenz Luminarity generiert
daraus nutzbare Daten und identifiziert vollautomatisch Einsparpotenziale.

Entdecken Sie an unserem Stand die neue Ara der Produktdaten-Intelligenz. Wir freuen uns auf ihren Besuchl!

www.shouldcosting.de
www.luminarity.ai
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Slimstock

Kl-gestutzte Supply-Chain-Planung & Bestandsoptimierung Sl I mStOCK ”

Die richtige Ware, zur richtigen Zeit, in der richtigen Menge und zu den bestmaoglichen
Kosten - genau das ist seit 1993 das Kerngeschéaft von Slimstock. Wir fokussieren uns
seit der Firmengriindung ausschlieBlich auf das Thema Lieferketten sowie darin u.a.
Lagerbestandsoptimierung, wo wir mit Gber 1.500 Kunden MarktfUhrer in Europa sind.
Unsere Planungs-Software Slim4 erganzt Ihr bestehendes ERP-System bzw.

Ihre System-Architektur in den Bereichen Prognose, Bedarfsplanung, Einkaufsplanung sowie S&0P/IBP.
Dabei unterstttzen wir Unternehmen vor allem dabei, Lagerbestande zu reduzieren, die Lieferfahigkeit zu erhéhen
sowie die Disposition innerhalb der Unternenmen wesentlich transparenter und nachhaltiger zu gestalten.

Slimstock GmbH
www.slimstock.com/de

SoftconCIS

SoftconCIS ist seit Uber 25 Jahren der fihrende Anbieter und Vordenker von PROCUREMENT INTELLIGENCE
Informationssystemen flr Einkaufscontrolling und Einkaufssteuerung.

Die webbasierte Best-of-Breed Software WebCIS 4.0 bietet neben allen relevanten

Kennzahlen des strategischen Einkaufs ein integratives Initiativen-Tracking zusammen

mit Einkaufsplanung und Stlcklistencontrolling. DartUber hinaus bietet WebCIS 4.0

Katalogfunktionalitaten u.a. fur die Durchfihrung von Lieferantenbewertung, Risikomanagement oder LkSG. Der digitale
Einkaufsassistent mit automatisierten Dashboards und Push-Funktionen sowie KI-Anwendungsmaglichkeiten erganzen
das Leistungsspektrum. Sémtliche Module sind Uber das leistungsfahige Cloud-Hosting im eigenen ISO-zertifizierten
Rechenzentrum in KéIn nutzbar.

WebCIS 4.0 - die umfassende, intelligente Informationsplattform fur eine professionelle Einkaufssteuerung.

www.softconcis.de

SupplyOn: Die Zukunft vernetzter Lieferketten

Seit Uber 25 Jahren ist SupplyOn fiihrend im Bereich globaler Lieferketten und S U P P LYO N
untersttzt fihrende Industrie-Unternehmen bei der Optimierung und Digitalisierung ihrer
Supply-Chain-Prozesse. Dabei geht SupplyOn Uber die reine Beschaffung weit hinaus und \

orchestriert das gesamte Lieferketten-Okosystem - in Echtzeit und KI-gestutzt.

SupplyOn verbindet die gesamte Wertschépfungskette - von der Beschaffung und Lieferantenqualifizierung bis hin zu Logistik,
Produktion, Qualitatsmanagement inklusive aktueller ESG-Anforderungen.

SupplyOn nutzt aktuelle Transaktions-Daten, um die Entscheidungsfindung zu verbessern und ermdéglichen vorausschauende
Analysen, automatisierte Workflows und ein proaktives Risikomanagement fur eine belastbare Lieferkette.

Die nahtlose Integration in ERP-Systeme wie SAP S/4HANA gewahrleistet Datensynchronisation in Echtzeit, bessere Zusammenarbeit
mit Lieferanten und verbesserte Compliance.

SupplyOn verbindet weltweit rund 140.000 Industrieunternehmen, darunter Airbus, Alstom, BorgWarner, Bosch, Continental, DEUTZ,
Liebherr, Oerlikon, Safran, Schaeffler, Schindler, Siemens, Thales und ZF.

www.supplyon.com
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FIRMENPROFILE

Synertrade

Synertrade ist ein umfassender Source-to-Pay (S2P)-SaaS-Dienst, der Unternehmens-
kunden dabei unterstutzt, aus dem Beschaffungsprozess einen Mehrwert zu generieren.

Das Unternehmen bietet eine Komplettlésung, die dabei hilft, Lieferantenbeziehungen zu verwalten, die Kosten unter Kontrolle zu
halten und Risiken zu reduzieren, indem alles digitalisiert wird - von der Bewertung neuer Lieferanten Uber die Vertragsgestaltung und
das Onboarding bis hin zum Umgang mit unerwarteten Ereignissen, der Verbesserung der ESG und der Budgetoptimierung.
Synertrade hat seinen Hauptsitz in Paris und unterstutzt seinen Kundenstamm durch ein globales Netzwerk von lokal ansassigen
Kundensupport-Experten.

www.synertrade.com

Tacto

Tacto ist das fuhrende SRM-System fUr den industriellen Mittelstand im DACH-Raum.
Die Kl-basierte Software ermdglicht eine Starkung der Lieferantenbeziehungen als Kern
zukunftssicherer Lieferketten.

An einem Ort k6nnen Lieferanten strategisch verwaltet sowie Uber den Lieferantenlebenszyklus hinweg gesteuert werden,
Risiken und Potenziale kdnnen mittels tagesaktueller Hinweise bei Lieferanten aufgedeckt werden, Warengruppen und Artikel
sind auf Knopfdruck transparent einsehbar und Compliance-Anforderungen kénnen integriert ohne den Aufbau neuer
Ressourcen erfullt werden. So kann der Einkauf sich auf die wertschépfenden Tatigkeiten konzentrieren und Freiraum im Alltag
schaffen.

www.tacto.ai

take-e-way A
take-e-way bietet Ihnen Product Compliance und internationale EPR-L6sungen fur ta ke a y

WEEE, Batterien, Verpackungen, Mébel und Textilien. Wir unterstttzen Sie dabei, Ihre
Produkte in Deutschland und weltweit rechtskonform auf den Markt zu bringen. Aktuell
registrieren wir in 35 Landern elektronische Geréate (geméaB WEEE-Richtlinie), Batterien,
Verpackungen, Mébel und Textilien.

for an easy way

Sie bendtigen eine schnelle Registrierung geman WEEE, Elektrogesetz, Batteriegesetz, die Lizenzierung geman Verpackungsgesetz,
ein Ricknahmesystem fur Elektroaltgerate, Batterien und Verpackungen, Lésungen far CE, RoHS, REACh, ZPU/GEMA und das alles auf
einmal und in ganz Europa oder nur einen Teil davon? Kein Problem: take-e-way betreut bereits Uber 8.000 Unternehmen aus

47 Nationen und ist auch Ihre Lésung fur Produktverantwortung und Compliance, ganz gleich, ob Sie Hersteller, Vertreiber, Importeur,
Online-Shopbetreiber oder Compliance Manager in einem groBen Unternehmen sind.

www.take-e-way.de
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Unite

Unite (ehemals Mercateo) vernetzt die Wirtschaft fir nachhaltiges Business.
Die E-Procurement-Plattform mit dem integrierten Marktplatz ermdglicht eine
einfache Beschaffung fur Unternehmen und den 6ffentlichen Sektor.

Die Unite Plattform bringt Eink&dufer und Anbieter zu beidseitigem Nutzen zusammen und
fordert fairen Wettbewerb sowie vertrauensvolle Partnerschaften. Mit ihrer skalierbaren
Infrastruktur untersttzt sie solide Geschéaftsbeziehungen, stabile Prozesse und robuste
Lieferketten.

Unite transformiert den digitalen Handel fur Unternehmen und den &ffentlichen Sektor, stérkt die regionale Wirtschaft und schafft
Mehrwert, der allen zugutekommt. Im Jahr 2023 wurde Unite als erstes Plattformunternehmen durch die Fair Tax Foundation fur
sein verantwortungsvolles Steuerverhalten akkreditiert.

https://unite.eu/de-de

valantic

[ ]
valantic zahlt zu den am schnellsten wachsenden Digital Consulting-, Solutions- und va a ntlc

Software-Gesellschaften am Markt. Uber 500 Blue Chip Kunden vertrauen bereits auf
valantic - davon 33 von 40 DAX-Konzernen sowie eine Vielzahl internationaler
MarktfUhrer. Mit mehr als 4.000 Digitalisierungs-Expertinnen und -Experten ist valantic
in 18 Landern weltweit vertreten und hat 2024 einen Umsatz von rund 600 Mio. Euro
erwirtschaftet.

Etwa 2.000 erfolgreiche Digitalisierungsprojekte in den letzten finf Jahren haben gezeigt, dass die Expertinnen und Experten von
valantic die Herausforderungen ihrer Kunden genaustens verstehen. Von der Strategie bis zur handfesten Umsetzung verflgen diese
Uber die notwendige Expertise, Projekte von Anfang bis Ende zu begleiten und erfolgreich zu machen. Dabei verbinden sie
technologische Kompetenz mit Branchenkenntnis und Menschlichkeit.

www.valantic.com

veenion GmbH

veenion

Digitalisierungs-Spezialist fiir die Beschaffung make your order

Seit Uber 25 Jahren entwickelt veenion Lésungen fur die Beschaffung von indirektem
Material und Leistungen. Von der Bedarfsabfrage Uber Kataloge, Freitext,
Dienstleistungsbestellungen, Preisanfrage und dynamische Beschaffung sowie die
komplette automatische Bestellabwicklung mit Lieferschein, Wareneingang und
Rechnungsfreigabe bis hin zu Ausschreibungen.

Unsere E-Procurement-L6sungen schaffen Netzwerke fUr die Zusammenarbeit von Bedarfstragern, Einkaufern, Entscheidern und
Lieferanten in einer gemeinsamen Kommunikations- und Kollaborations-Plattform von der Bedarfsentstehung bis zur Zahlung.

Wir beraten und unterstttzen unsere Kunden langfristig auf Basis unserer Erfahrung aus einer Vielzahl von Projekten im Mittelstand,
in internationalen Konzernen und der 6ffentlichen Hand bei Stadten, Stadtwerken, Behérden und Landeslésungen.

www.veenion.de
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FIRMENPROFILE

Vertice

Vertice ist ein technologiegestutzter Service, der Unternehmen dabei hilft, bis zu 25%
ihrer SaaS- und Cloud-Kosten zu sparen und die Beschaffungsprozesse durch
intelligenten Workflows und tiefgreifende Verhandlungsunterstitzung effizienter zu
gestalten. Unternehmen jeder GréBe und Branche nutzen Vertice, um Transparenz und
Kontrolle Uber ihre Software- und Cloud-Ausgaben zu gewinnen und durch
fortschrittliche Automatisierung garantierte Kosteneinsparungen zu erzielen.

Aktuell verwaltet Vertice Vertragsausgaben in Hohe von Uber 3,4 Milliarden US-Dollar und ist die weltweit einzige Plattform, die es
Unternehmen ermdglicht, ihre SaaS- und Cloud-Einkaufe mit einem integrierten, einheitlichen Angebot zu optimieren. Vertice hat
Buros in London, New York, Sydney und Brno.

Erfahren Sie mehr unter www.vertice.one.

xSuite Group GmbH

]
xSuite Group ist Hersteller von Softwarelésungen fur dokumentenbasierte X i l l I I l

Arbeitsprozesse. , . R ..
It's simple. It’s digital.

Schwerpunkt ist der SAP-zertifizierte und -integrierte P2P-Prozess. Dazu gehoren die
automatisierte Bedarfserfassung, die Prifung eingehender Auftragsbestatigungen und
Lieferscheine, die Annahme und Verarbeitung von Rechnungen sowie die Einbindung
eines Lieferantenportals - in der Cloud, on-premises oder hybrid.

Die komplette digitale Strecke basiert auf xSuite-Technologie und enthélt alle notwendigen Komponenten fir E-Rechnung und
Beleglesung, Workflow und eine revisionssichere Archivierung. Dabei profitieren die automatisierten Lésungen von gezielt
eingesetzter, nutzenorientierter kinstlicher Intelligenz (KI). xSuite bietet kompetente Prozessberatung, Projektkoordination und
-umsetzung sowie Schulungen, Support und Managed Services.

Unsere Softwarelésungen sind umfassend von SAP zertifiziert, u.a. fur die ,Integration with RISE with SAP S/4 HANA Cloud”.
Die Produktentwicklung der xSuite ist nach ISO/IEC 27001 zertifiziert. xSuite ist weltweit tatig und hat Uber 240 Beschaftigte.

www.xsuite.com

N Z=4ZYCUS

Zycus, recognized by Gartner and Forrester as a leader in procurement technology, === DEEP VALUE PROCUREMENT (Al
empowers teams to unlock deep value through its comprehensive Source-to-Pay (S2P)

solutions. At the heart of our S2P solution is the Merlin Al Agentic Platform, which

orchestrates intelligent Al agents to deliver simplified, efficient, and compliant processes.

The Merlin Intake Agent offers business users unparalleled ease of use, increasing adoption rates and significantly reducing
non-compliant spending. For procurement teams, Merlin Autonomous Negotiation Agent handles tail spend autonomously,
securing additional savings, Merlin Contract Agent helps draft compliant contracts and reduces risks by actively monitoring them,
and the Merlin AP Agent further enhances efficiency by automating invoice processing with exceptional speed and accuracy.

With the flexibility and autonomy of Merlin Al agents, teams can seamlessly guide workflows or delegate routine tasks for
autonomous execution. Uncover the full depth of value and achieve procurement excellence with Zycus' Al-powered S2P solutions.

www.zycus.com
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.planetly OneTrust www.planetly.com
___------------
2bits 2bits GmbH www.2bits.de
4EBIT GmbH 4EBIT GmbH www.4ebit.de
___------------
Accrualify Accrualify www.accrualify.com
___------------
acerta acerta www.acerta.been
ADD*ONE INFORM www.inform-software.comen X
___------------
Adobe Adobe Systems Software www.adobe.comde

Ireland Limited

Aestiva Purchase Order Aestiva Software www.aestiva.com
___------------
AgileOne Acceleration VMS ACT 1Group www.agile-one.com
___------------
AGR AGR www.agrinventory.com
___------------
Airbase Airbase Inc www.airbase.com
___------------
alles-ausschreibungen.de alles-ausschreibungen.de KHI  www.infodienst-aussch-
GmbH reibungen.de
—_—------------
Alpas Sourcing Intelligence Alpas GmbH www.alpas.ai
__------------
Altana ALTANA AG www.altana.de
___------------
ALTO eProcure Innovation Centric Group www.icgteam.com
___------------
Amazon Business Amazon.com, Inc. www.business.amazon.de
___------------
Anvil Analytical Anvil Analytical www.anvilanalytical.com
___------------
AnyData AnyData Solutions www.anydatasolutions.com
___------------
Apex Analytics Apex Analytics www.apexanalytix.com
___------------
Appzen Appzen www.appzen.com
___------------
apsolut / squando apsolut GmbH www.ap-solut.com
___------------
arkestro arkestro www.arkestro.com
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Asapio Losungen Asapio www.asapio.com
___------------
Astradi OptiTrade Astradi GmbH www.astradi.com
_——------------
atamis Atamis Ltd www.atamis.co.uk
Avetta Avetta www.avetta.com
___------------
Avvoka Avvoka www.avvoka.com
___------------
Axiscope Axiscope www.axiscope.com
___------------
B2B Connex Supplier Portal B2B Connex www.b2bconnex.com

B2B Shop, E Procurement Frantos GmbH www.frantos.com

BatchNameCheck / LexisNexis www.lexisnexis.de
LexisDiligence®/ Entity Insight

bekaProcure beka GmbH www.bekaprocure.de
———------------

Beroe LiVE.Ai Beroe www.beroeinc.com
———------------

Bext 360 Bext Holdings www.bext360.com
———------------

Binoloop Binoloop www.binoloop.com
———------------

birdseye WITH BV www.birdseye.digital

BLP Digital BLP Digital AG www.blp-digital.com
___------------

Blumenbecker Blumenbecker www.blumenbecker.com

Industriebedarf GmbH Industriebedarf GmbH

Board Board www.board.comde
___------------

BONSAI IBB Adaptive Solutions GmbH www.ibb-as.com

Konditionenmanagement

BPI SRM bpi solutions www.bpi-solutions.de
___------------
brightflag Brightflag www.brightflag.com
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BRYTER BRYTER GmbH www.bryter.com
___------------
Buynamics / What's the Price  Buynamics www.buynamics.com
___------------
C2F0 Pollen www.c2fo.com
___------------
canopy Canopy www.team-canopy.com
___------------
Carbmee Carbmee GmbH www.carbmee.com
___------------
Carbon Credit Capital Carbon Credit Capital www.carboncreditcapital.com
___------------
Carbonfund ClimeCo www.carbonfund.org
___------------
CargoSoft-Enterprise CargoSoft GmbH www.cargosoft.de

Condition Management

CCH Tagetik Wolters Kluwer N.V. www.wolterskluwer.com

Certinal Certinal Inc. www.certinal.com

CF suite Curtis Fitch www.curtisfitch.com

Checkbox Checkbox Technology www.checkbox.ai

Circular Tree Circular Tree www.circulartree.com

Circulor Circulor www.circulor.com

Cirtuo Cirtuo GmbH www.cirtuo.com

Claritum Claritum www.claritum.com

ClimatePartner ClimatePartner www.climatepartner.com

cloverly cloverly www.cloverly.com

collectivespend CollectiveSpend www.collectivespend.com

ComfortMarket ePhilos AG www.ephilos.de

Compleat Purchase to Pay Compleat Software www.compleatsoftware.com X

Conga Conga www.conga.com

contingent Contingent www.contingent.ai
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Lieferantenmanagement
KI-Funktionen

Marktplatz

Sonstiges

contractsafe ContractSafe LLC www.contractsafe.com

convergepoint Contract ConvergePoint Inc. www.convergepoint.com
Management

Corcentric Corcentric www.corcentric.com

Cority Cority www.cority.com

corvolo Corvolo www.corvolo.com

Cost Xpert Cost Xpert AG www.cost-expert.de

costdata costdata GmbH www.costdata.de

Costtracker Costtracker www.costtracker.com

Cotiss Cotiss Limited www.cotiss.com

cozero cozero WWW.COzero.io

crossnet crossinx WWW.Crossinx.com

CSRHUB CSRHUB www.csrhub.com

Dara H&F Solutions www.hf-solutions.co

Data Pred Data Pred www.datapred.com

Deallink Deallink www.deallink.biz

Decideware Decideware Development www.decideware.com
Pty Ltd.

DeepVu DeepVu www.deepvu.co

Demica Demica www.demica.com

Deutsche eVergabe Healy Hudson GmbH www.deutsche-evergabe.de

digiproc DigiProc www?2.digiproc.com

_—_------------
Digitale Steuerung Zeitarbeit/ IMPACT Service GmbH www.dein11a.de X
Vendor Management

Auszug aus der Datenbank der amc Group eSolutions 2025
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Analystics & Reports
Vertragsmanagement
Ausschreibungsmanagement
Nachhaltigkeit
Risikomanagement
Warengruppenmanagement
Lieferantenmanagement
KI-Funktionen

Marktplatz

Sonstiges

directcommerce D|rect Commerce Inc. WWW. d|rectcommerce com

documation Documation www.documation.co.uk

Dodo Dodo www.dodo.eco

dSilo dSllo www.dsilo.ai

EarthShiftGlobal EarthShiftGlobal www.earthshiftglobal.com

ebidtopay eeebid.com Inc. www.ebidtopay.com

eBuyerAssist Platform Eyvo eProcurement Solutions www.e-procurement.com X X X
Pvt. Ltd.

Ecochain Ecochain Technologies www.ecochain.com

ecometrica ecometrica www.ecometrica.com

EcoTransIT Ingenieurgesellschaft fur www.ecotransit.org
Verkehrs-und Eisenbahn-
wesen mbH (IVE mbH)

Edgeworthbox Edgeworthbox www.edgeworthbox.com
___------------
EDI Cloud Solution ESKER Software Entwick- www.e-integration.de

lungs- und Vertriebs- GmbH

EFI-NET EFI-Net www.efi-net.de

ELB eSourcing Solution ELB Solutions - Competence  www.elb-solutions.com

Standard Version for Commerce
___------------

Elemica Elemica www.elemica.com
___------------

Emex Emex www.emex.com
___------------

Enaio Solutions Optimal Systems www.optimal-systems.de

enPORTAL enPORTAL GmbH www.enportal.de
__—------------

ensun ensun GmbH www.ensun.iode
__—------------

Enterprise Contract HMP Solutions www.hmp-solutions.com

Management
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Lieferantenmanagement
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Sonstiges

Envoria Envoria GmbH WWWw.envoria.com
_——------------

E-Procurement Software DigitalPA www.digitalpa.net

Solution

ESG Software measurabl www.measurabl.com

eSourclng app eSourcing.app www.esourcing.app

_------------

Everstream Analytics Everstream Analytics www.everstream.ai
___------------

Eximware Eximware www.eximware.com
___------------

Expenzing Nexstep Infotech Pvt. Ltd. Www.expenzing.com
___------------

Facton EPC FACTON GmbH www.facton.com
___------------

facturee cwmk GmbH www.facturee.deen
___------------

felix Felix Software www.felix.net
___------------

FIS/edc; FIS/mpm FIS Informationssysteme und  www.fis-gmbh.de

Consulting GmbH

FlexRFP EC Sourcing Group www.ecsourcinggroup.com

flowie Flowie www.get-flowie.comen

focal point Focal Point www.getfocalpoint.com

Foursource Foursource www.foursource.com

FRED FRED GmbH www.fred-footprint.de

Fruuts Fruuts GmbH www.fruuts.com

Futura Futura Solutions GmbH www.futura-solutions.de

GenlLots GenlLots www.genlots.com

Global Changer Global Climate Changer www.globalchanger.com

GlobalData GlobalData www.globaldata.com

Auszug aus der Datenbank der amc Group eSolutions 2025
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Purchase / Pay
Nachhaltigkeit
Risikomanagement
KI-Funktionen
Marktplatz
Sonstiges

Gloopro PayMente Ltd. WWW. gloopro com
———------------
GreenKPI GreenKPI www.greenkpi.com.au
___------------
GrowinCO GrowinCo www.growinco.comen
___------------
Haufe E-Procurement / Haufe Group www.semigator.haufe.de
Semigator
———------------
hifo.co hifo Ltd www.hifo.co
———------------
Hivebuy Hivebuy GmbH www.hivebuy.comde
———------------
IBM Watson Supply Chain IBM Deutschland www.ibm.com

Business Network / Insights

IDAS IDAS www.idas.ai
———------------

Ignite Procurement Ignite Procurement www.igniteprocurement.com
———------------

INFRA.MARKET Hella Infra Market Private www.infra.market

Limited

Innovecs Innovecs www.innovecs.com
———------------

INPLAN Pro Inplan www.inplan.de

INTEGRIS INTEGRIS integrierte www.integris.de

computersysteme gmbh

Interos Interos www.interos.ai

intex intex Informations-Systeme  www.intex.software
GmbH

ironclad Ironclad, Inc www.ironcladapp.com

itbid itbid www.itbid.comen

Ivalua Buyer V8 lvalua www.ivalua.com

Jaggaer Jaggaer www.jaggaer.com

juro juro WWW.juro.com
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Kavida.ai Kavida.ai www.kavida.ai
kiresult-Toolbox kiresult www.kiresult.com
KlimAktiv KlimAktiv gemeinnutzige www.klimaktiv.de

Gesellschaft zur Férderung
des Klimaschutzes mbH

Kodiak Hub Supplier Kodiak Hub www.kodiakhub.com X X
Relationship Management

Kreatize Kreatize www.kreatize.com

Le2B Lehmanns Media GmbH www.lehmannspro.de

legalSifter LegalSifter, Inc www.legalsifter.com

Lemon Learning / goldfuchs  Lemon Learning www.lemonlearning.com

Lhotse Lhotse Technologies GmbH www.lhotse.de

lightsource LightSource www.lightsource.ai

Linkana Linkana www.linkana.com

Logiline Logiline www.logiline.de

LUPR LUPR, Inc. www.lupr.com

MAIKI CARDO Holding AG www.maiki.io

Makersite Makersite GmbH www.makersite.io

Manufacture 2030 Manufacture 2030 www.manufacture2030.com

MarkIT MarkIT www.markit.eu

Medius Medius www.medius.com

Mercanis Mercanis www.mercanis.com

Mercell Mercell Germany www.mercell.com

Metrio ESG Software Metrio www.metrio.net

MHP AddOn Lieferanten- MHP Management- und www.mhp.com
beurteilung IT-Beratung GmbH

Auszug aus der Datenbank der amc Group eSolutions 2025
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Sonstiges

MiG Materialwirtschaft im Perzeptron GmbH www.perzeptron.de X
Gleichgewicht

MIRAKL MIRAKL www.mirakl.de

mjPRO mjunction services www.mjunction.in

MOXIS eSignature XiTrust Secure Technologies ~ www.xitrust.com
GmbH

myclimate Stiftung myclimate www.myclimate.org

mysupply mysupply www.mysupply.ai

Neewee Neewee www.neewee.ai

Netfira Netfira GmbH www.netfira.com

Newtron eSourcing Newtron GmbH www.newtron.de

NextProcess NextProcess www.nextprocess.com

normative normative www.normative.io

novisto novisto www.novisto.com

Now Purchase Now Purchase www.nowpurchase.com

nurgutebuecher.de A. Stein’sche Buchhandlung  www.nurgutebuecher.de

Oboloo Oboloo www.oboloo.com

One Click LCA One Click LCA www.oneclicklca.com

One4B One4Business Solutions www.one4b.de

Onventis GmbH Onventis GmbH www.onventis.de

openenvo OpenEnvo Www.openenvoy.com
y W Y.

opstream opstream www.opstream.ai

orbweaver Orbweaver, LLC www.orbweaver.com

Orderfox Orderfox www.orderfox.com

ORO www.orolabs.ai

Ourz Ourz www.ourz.world
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KI-Funktionen
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Sonstiges

Owlin Owlin www.owlin.com

P2Connct P2Connct www.p2connct.net

pagero Pagero GmbH www.pagero.comde

Panorays Panorays WWW.panorays.com

Part Analytics Part Analytics www.partanalytics.com

PARTsolutions Cadenas www.cadenas.de

paxly PAXLY www.paxly.ai

PaymentWorks PaymentWorks, Inc. www.paymentworks.com

penny. penny. Www.penny.co

Perfect Costing Solutions Perfect Costing Solutions GmbH www.perfect-costing.org

PHOENIX IQUADRAT AG www.iguadrat.de
Vertragsmanagement

Pivot Pivot www.pivotapp.ai

Planergy Planergy www.planergy.com

portt OneAdvanced www.oneadvanced.com

prego.ServiceCat prego services GmbH www.prego-services.de

Previse Previse wWww.previ.se

PRGX PRGX WWW.prgx.com

PrintPlanet BusinessSolution PrintPlanet GmbH www.printplanet.de

Proacure Procure Www.proacure.com

ProcessBolt ProcessBolt www.processbolt.com

proconarum conarum GmbH &amp; CoKG  www.conarum.com

Procure2Pay DIG GmbH www.dig.at

Procurement Flow Procurement Flow www.procurementflow.com
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Procurence Meercat Procurence Meercat WWW.procurence.com
ProcureVue ProcureVue WWW.procurevue.com
Profisee Profisee Group, Inc. www.profisee.com
Promena PROMENA Strategic Sourcing www.promena.neten X X
Platform
Prospeum Prospeum GmbH WWW.prospeum.com
Provalido Provalido www.provalido.com
PSM Marketplace PIEL Die Technische www.piel.de

GroBhandlung GmbH

PURCHASING+ Advanced Software GmbH www.advanced-software.de

Qcsolver Qcsolver www.gcsolver.com

Quentic Quentic www.quentic.de

ramp Ramp Business Corporation www.ramp.com

RCS Global Group RCS Global Group www.rcsglobal.com

relatico ecratum GmbH www.relatico.com

RepRisk RepRisk www.reprisk.com

resilinc resilinc www.resilinc.com

retraced retraced GmbH www.retraced.co

rheaply rheaply www.rheaply.com

Riversand Syndigo www.syndigo.com

Rosslyn Rosslyn Data Technologies www.rosslyn.ai

ruby Positive Purchasing Limited ~ www.positivepurchasing.com

Saas Purchasing Vertice Technology Inc. www.vertice.one
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Salacia Salacia Solutions Bv (HQ) www.salaciasolutions.com

SAP Beratung All for One Group SE www.all-for-one.com

SAP NOW SAP Deutschland SE & Co. KG www.sap.com

Saphirion Saphirion AG www.saphirion.com

SCALUE SCALUE GmbH www.scalue.com

Schweitzer Webshop Schweitzer Fachinformationen www.schweitzer-online.de

ScopeVisio Scopevisio AG www.scopevisio.de

Second Measure Bloomberg Second Measure LLC www.secondmeasure.com

Sedex Xplore Sustainability Sedex www.sedex.com

Shipsta Shipsta www.shipsta.com

shipzero shipzero GmbH www.shipzero.com

SicaSoft SicaSoft www.sicasoft.com

Sievo Sievo Oy WWww.sievo.com

Silex Silex France SAS www.silex-app.comen

simple system simple system GmbH www.simplesystem.de

Sinai Sinai technologies www.sinaitechnologies.com

Slimstock GmbH Slimstock GmbH www.slimstock.comde

Smart e-Procurement Wilken GmbH www.wilken.de

SmartHead SmartHead Co. www.explore.besmarthead.com

Snowflake Snowflake Inc. www.snowflake.com

SoftCo SoftCo Group Ltd www.softco.com

Softwarelésung von QAD Allocation Network GmbH www.allocation.net
Allocation (ehemals ASTRAS)
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Solvoz Solvoz WWW. solvoz comen_GB

Source Dogg Source Dogg www.sourcedogg.com

sourceit Alveo Pty Ltd www.sourceithg.com

Source-to-Contract Software Scanmarket Inc. www.scanmarket.com

Sourcing Force Sourcing Force www.sourcing-force.com

south pole south pole www.southpole.com

Spend Control and Proactis GmbH www.proactis.com
eProcurement Solutions

SpendEdge SpendEdge www.spendedge.com

Spendesk Spendesk www.spendesk.com

spendkey Spendkey www.spendkey.io

Sphera Sphera www.sphera.com

Spot Buy Center Spot Buy Center bv www.spotbuycenter.com

stampli Stampli www.stampli.com

Sunhat Sunhat GmbH www.getsunhat.com

SuperProcure SuperProcure WWww.superprocure.com

suppeco Suppeco WWW.SUPPeco.com

supplier.io supplier.io www.supplier.io

Supplios Supplios ApS www.supplios.com

Supply Wisdom Supply Wisdom www.supplywisdom.com

Supply-Monitor Simmeth System GmbH www.simmeth.net

SupplyShift SupplyShift www.supplyshift.net

Sweep Sweep www.sweep.net

Synertrade SYNERTRADE SES GmbH www.synertrade.com

Tamr Tamr www.tamr.com
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Team Procure Team Procure, Inc. www.teamprocure.com

Techpilot Techpilot - DynamicMarkets  www.techpilot.de
GmbH

Terzo Terzo Technologies www.terzocloud.com

The Smart Cube The Smart Cube www.thesmartcube.com

ThoughtSpot ThoughtSpot www.thoughtspot.com

Tilkal Tilkal SAS www.tilkal.com

Tipalti Tipalti Inc. www.tipalti.com/de-de

tomorro Tomorro www.gotomorro.com

top purchase RM top flow GmbH www.top-flow.de

Trade Brics Trade Brics www.tradebrics.com

Trademo Trademo Technologies Inc. www.trademo.com

Tradogram Tradogram Inc. www.tradogram.com

trakti Trakti www.trakti.com

Transparency Suite T-Systems International GmbH www.t-systems.de

Tridge Fulfillment Solution Tridge www.tridge.com

True ValueHub True ValueHub, Inc. www.truevaluehub.com

TrustTrace TrusTrace www.trustrace.com

Tungsten Network Tungsten Corporation PLC www.tungsten-network.com

TYASuite TYASuite Software Solutions  www.tyasuite.com

unimarket Unimarket Holdings Limited www.unimarket.com

Valdera Valdera Inc. www.valdera.com

Vamstar Vamstar www.vamstar.io

varisource Varisource www.varisource.com
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VendorMach Graphlte Systems Inc. WWW. graph|teconnect com

Vendr Vendr www.vendr.com

Vergabekatalog (VKA) Cosinex GmbH www.cosinex.de

Viking Office Office Depot Deutschland GmbH www.vikingoffice.eu

VNDLY VNDLY INC. www.vndly.com

Vroozi Purchase Platform Vroozi WWW.Vroozi.com

wantex wantex AG www.wantex.iode-de

webvergabe.de ibau GmbH www.webvergabe.de

wescale WPS Management www.wescale.com

Visable GmbH www.wlw.de

workday Workday, Inc. www.workday.comde-de-
homepage.html

worksome Worksome ApS www.worksome.com

worktrips WorkTrips www.worktrips.comen

wucato WUCATO Marketplace www.wucato.de

Xeneta Xeneta www.xeneta.com

XFT Confirmation Manager xft GmbH www.xft.com

xSuite® Cube (SAP-integri- xSuite Group GmbH Www.xsuite.com
erte Workflow-Ldsungen)

ZAGENO ZAGENO Inc WWW.zageno.com
__—------------
Zetwerk Zetwerk Manufacturing www.zetwerk.com

Businesses Pvt. Ltd.

zivio Zivio www.zivio.com

zumen Zumen Www.zumen.com

Zylo Zylo www.zylo.com

82 eSOLUTIONS REPORT 2025



Kl, ChatGPT, COPILOT UND CO.
UNSERE VERANSTALTUNGSTIPPS

Online-Seminar ChatGPT im Einkauf
(Teil 1)

16.05.2025 | ONLINE

29.08.2025 | ONLINE

07.11.2025 | ONLINE

bme.de/eks-gpt

Seminar ChatGPT und Microsoft
Copilot im Einkauf (Prasenz)
13.10.2025 | Frankfurt

bme.de/eks-gpp

Online-Seminar Zusammenspiel Excel
mit ChatGPT und Copilot -

ein Erfolgsteam fur den Einkauf
11.07.2025 | ONLINE

15.09.2025 | ONLINE

bme.de/eks-exg

Seminar Build a Bot — Robotic Process
Automation (RPA) im Einkauf mit
Microsoft Power Automate
09.-10.10.2025 | Berlin

bme.de/eks-rpa

Sie wiinschen weitere Informationen? Es beréat Sie gerne

Josef Gotzen, Account Manager | Tel.: 06196 5828-238 | E-Mail: josef.gotzen@bme.de

@ 06196 5828-238 | ww 06196 5828-299

SME

Online-Seminar ChatGPT und
Microsoft Copilot im Einkauf (Teil 2)
27.06.2025 | ONLINE

21.11.2025 | ONLINE

bme.de/eks-gp2

Praxisworkshop ChatGPT -
Anwendung im Einkauf

05. - 06.06.2025 | Hamburg
18.—19.09.2025 | Miinchen
27.—-28.11.2025 | Leipzig
bme.de/eks-pgd

Seminar Einkaufsverhandlungen mit
ChatGPT und Co.

04.07.2025 | ONLINE

09.12.2025 | Frankfurt

bme.de/ver-gpt

Praxisseminar Kl im Einkauf
23.06.2025 | ONLINE

17.09.2025 | Disseldorf
04.12.2025 | ONLINE

bme.de/eks-kie

Jetzt anmelden!

€9 www.bme.de/veranstaltungen



SME

SYMPOSIUM

EINKAUF
LOGISTIK

12.-13.11.2025
STATION BERLIN

11.11.2025
PRE-WORKSHOPS

O@ HOREN SIE AKTUELLE UND
4 ZUKUNFTIGE THEMEN DER
BRANCHE

THE DATE = Procurement4Future

()

» \ordenker4Inspiration

» Sustainability4lmpact

» Basics4Procurement

» Supply Chain4Excellence
= Mittelstand4Success

INTENSIVE, INTERAKTIVE FORMATE
Gestalten Sie in praxisnahen Workshops, Deep Dives,
Executive Circles und Morning Specials die Zukunft Ihres Unternehmens aktiv mit.

NEUE IMPLSUE AUS SPANNENDEN FACHVORTRAGEN

Erfahrene Expert:innen geben Einblicke in ihre Praxis.

STARKE COMMUNITY FUR STARKE ERGEBNISSE
Viel Raum fur Austausch und Networking eréffnet lhnen
neue Perspektiven.

KOMPAKTER MARKTUBERBLICK IN DER FACHAUSSTELLUNG

Eine Vielzahl an Anbietern gibt Ihnen einen Marktuberblick
und ausgewahlte Partner demonstrieren ihre Lésungen in
Solution Foren.

&5 www.bme-symposium.de @ +49 6196 5828-200
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