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BeNeering entwickelt seit 2007 Einkaufslösungen in Co-Inno-

vation mit ihren Kunden. Gegründet von SAP Solution Architek-

ten, gehört BeNeering heute zu den Technologieführern, wenn 

es um die vollständige Digitalisierung von operativen Einkaufs-

prozessen geht. Mit über 300.000 Nutzern in unserer Cloud be-

dienen wir Kunden in 85 Ländern. 

BeNeering Guided Buying – Komplexität raus, Effizienz rein 
 
Der operative Einkauf ist in vielen Unternehmen eine Heraus-

forderung: Zahlreiche Anforderer, vielfältige Bedarfe, unter-

schiedliche Einkaufskanäle und komplexe Richtlinien – dazu 

kommen Datenfluten im ERP-System. Wer hier den Überblick 

behalten will, braucht Zeit, Wissen und Geduld. Genau hier setzt 

BeNeering Guided Buying an.

Anforderer im Fokus – effizient, schnell und zufrieden:

•	 Ein intuitiver Einstiegspunkt für alle Anfragen

•	 KI-gestützte Begleitung durch den gesamten  

Beschaffungsprozess

•	 Keine Kenntnis von Einkaufskanälen oder 

Richtlinien erforderlich

•	 Echtzeitdaten und smarte Vorschläge  

aus SAP

•	 Volle Transparenz ohne Zugriff  

auf das ERP-System

Davon profitiert auch das Beschaffungsteam – weniger 
Aufwand, mehr Wirkung:

•	 Deutlich weniger Routinearbeit dank Self-Service-Funktionen

•	 Reduzierte und qualitativ bessere Freitextanfragen

•	 Höhere „Spend under Management“ und stärkere Compliance

•	 Automatische Einhaltung aller ERP-Regeln und Workflows

Und auch die IT erreicht ihre Ziele effizienter – geringere 
Kosten, schnelle Umsetzung:

•	 30–40 % geringere TCO

•	 Keine Middleware oder Datensynchronisation notwendig

•	 Nutzung bestehender SAP-Daten und Logiken

•	 Schnellere Implementierung, weniger Wartungsaufwand

•	 Keine redundanten Prozesse – alles bleibt im ERP-System

BeNeering Guided Buying macht Beschaffung einfach, effizient 

und transparent – für Anforderer, Einkauf und IT gleichermaßen.

Beratung - Beschaffung, Digital Procurement Transformation, Digitalisierung/Industrialisierung Einkauf, Einkauf, Einkaufssoftware, eProcurement, eSour-
cing, Global Sourcing, IT-Beschaffung, IT-Schwerpunkt Einkauf, SAP, SAP-Integration, Sourcing, Spend & Supplier Analysis

Einkaufsdienstleister – IT, Supply Chain Management  

Software/Plattformen – Bestellmanagement, Desktop Purchasing, Dynamische Web-Formulare, eProcurement, eSourcing, Katalogmanagement/Catalog 
Cloud Services, Lieferantenmanagement, Operativer Einkauf, SAP Solutions

Unternehmensdienstleistungen – B2B-Beschaffungsplattform, Einkaufssoftware
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